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FINANCER LES EXPORTATIONS AU MEXIQUE :
UN GUIDE PRATIQUE POUR LES ENTREPRISES CANADIENNES

L’ASSURANCE -

Les exportateurs, quand ils étudient leurs besoins financiers pour ’exportation, ne
devraient pas négliger ’assurance. En régle générale, il est possible d’assurer deux
types de risques pour le commerce international : le risque associé au transport des
marchandises sur un marché étranger (assurance sur marchandises) et le risque de
non-paiement par [’acheteur (assurance commerciale). On peut obtenir ’assurance
sur marchandises auprés de compagnies d’assurance. Les exportateurs ou leurs
banques peuvent obtenir des assurances commerciales par 'intermédiaire de la
Société d’expansion des exportations (SEE) ou avec I’'aide de la Corporation
commerciale canadienne (CCC).

La SEE s’occupe de pratiquement tous les types de transactions, y compris les
contrats de services ct les grands projets d’infrastructure. Son programme
d’assurance protége les comptes débiteurs contre les pertes dues aux risques
commerciaux (p. ex., insolvabilité de I’acheteur étranger, défaut de paiement,
répudiation des marchandises et fin du contrat) ou contre les risques politiques
(p. ex., difficulté a convertir ou transférer des devises, annulation des permis
d’importation ou d’exportation et risques liés a la guerre). En plus de ses propres
services d’assurance, la SEE offre également des assurances crédit documentaire
pour couvrir les banques canadiennes qui offrent des services aux exportateurs
canadiens dont les clients étrangers paient avec des lettres de crédit irrévocables.

LES AVANTAGES ET LES INCONVENIENTS DE L’AFFACTURAGE

Avantages

E Meéilleur contrale de I'exportateur sur ses liquidités.

% Reéduction ou élimination des risques associés au non-paiement.

& Réduction de I'exposition aux fluctuations des taux d'inférét ou du toux de change.

& Elimination du besoin d'assurance crédit & I'exportation.

® Eliminafion du besoin de contréles financiers et de perception des ventes & I'exportation.

Inconvénients

B Le colt des services varie d'un établissement & I'autre et il faut procéder @ des comparaisons.

B Le coOt peut étre élevé par rapport & la valeur de la transaction.

@ Sl I elubllsselllelll d QIIUC‘Ulu e n °"|e Ses services que p°U| leS transactions a Falble risque,
q q
I eXpO”U'eUl pOUI ra étre EXPOSG duns ie cas des IISqUeS plUS ele\’es.

& Ce ne sont pas toutes les enfentes qui peuvent faire |'objet d'affacturage.
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