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sectores publico y privado para identificar
y facilitar posibles inversiones, a fin de
crear trabajos, nueva tecnologia y creci-
miento econ6émico real.

El Sr. Stevens afirmé que “como resul-
tado de estos cambios, Inversion Canada
haré hincapié en las inversiones que creen
ampleos, en la identificacion de nuevas

ideas, tecnologias y oportunidades de
empleo, y en la movilizacion de nuestras téc-
nicas y recursos para ser mas competitivos
a nivel internacional.” El ministro concluyé
diciendo que “hemos enderezado nuestro
rumbo: esta legislacion es el mejor ejemplo
de que todo inversionista sera bien recibido
en Canada.”

Resonante Exito de las compaifiias en la Comdex/Otofio '84

La mayoria de las 25 compafias cana-
dienses productoras de computadoras y
equipos conexos que participaron en la
Exposiciéon de Nuevos Productos, celebrada
en Las Vegas en noviembre, se anotaron un
gran éxito (véase el Noticiario de Canada de
noviembre de 1984.)

Las compariias canadienses que expu-
sieron sus productos en Las Vegas reali-
zaron ventas por valor de $8,79 millones y
se estima que el préximo afio las ventas se
eleven a $82 millones como resultado de los
contactos establecidos. En el transcurso de
la exposicion se recibieron 2516 solitici-
tudes de informacion “serias”, y se nom-
braron 27 agentes y distribuidores, que
representaran a algunas de las compaiias;
otros 160 contactos estaban en estudio
cuando la exposicion toco a su fin.

En opinién de la Sra. Christine Kincaid,
representante de comercializacion de la
OCRA Communicatons Inc. de Ottawa,
Ontario, la exposicion “fue una oportunidad
extraordinaria y realmente dio los resultados
apetecidos. Cuando regresamos, nos
encontramos muchas llamadas de clientes.
Ahora lo Unico que tenemos que hacer es
aprovechar las numerosas indicaciones
generadas por la exposicion.”
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Las compariias que ofrecian productos
Unicos en su clase fueron las que obtuvieron
un éxito mas rotundo en la Exposicion.

El Sr. Anthony Lui, director de opera-
ciones de la Comway Electronics Corp., de

El Sr. Tony Lui (a la derecha) de la Comway,
que fabrica circuitos para gréficas de alta
resolucion, circuitos para gréficas en colores
y circuitos de ingenieria de mditiples fun-
ciones, obtuvo contratos de distribucién por
valor de $8,5 millones.

Entre los muchos productos presentados en el pabellon canadiense se destacan los moni-
tores, teclados y unidades telefénicas disefiados por Omzig.
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El Sr. Wally Kung, presidente de la K-I-S
Information Systems de vancouver (a la
derecha) firma uno de los muchos acuerdos
derivados de la Comdex/Otofio '84.

Toronto, Ontario, dijo que su compaiiia firmo
contratos con distribuidores por valor de $8,5
millones, aproximadamente el doble de lo
esperado. Comway ha disefiado un disposi-
tivo que aumenta la capacidad de memoria
del nuevo modelo de computadora personal
AT de la IBM vy, para citar las palabras del
Sr. Lui, “la respuesta ha sido fenomenal.”

La Omzig Corporation de Ottawa, Ontario
también ofrece un producto Unico. Esta
compafiia tuvo un éxito considerable y firmé
un importante acuerdo con una compaiiia en
Francia. Omzig ha perfeccionado moderni-
simos monitores, programas, teclados y uni-
dades de teléfono para computadoras.

La K-I-S Information Systems de Van-
couver, Columbia Britanica produce un sis-
tema computarizado de contabilidad
totalmente integrado para las tareas de
cuentas a cobrar y a pagar y de libro mayor.
En el transcurso de la exposicién, la com-
pafiia firmé varios acuerdos de distribucion
con compainiias en Estados Unidos, Europa
y Sudafrica.

Otra de las compaiiias que obtuvo mucho
éxito en la exposicién fue la Arabic Latin
Information Systems Inc. de Montreal, que
produce equipos para computadoras que
permiten reconocer textos escritos en arabe
y en otros idiomas.

El Sr. Stephan Gervais, administrador de
comercializacion internacional de Arabic
Latin Information Systems, informé que esta
compaiiia vendié programas de computa-
dora a varios fabricantes norteamericanos
de computadoras personales que envian
sus productos al Cercano Oriente. El Sr.
Gervais estima que durante los préximos
seis a ocho meses su compaiiia firmara
contratos por valor de $500.000, derivados
de su participacion en Comdex.




