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Ne vendez pas
d’Imitations

Le détaillant ne peut ee permettre de vendre de mauvaises imitations, des
Pastilles de Sirop’ d’Erable de Cowan, pas plus que nous ne voudrions laisser
perdre notre réputation de qualité en manufacturant des produits de chocolat

inférieurs.
D’autres fabricants, reconnaissant la haute faveur en laquelle sont tenues les

* Pastilles au Sirop d’Erable de Cowan, ont imité et le pom et le produit. Mais
ce n’est que de l'imitation. Elles ne peuvent soutenir aucune comparaison avec

Pauthentique. Le nom :

Pastllles au Sirop
d’Erable de Cowan

est devenu un terme familier en Canada. Vos clients les connaissent pour leur
golit délicienx et leur qualité supérieure. :

Votre réputation dépend de la classe de marchandises que vous tenez. Vous devez
faire preuve d’un bon jugement en choisissant votre stock.

" Si vous offrez des produits qui ont simplement la prétention d'étre “juste aussi
bons” que T’original, votre magasin n’est simplement quune imitation du mieux.
Par conséquent, vous ne pouvez pas vous attendre & voir augmenter votre clientéle
parce que tout le monde préfére avoir Varticle authentique.

Tkes Pastilles au Sirop d’Erable de Cowan sont ce que désire - Ie pubhc Ne vous
abusez pas en offrant & vos clients des imitations.
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4 T " " En écrivant aux annongeurg, mentipnnez “Le Prix Courant”, s.v.p,



