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SOYEZ UN VENDEUR
th pas seulement un homme qui reget Jes commandes

PAR exemple, quand une cliente de-
mande un paquet de CORN
TN P e vorea avree. 0% STARCH elle se propose probable-
i ment de faire du blanc- manger, du
pouding au Corn Starch, du custard
(Han) ou quelque autre léger dessert
pour le diner ou le souper.
Clest I'occasion de prouver que vous
savez vendre en lui suggérant d’acheter
une boite de

Sirop de BIé d’lnde
MARQUE CROWN

La “Marque Crown,” la reine des si-
rops de table, est la source par excel-
lence pour toutes ces sortes de mets.
En étant un vendeur et en vendant desg
marchandises au lieu de recevoir simplé
EN BOITES DE 2, 5, 10 ET 20 LIVRES. ment des commandes vous faites de§
ventes au lieu d’une. AY
Soumettez cet exemple a vos cig inis,

THE CANADA STARCH rl;iont(riez-le?r'colmmentl ils peuvent dou-
COMPANY, LIMITED er deux fois leur valeur pour vous en

vendant deux fois autant de marchan- ‘
Manufacturiers des célébres diSCS.

“Marques EDWARDSBURG"” - .
D - rs |
B P.S.—Recommandez-vous toujours la

(13 (1) . .
Usines: CARDINAL, BRANTFORD, Ma‘?l“e)CTOW“ pour la fabrication des
FORT WILLIAM. sucreries :




