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UN ULTIMATUM

de PEpicerie de Detail

a DPEpicerie de Gros.

Nous publions d'autre part le. compte-

rendu de l'assemblée des Epicers de

Montréal tenue hier soir, mercredi.

Nous recevons ce compte-rendu au mo-

nent ot nous sommes sous presse et,

par conséquent, trop tard pour dire ce

que nous pensons du document que les

‘piciers de détail semblent vouloir sou-

mettre 4 la signature des épiciers de

<ros,

Ce document qui est un engagement i

prendre, par les épiciers de gros, de ne

vendre sous aucune circonstance a des

commercants  non-épiciers ou a des
consommateurs non-commercants, nous
scmble absolument draconien — dans sa

forme actuelle: on pourrait 1'adoucir

lout en laissant subsister le principe qui
'a dicté,
En

outre, des mesures telles que cel-

les indiquées au sujet des voitures de li-

vraison semblent impliquer que les épi-
ciers de gros pourraient signer un docu-

ment avec l'arriere-pensée de ne pas fai-

re honneur a lenrs engagements ot i
leur signature.

l.e commerce de gros est heurcuse-
ment au-dessus de tout soupcon de ce

genre et nous avons l'espoir que les épi-

ciers de détail ne Iai feront pas l'inju-

re de maintenir dans sa premicre teneur

le document dont il

s'agit.

l.es épiciers de gros auront certaine-
ment a répondre aux rermes de l'enga-
gement proposé par le commerce de dé-
tail: nous leur ouvrons nos colonnes tou-

tes grandes & cet effet.

De méme, nous les ouvrirons tout aus-
si largement aux épiciers de détail s'ils
devoir

croient débhattre les questions en

jeu avec le commerce de gros

- Une année commencée est due en entier, et il ne serh pas donné suite & un ordre
Nous n'accepterons de chéques en paicment d'nbonnement, qu'en antant que le
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Nousg nous ferons un plaisir de répondre A tontes demandes de renseiznements.
Adressez toutes communications simplement comme suit :

cet hiver surtout,
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REGLEMENTS DE COMPTES.

ST hiver, les communications ont
Cte assez diffictles, T température
Lrés rigoureuse a ¢té une géne pour les
alfaires, surtout a la campagne. Beau-
coup de  marchands  qui d’habitude
paient leurs fournisscurs avee réeula-
rite: wont pu le faire. Le comerce
de gros qui est toujours pret e aider
~a clientele quand il en est hesoin a,
fait preuve dfune tres
arande honne volonté en facilitant
reglements a ses clients.

Tenant compte des circonstances, les
commercants de gros = sont mix A la
disposition de leurs déhitenrs en leur
conzentant volonticrs des délais ef des
renouvellements.

A cet effet, ils ont envoyd 4 cenx qui
navaient pu opaver a cehéance des hil-
lets i signer en renouvellement de ceax
qui nvaient pas ¢té honores s a diau-
tres. quihabituellement font des remi-
ses directes, ona demandd
ments en billets ¢galement.

[in <onme, ces coneessions de temps
accorddées aux débiteurs pour acquitter
leurs dettes sont plutot une favear des
commercants de grox quune chose due
A lenrs elients. Ceux-ci deveaient le
reconnaitre en o retournant  prompte-
ment & leurs fournisscurs les  billets
diiment signés.

I est regrettable de dive que loin
den agir ainsi, heaucoup de marchands
ont laiz=¢ sans réponse es lettres  de
leurs fournisseurs.

La moindre politesse exige au moins
que le marchand accuse réception de
la letire et qu’il remercie son fournis-
seur des facilités de paicment quiil Tui
accorde,

Maig aun point de vue  commercial
proprement dit, il v a de la part du
marchand qui ne retourne pas les hil-
lets diiment <ignés un manque de sens

Jos

des I'("j_',‘|('—

de< affaires qui ne lui fait pas hon-
neur.
La négligence, en pareil cas, nlest

pas admissible: elle reszemble trop a
un mauvaiz vouloir ou & une ignorance
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