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ASSOCIATION DES EPICIERS DE
MONTREAL

I.,\.\fm-lnllon des Eplciers, Section de
I'Association des Marchands Détailleurs

du Canada, a tenu mercredi goir une im-
portante assemblée dans ses salles ordi-
naires  Nous vy avons remarqué: MM. J.

\ Doré, J. D. Bolleau, J. 1. Lussier, A.
Sarrazin, J. Denault, P. Filion, P. St-
Plerre A. Landreville, T. Brunet, O
Fonrnler, E. Palnchaud, E. H. Montpetit,
I'" Horan, A Dubuc, A. Gougeon, A. P.
Fontaine, R. Normandin, J. Robert, 1.. O
Perrier

L4 question du colportage a fait le
~jet d'une assez longue discussion; la
plupart des Epiclers trouvent que le ré-
slement concernant les colporteurs est
wial ou point du tout observé.

On salt qu'il y a quelques mois le Con-

de Ville adoptait un reéglement dé-
‘sudant sous peine d'amende, aux ven
denrsde fruits ou de 16gumes, dannon-
‘°r 4 haute voix—Aa grands cris—plutét,
“nr~ marchandises incomparables. Or,
4 défense a produit ce curleux effet:
la voix des camelots est devenue plus
‘latonnante. Ce sont les épiciers qui
I disent et ce sont aussi les citoyens
‘1M en souffrent.

I Assoclation des Epiciers a résolu,
'mj‘ soir, de faire un appel supréme 2 la
Police (ni, jusqu'aujourd'hui, connais-
ANt les réglements, laissait hurler dans
I‘: "ue que les bananes, les patates et les
thouxose vendent nour rien.  Si la po-
' n'agit pas, les épliciers prendront

Hitiative,

I Association des Epiclers a égale-
“ent adopté une résolution dont nous
vtunons fci le texte:—Que cette assem-
"¢ est d'opinfon qu'il est d'un intérét
“ujeur, pour les Canadiens-Francals ral-
"+t le commerce d'épiceries dans la Ville

- Montréal, d'entretenir de bonnes rela-
“Is avec toutes les jnstitutions com-

merciales: banques, assurances, manufac

tures, malrons de gros, ete, de quelque
nationalité qu'elles puissent étre”
Officiers

chain exercice a donné les résultats sui-

1.'¢lection des pour le pro-

vants.
M. J D Boileau, Président
M. J I Lussier, ler Vice-Président
M. P Filion, 2idme Vice-Président
M ' A Doré, Trésorier

M. O Fournier, Secrétaire

lLes rapports des Officiers sortant de
charge ont 6té acceptés et des remercie
ments ont été votés & ceux qui les ont
présentés.

Nous publierons dans notre prochain
numéro les portraits des officiers nou-
vellement élus

—a

LE MARCHAND ET SES PROFITS

1o marchand de détail se plaint de
ne pas faire de profits, de vendre des
marchandises au prix cotant et méme
A perte.

A qui la faute?

A lul et pas & d'autres.

1. plus curieux est qu'il s¢ plaigne,
quand {1 fait tout ce qu’il faut pour se
débarrasser de ses marchandises A des
prix quil fixe lul-méme de maniére A
ne rien gagner. Il semblerait que ses

marchandises lui pésent et que ni son

temps ni son travall n‘ont aucune va-
leur.
Prenons l'épicier par exemple, qui

passe A juste titre pour le plus beau gA-
cheur de prix qui existe sous la calotte
des cleux. 11 voudralit passer pour un
philanthrope entidrement désintéressé
des biens de ce monde qu'il n'agirait pas
mieux. On pourralt dresser une longue
liste d’articles qu'il achéte 2 $1.00 la dou-
zaine et qu'll vent & 10 centins la pléce
et méme A 25c. les trofs.

Oul. & 25c. les trois, soit a $1.00 la

Il est vral qu'll peut avolr 1 ou 2
p. c. d'escompte et qu'il vend alnsl $1.00
ce qui lul cofite 98 ou Y9 centins

Quel hablle commercant !

Nous posons en falt qu'a Montréal. un
épieter qui lvre les marchandises o su
clientdle avec cheval et volture n'a pas
moins de 20 p. c. de frals généraux Ce
qui veut dire qu'avant de mettre un sou
de ¢Oté, le marchand qui a 20 p. c. de
frals généraux sur son chiffre daffaires
total, devralt ajouter 25 p. c. au prix de

doz.

coat de toutes ses marchandises.  Son
bhénéfice ne se composera que de tout

ce qu'il pourra ajouter & ces 25 p. C.

Dans la pratique on ne peut pas ajou-
ter 25 p. c. A tous les artlcles—a cause
du volsin—mals cela ne veut pas dire
que le volsin se montre blen commer-
cant en vendant & un prix moindre que
celut qui lul permettralt de se payer de
qes frais généraux et de son travafl.

.o volsin est un glcheur, c'est vral,
mais pour quoi l'imiter et surtout pour-
quoi renchérir encore sur lul. comme gA-
che. en vendant au-dessous de lul 7 (Cest
de la folie, nl plus nl moins.

Dans ces conditions, {l n'y a pas de
ralson de s'arréter.

St c'est 1a de la concurrence, on peut
dire que c'est “la concurrence A la rul-
ne.

Il v a des marchands qui feralent bien
mieux d’'aller planter des patates ou des
choux que de tenir un magasin; ils n'ont
pas plus le sens des affalres que le che-
val qu'ils ont dans I'écurie.

Un manufacturier falsait cette remar-
que au sujet des profits sur les marchan-
dises de marque: ‘“Pourquof les manufac-
turlers abondpgneralent;llé une plus gran-
de partfe de leurs profits aux détaljleurs

puisque ceux-ci ne prennent méme pas
ceux que nous leur laissons et vendent

une infinité de marchandises A perte, de
leur plein gré, de leur pleine volonté ?

Pour ves Eatétes do Lettres, do Comptes, Billsts, demandez A votre imprimeur les paplers ‘‘Burmess Boad,” ‘‘ Windsor Mills Special ”’ ou * Silver Btream. ’



