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U'n agent tia.suraict a bien (les moy-
~'de remplir sa mission Abraham

Lincoln a dit: "Si vous voulez gagner
un hommne à votre cauise. convainquez-le
d'abord (lue vous êtes son ami sinc-ère.
Il y a là quelque chose qui lui Ira aut
coeur." Si un ageutdoit réussir, ce doit
être' par l'influence de son esprit sur ce-
lui d'autrui, de sa volonté sur une autre.
de la confiance contre le doute, de la
certitude contre l'incertitude, dle l'en-
thousiasme contre l'apîathie.

L'assurance-vie, voilà ce qlue l'agent
doit vendre. En cherchant des acheteurs.
nous devons faire ressortir la valeur de
l'assurance-vie. Quand notre homme est
convaincu, Il faut ensuite le persuader
qu'il en a besoin maintenant. Deux hom-
mes aux yeux de travers se heurtent en
marchant dans la rue. L'un dit: "Je vout
drais que vous regardiez otk*''vous allez."
L'autre répondit: "Je v'oudrais que vous
alliez où vous regardez."

Ces deux hommes nous enseignent une'
leçon. Que l'agent regarde où Il va et
qîu'il aille à où Il regarde. Etablissez
votre pilan, puis travaillez-le.

Vous pouvez surp>rendre un honnjpar
une série d'arguments rapides, de telle
sorte qu'il signera une demande d'assit-
rance et paiera sa prime avant qu'il n'ait
le tempîs de v'ous présenter des ojc
tions; mais dans des cas de ce genre.
veillez à ce qu'il ne se pîroduise pas (le
réaction .Je piense que les agents per-
dent trop de temps à chercher (les pios-
tulants à l'assurance. Je crois que, dans
uan tré3 grand nombre de cas, on lpeut
prendre un contrait àés la première en-
trevue, ai on étuidie le client et ai on lpeut
arriver à ce qu'il se rende compte que
notre marchandise est ce dont Il a be-
soin. On pieut accomplir beaucoup liar
la détermination, le magnétisme, la per-
sévérance; mais avec tout cela. Il faut
avoir un but honnête et agir honnête-
ment, afin de sortir vainqueur de la lutte.

L'agent devrait se tenir toujours pîrêt
à -la lutte. Un soldat découragé ne peut
îîas combattre; de même l'agent d'assu-
rance découragé ne peut pas persuader
aux autres de s'assurer. Si vous êtes fa-
tigué. prenez un Jour de repos. Restau-
raz votre état mental.

Noua devrions, dans c&tte grande et-
noble profession qu'est l'assurance-vie,
prendre exempîle sur les croyants en la
science chrétienne et les partisans de la
guérison par la foi. Nous devons être
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M ETROPOLITAN
Lire Assurance Uo'y of NewYork

(Compagnie à Fonds Social)
Actif ... ...... 236,927.000
Polices en vigueur au

31 décembre 1l0.. 9,900,100
En 1908,acomegnie

a émis au Canada
des polices pouir .. $16,812,000

Elle adàposéentrele
mains dii Gouver-
nement Canadien,
exclusivement pour
les Canadiens-------8$5,500,000

Il y a p lus de 300,000 Canadiens
assurés dans la METROPOLITAN.

EN £ORIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ "LE PRIX COURANT"


