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Vos rayons doivent-ils servir d'entrepôt ou

doivent-ils vous aider à faire des ventes?

Is seraient mieux d'être vides que d'être garnis de mar-

chandises qui s'écoulent lentement.

VEZ-VOUS dans votre magasin des rayons remplis de marchandises
pour lesquelles il n'y a pas de demandes ? Ces marchandises représentent
de l'argent immobilisé qui devrait travailler pour vous.

Les Mobiloils Gargoyle ne restent jamais longtemps sur les rayons du.
marchand. Leur demande est trop grande.

Les propriétaires d'automobiles et de tracteurs qui emploient les Mobi-
loils Gargoyle savent ce qu'ils désirent. -Ils ont appris à connaître la qualité
qui convient le mieux à leurs moteurs.

- Aussi en vendant les Mobiloils Gargoyle vous devez vous tenir prêt à four-.
nir toutes les qualités. Autrement vous courez le risque de perdre des ventes
profitables au bénéfice de vos concurrents.

Le marchand qui met en stock la ligne complète des Mobiloils Gargoyle
est à même de fournir le lubrifiant correct à tous les propriétaires d'automobi-
les, de camions et de tracteurs. Il est assuré d'une vente importante et conti-
nue de ces huiles et certain de ne pas embarrasser son stock de marchandises
qui s'écoulent mal.

Mobloils1
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. Une qualit6 pour chaque type de moteur.
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