— les services de transport;

— le volume annuel approximatif des ventes;

— les noms de trois clients types;

— des copies de messages publicitaires publiés au
Canada;

— la cote financiére et la cote de solvabilité.

Suivi

Un suivi approprié peut s’avérer essentiel au succés
de votre voyage d’affaires en Autriche. Notes de
remerciements, brochures et renseignements deman-
dés devraient étre rapidement envoyés, et des con-
tacts réguliers devraient étre maintenus avec le
délégué commercial, les représentants et les clients
importants. Le délégué commercial est également
disposé a assurer un suivi en votre nom.
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