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seur. Un autre fournisseur, voyant
un stock passable, sera peut-étre
tenté de vendre, lui aussi, et le jeu-
ne marchand, entre deux ou trois
maisons, pourra peut-étre trouver
le moyen de marcher pendant six
mois- ou méme un an, s'il sait sy
prendre pour obtenir un-renouvel-
lement en donnant un a-compte sur
ses billets. _ ’ :

Cependant, il arrive fatalement

dre commerce, et méme qu'un autre
commis ayant une expérience de
trois ou quatre ans passés & yoyager
d'un magasin & un autre.
C'est au bon sens de nos commer-
¢ants que nous faisons appel pour
l }1’1ls encouragent ‘cette maniére
- d’apprendre les affaires; ¢’est & eux
de faire la propagande nécessaire,
| C'est surtout aux marchands de gros
A faire comprendre & céux qui vien-

* LEGON A MEDITER

Nous trouvons cité dans nos
échanges le trait suivant qii nous
parait mériter I'attention de nos
lecteurs. 1l est de Bob Burdette
Uhumoriste américain.

M.Vanderbilt paie son‘cuisinier dix
mille piastres par année,mon gargon,;
——ce qui est beaucoup plus que nous

J—MoxmEn,Directeur.
Té'éphone Bell, 2602,
sléphone Fédéral 708,

Le premier mai prochaing
les bureaux du PRIX COU-
RANT seront transportés aun
No 99, rue St-Jacques, Mont-
réal, coinde la Place d’Armes.

MONTREAL, 8 MAI 1891

La Loi des Licences

Notre brochure contenant In Loi
des Licences est maintenant préte
ceux de nos abonnés, ayant payé
leur abonnement d’avance, qui nous
en feront la demande (avec un tim-
bre de 3 e. pour la malle), pourront
la recevoir immédiatement.

L'apprentissaze du Commerce

Bien des causes conduis:nt & la
faillite, tandis quo le susets déperd
de la réunion de qualités qui ne :e
rencontrent pas toujours chez le
méme individu, et I'absence de I'une
T'clles suffit quelquefois pour an-

nuller le bon effet des autres. Mais-

parini les causes les plus fréquentes
des faillites, en temps ordinaires, il
faut compter le manque d'expé-
rience. -

Nous ne voulons pas -seulement
parler du cultivateur qui vend sa
terre pour prendre un magasin gé-
niral et dont l'aventure se termine
par la faillite dés que le produit de
la vente est mangé, ni de 'homme
de profession qui, n'ayant pu attirer
de clients & son étude ou & son ca-
binet, s'imagine quil en attircra
davantage & sa boutique. Ces cho-
ses-la sont moins rares, peut-étre,
qu'on se lI'imagine, mais elles sau-
tent aux yeux et les signes certains
de la faillite prochaine sont écrits
en caracteres treés lisibles a la de-
Yanture—du—magasin; et ceux
qui ¢’y laissent prendre y mettent
beaucoup de bonne volonté.

_ Mais combien de fois aussi un
. Jeune homme qui a passé six mois
Ou un an comme commis dans un
lagasin, s'imagine-t-il qu'il connait
A fond les affaires et s'empresse-t il,
dés qu'il-en a 'oceasion, de prendre
commerce & son compte ? S'il a un
peu d'argent, rien ne lui est plus
facile ; il n'en a pas, c'est presque
la méme chose, il trouvera facile-
ment quelque marchand de gros qui
lui avancera un stock & erédit.
_Les deux premiers mois, tout va
bien ; le nouveau marchand, sil est
actif, travaille & se faire une clien-
tel'e ; vend, au besoin, au-dessous du
Prix de ses voisins, calculant rare-
ment le prix cofitant réel des mar-
chandises et vivant & méme son
capital = ou celui de son fournis-
] 3o cl -
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.imprudente présomption, & la fail-
lite. Les fournisseurs auront reu
_une bonne legon qui vaudra le prix
quils l'auront payée, si elle leur
profite ; mais d'autres créanciers in-
nocents en souffriront, sans compter
le dommage que peut faire au com-
merce d'une localité, un magasin
conduit sans expérience, sans mé-
thode, sans calcul et sans prévoy-
ance.

Quel serait le moyen, nous de-
mandera-t-on, d’empécher ces trop
fréquentes aventures ? Nous n'en
connaissons aueun ‘qui puisse y re-
médier radicalement ; mais il y a
certainement quelque chose possible
pour en diminuer fa fréquence.

En Angleterre, les jeunes gens
qui se destinent au commerce font
un apprentissage, tout comme les
artisans, tout comme les hommes de
profession. Ils s'engagent & un pa-
tron par un contrat régulier pour
un certain nombre d’années. Aussi,
n'avons-nous pas b2s in de dire que
les marchands anglais connai:s:nt
leur métier. c

Il répugnerait & nos idées de li-
berté d'imposer & tout marchand qui
veut ouvrir boutique, 'obligation de
montrer un brevet d’apprentissage;
aussi nous ne songeons pz_is a de-
mander l'adoption d'une loi aussi
exigeante ; mais nous désirerions
beaucoup — et beaucoup de mar-
chands de gros, d'industriels et de
banquiers désireraient comme nous
—que l'usage de faire l'apprentis-
sago du'commerce entrit dans nos
m eurs.

Il existe une loi qui regle les rap-
jorts, des apprentis et des patrons ;
cette loi permet au patron d'exercer
une autorité plus effective, de pren-
dre un intérét plus considérable &
son apprenti et de lui donner les
instructions et les renseignements
né:zessaires pour en faire un bon
commis ou un bon marchand. Mais
le principal mérite de 'engage
qui constituerait le brevet dap-.
prentissage d'un jeune commis, se-
rait qu'il le forcerait & passer un
‘temps suffisant dans la position de
commis avant qu'il puisse quitter
son patron, pour avoir ensuite des
chances de réussir en affaires.

L’éducation commerciale qui se
donne dans quelques-unes de nos
institutions est excellente, dans sa
sphere d’action; - mais le jeune
homme qui en sort a’encore besoin
de beaucoup d'enseignement et de
beaucoup de pratique. Si ce jeune
homme, sortant du Plateau, ou de
Varennes, par exemple, était engagé
pour trois ans, disons, avec un mar-
chand, il serait certainement, & la
fin de son engagement, beaucoup
plus apte & conduire ung boutique
ou un magasin, que le prémier venu

& qui il prendra fantaisie de pren-

au seul but que peut atteindre son"

nent leur demander du erédit, com-
bien ils apprécieraient une prépa-
ration de ce genre A la lutte si vive
que se font aujourd’hui les commer-
cants.

Essai du [ait

Il y a quelque temps, nous avons
donné quelques notes sur 'essai du ]
lait. Nous les complétons anjour-
d’hui en donnant la table de corree-
tion du degré fourni par le lacto-
métre, suivant que la température
et plus haute ou plus basse que I
températurcnormale 59° Fahrenheit
& laquelle, sans P'emploi de cette
table, il faudrait toujours le rame-
ner pour faire l'essai.

. TEMPERATURE CONSTATEE

Degré e
du i

lactom.| 41 | 50 | 59 | 68 ! 70

LAIT MON FCRIME.
15 '—"9 —06 | 0 ‘X08 NIR
20 11 07 0 0.9 1.9
22 120 07| 0 Lo | 2.1
24 1.2, 07 0 Lo 2.1
26 13 . 08 0 11 ‘ 2.2
28 14 . 09 0 L2124
30 1.6 10 0 124 2.5
32 1.7 0 1.0 0 1.3 0 2.7
34 197 1.1 ] o 13 ] 2.8
LAIT LCRIME.

20 |—0.7 =05 | 0 ~Xo8 X117
22 0.7 05 0 0.8 17
24 09 06 0 08 | 17
26 10 .01 0 08 ' 18
28 10 0.7 0 0.9 19
30 1.1 0.7 0 09 19
32 1.1 0.7 0 1.0 21
34 1.2 48 0 10 2.2

Ce tableau indique ce quiil faut
retrancher ou ajouter an degré du
lactometre trouvé suivant que la
température du lait au moment de
Pessai est plus basse ou plus élevée
que la température normale 59,

Les chiffres des colonnes 41 et 50
sont retranchés, et ceux des colon-
nes 68 et 76 sont ajoutés.

ExeMpLES : Un lait non ¢éeréme
marquant .41 de température pese

TIEe ZRZTIONS | T ¢t Laute ; au moins
beaucoup plus que nous ne sommes
payés—paree qu'il sait cuisiner.
C'est tout. Probablement il euisine
micux que n'importe qui aux Etats-
Unis ; mais ¢'est tout. Si monsicur
- Saucegravi savait faire d'assez bon-

—4ne cuisine, était bon tireur, parlait

assez bien trois langues, pouvait
faire une tenuede livee satisfaisan-
te, chantait un peu, connaissait un
peu de jardinage, s'entendait assez
bien & faire un sermon, se connais-
sait aussi bien qu'un autre en che-
vaux, pouvait télégraphier un peu,
savait se rendre utile comme  valet
de chambre, pouvait au besoin cor-
rigevdes épreuves, n'était pas étran-
ger & la peinture, pouvait battre & .
ln machine, était assez ferrd sur le
droit pour pratiquer devant un juge
de paix, avait ét¢ eandidat pour%a.
législature et pouvait faire travail-
ler une presse a foin, il n'aurait pas
un salaire de dix mille piastres par
année.  On lui paie ce salaire, par-
ce qu'il sait faire Ia cuisine ; ¢a ne
lui enléverait pas un sou de son
silaire il eroyait que la terre est
plate ¢t voyage sur son arbite
montée sur des roues. Il n'y a rien
de tel que de connaitre & fond son .
métier, depuis 4 jusqu’a Z, que l'on
soit ignorant de tout le reste, cela
n’importe guére. A quoi sert-il de
tout savoir? Il n'y a rien que les
ignorants qui sachent tout

Change, Echange et Lihre-Echange

Sous ce titre qui pourra des
Iabord paraitre un peu multiple,
nous_allons présenter quelques re-
marques sommaires au sujet de cha-
cun des points quen font T'objet.
Au point actuel ot en sont:les rela-
tions générales du commeree, nous
Croyons (ue ces remarques ne sont
pas controuvées dans LE PRIX COU-
RANT. Nous nous bornerons, d’ail-
leurs antant que possible, & émettre

Faulactometre 82 degrés. Omretran

che 1.9 et ona le degré 30.1 qu'il
aurait pesé directement si l'on avait
d’abord ramené le lait & la tempé-
rature normale 59.

Un lait non écrémé marquant 76
pise 26; on ajoute 2.2 ¢t Fona To
degré réel 28.2 pour le lait ramené
a 59 degrés de température. ’

Et de méme pour le lait éerémé.

Naturellement, pour les tempé-
ratures intermédiaires, il faut apré-
cier les.nombres a ajouter d'une
maniére gpproximative. Soit un
lait écrémé pesant 32 degrés a 65:
on, ajoutera 0.7 et l'on aura.32.7.
Et un lait non écrémé a 47 pesant
32 sera diminué de 1.2 = 30.8.

Mais dans la pratique, on peut se
contenter de rapporter la tempéra-
ture trouvée & KL température type
41, 50, 59, 68 ou 76 ]a plus rappro-
chée.

des Taits; Taissant a nos lecteurs le
soin d'en tirer des conclusions.
LE CHANGE.

(‘¢ mot a desexceptations commer-
ciales, économiques et juridiques
Simportantes: 11 indique cette partie
da la profession des banquiers qui
consiste dans le commerce, de place
en place, ou d'un lieu & un autre,
des monnaies, des lettres de change
et des autres effets de commerce.
Il signific aussi, par abréviation,
priz dw change, celui auquel se ven-
dent ces valeurs. 1l sapplique éga-
lement au commerce des changeurs,
c'ost-a-dire, 4 I'achat et & la vente a
demcure, des monnaies d’or ou d’ar-
gent, nationales ou étrangeres, et
des billets de banque ou des valeurs
commercjales ; ou plus exactement,

ces valeurs, contye d’autres -especen

de I'échange de ces monnaies ou de~ -



