L TISSUS ET NOUVEAUTES

aujourd’hui des taux d'assurance beaucoup plus élevés que

partout ailleurs.
Le Board of Tr

compagnies d'assuranc

de s'est bientdt rendn compte que les

ne baisseraient pas leurs taux tant

que d'autres mesures de protection ne seraient pas prises
par la ville; les compagnigs ont indiqué ces mesures et le
Board of Trade comprenant que les compagnies resteraient
intraitables tant que cos mesures ne seraient pas mises 3
effet, en a recommandé Padoption et exéeution an Con-
seil de Ville.

On a prétendu, que le Board of Trade était de conni-
venee avee les compagnies d'assurance, pour faire échouer
les demandes formulées par le Conseil municipal anx com-
pagnies d'assurance d'abaisser leurs taux en présence des
améliorations déji apportées au service contre Uincendie,

Mais les membres du Board of Trade sur lesquels pe-
sent lourdement, plus lourdement que sur n’importe qui
les taux actuels d'assurance n'ont pas pris sans motif le
parti de recommander quion se rende aunx exigences des
compagnies ('assurance.

Celles-ci leur ont dit, en effet: “Nous perdons de l'ar-
gent: les moyens de protection contre I'incendie ne sont
pas suffisants pour éviter des cuflagrations toujours pos-
#ibles en I'état actuel. Nous prenons la situation telle

qu'elle existe et dont nous ne sommes pas  responsables.

Prenez des mesures de protection  plus  efficaces et nous
abaisserons nos taux.  Si vous trouvez nos taux trop éle-
vés, faites appel a la concurrence.  Vous prétendez que les
compagnies canadiennes sont combindes, adressez-vous A
des compagnies américaines ; assurez-vous ot vous le vou-
drez, pour nous, nous maintenons nos tanx tant que les
conditions n'auront pas changé.

Les compagnies Glant intraitables, il fallait se tournet
Fun mutre edté, cest-a-dire chercher dans Pamélioration

du service les moyens de faire diminuer les taux, (Cest ce
qua fait le Board of Trade en sadressant au Conseil mu-
nicipal.

Le Conseil municipal ne se trompe
I'vade, il a lni-méme enta-
mé la conservation a différentes reprises avec les compa-

s sur la portée des

recommandations du Board of

gnies dassurance e, pas plus que le Board of Trade, il n’a
pu lear arracher aucune concession, ni les faire démordre
de leur demande d'une amélioration dans le service du dé-
partement du feu.

Le tort des compagnies dassurance est de ne pas vou-
loir s'engager relativement au tarif qu'elles appligueront
quand toutes les améliorations ou partie des améliorations
quelles réclament anront été faites,

Actuellement le Conseil municipal menace de poursui-

vre les compagnies d'assurance en vertu de Particle 520
du Code Criminel qui interdit les combines. Ce n'est pas
cette menace qui ressemble plutdt & une tracasserie qui fera
réduire les taux de assurance.

The John Macdonald Co. Ltd.

On annonce que la maison John Macdonald & Co, de Toron
to, vient d'obtenir son incorporation sous une nouvelle char-
te avec un capital de $1,000,000 sous le nom de “The John
Macdonald Company Limited” et qu'elle continuera le com-
merce en gros de marchandises séches que faisait I'ancienne
compagnie

Les Directeurs de la nouvelle compagnie sont: MM, John
Macdonad, James Fraser Macdonald, Duncan M. Macdonal,
Mme Annie E. Macdonald et M. James Glainville

ASSOCIATION DES MARCHANDS DE MARCHANDISES
SECHES EN GROS

Cette association a tenu son assemblée annuelle le 13
décembre courant.

Aprés Vexpédition des affaires de routine il a été proce.
dé i Pélection des officiers pour 'annde 1906
M. Wm. Agnew a été élu président ; M. R. A. Brock, viee-
président ; M. Robt, Henderson, trésorier; MM, Thos.
Brophy, G. R. Martin, R. W. MacDougall et R. Smyth,
directenrs,

M. Geo. L. Cains a été choisi & I'unanimité comme dé-
légué de I'Association aupres du Board of Trade.

COMMENT UN VENDEUR A MANQUE UNE VENTE

Il w'avait pas une apparence propre.

Il manquait de dignité dans son maintien,

11 n'avait pas de tact pour se présenter.

Il arrivait en refard aux rendez-vous.

Il était infatué de lui-méme et arrogant.

Il ne croyait pas i ce qu'il disait.

1l dégofitait par une flatterie grossitre les personnes
avec qui il éait en pourparlers.

Il ne connaissait pas les qualités de ses marchandis

Il offensait les gens par une familiarité intempestive,

Il dénigrait les marchandises de son concurrent.

11 tournait en ridicule les idées et les méthodes des com-
mecgants & qui il parlait.

11 w’étudiait pas au préalable le cas du elient qu'il vou-
lait faire,

I avait recours au “bluff” au lieu de sappuyer sur des
arguments solides, basés sur des faits,

Il se perdait dans une foule de détails, sans pouvoir ne
s'en tenir qulanx choses essentiellos,

La nuit préeédente, il éail sorti avee des camarados,
et les effets de cette soirée Gaient apparents,

11 parlait trop, sans donner au commercant Poceasion
(expliquer ses idées ot sa position.

1l ne pouvait répondre d’une maniire intelligente, con-
cise et convaincante aux questions ef aux objections,

I avait essayé de conclure affaire, avant d’avoir ame-
né le futur client au point voulu pour cela,

Il a perdu son sang-froid, pare: e le commercant n’a-
vait nullement Pair de vouloir ¢ ccr, oubliant qu'on ga-
ane les batailles par de violentes attaques vers la fin.

Il ne connaissait pas son affaire quand il a commencé
Pattaque: il n'a pas parlé avee concigion en véritable
hommes d'affaires; il ne s'est pas décidé a tenir son bout
Jusqu’d Ja fin et n'a pas terminé affaire avant de partir.
(“System™).,

L'EFFET MORAL D'UNE ENQUETE

Le président de Penquite sur los compagnies dassurance
dans 'Etat de New-York, le sénateur Armstrong, a décla-
ré dang une des derniéres réunions du comité, que “Ieffet
mora! de la présente enquéte constitue au moing la moi-
tié de son importance of il a déja

L'effet moral est en effet vi
‘o personnes de Passurance,

On voit bien les mauvais résultats de Penguéte ; mais,
Jusquia présent. il faut encore se demander si elle en aura
@heureny et, dans Paffirmative, si le bien qui en proviens

Oté assurd,”
les il détonrne nombis




