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=" Vous pouvez vendre plus de poli
' O-Cedar et plus de vadrouilles
A poli O-Cedar rien qu'en pré-
sentant ces produits correcte-
ment.
La base de la grande demande de O-Cedar
est la fierté qu'a la ménagere pour ses meu-
bles et ses planchers. Faites appel a sa fier-
té dans vos annonces locales, comme nous
le faisons dans notre publicité nationale
0-Cedar.

La fierté de la femme pour son intérieur est

la cause principale de tous ses achats pour

I'amélioration de sa maison. Une fois que
vos clientes seront arrivées a com-
prendre les avantages des produits
O-Cedar pour ajouter a la beauté de
I'intérieur, elles achéteront chez vous
chaque année suffisamment de poli
O-Cedar pour représenter une aug-
mentation notable de vos ventes et
de vos bénéfices.
Faites ressortir la vadroulille dans vos éta
lages de vitrine et dans vos annonces
Rappelez-vous que chaque vadrouille que
vous vendez signifie une quantité de poli
O-Cedar a vendre & la méme cliente
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