
Van Bibber Cut Plug.
Btes fer bl. i/o ILb. 211 . cartons.

(Foncé ou aromatique)
Mayo's Cut Plug.

Paquets 1/10 5 lbs. cartons.
Paterson's Seal-

1/5 lb. boites, cartons 5 lbs.
Iuxedo Granulated Plug-

î/îo boites en fer-blanc, 2J lbs.
cartons..............··

Lucky Strike-
i btes en fer blanc 3 lbs. cartons
1/5 lb. boites en fer blanc, car-
tons 5 lbs...............
1/10 lb. boites en fer blanc, car-
tons 21 lbs...............
I lb. boites en fer blanc.
i lb. boites en fer blanc......

IMPERIAL TOBACCO COMPA
OF CANADA, Limited.

(Empire Branch)
Tabacs à chiquer

Stag, barres, 5 1/3 à la livre
Bobs, 6 et 12, à la livre .. ....
Pay Roll, barres, 7 VAs. Palettes 7s
Club, 6s. et 12S..............

Black Watch, 6s.............
Currency, 6 '/s. et 12S.......

Empire Navy, barres, 14 oz.

Tabacs à fumer
Shamrock, 2 x 4, 6s.........
Pedro, barres, 16 oz. 5s......··

Tabacs hachés
Great West, (sacs) 8s.......
Regal Cube Cut, btes fer-blanc, 9s.
Taxi, Crimp Cut, btes fer-blanc, ios.

THE B. HOUDE CO., LTD.,
1.28 QUEBEC.

Tabacs coupés à fumer.
1.00 Casino-

pqts 5j, boites 5 lbs.....
1.09 pqts 2/8, boites 5 lbs.

pqts J et i lb... .. ......
Carilicn (à fumer et à chiquer)

1.35 1pqts i/to boites de 5 lbps.
Li.on Brand-

1.28 sac papier i/io, boites 5 lbs.
'fri-Color-

1.28 boites de ilb...
lRaiinbow-

1.33 pqts 1/9, boites 5 lbs.
1.26 boites en fer blanc J lb.
1.24 boîtes en fer blanc i lb.

fl sacs 1/5, boites de 5 lbs.
NY Cremo-

pqts 1/14, boites de 5 lbs.
Patriot-

boites en fer blanc de i lb.
Tabacs Naturels, coupés, à fumer.

0.38 Parfum d'Italie-
0.46 p<lts 1/12, boites de 5 lbs.
o.56 Red Cross-
0.40 pqts de i/io, boites de 5 lbs.

0.44 pqts de IL
0.46 pqts de 1/7, boites de 5 lbs.
0.51 louge et Quesnel-

pqts 1/io, boites de 5 lbs.
pqt-s 1/5, 1 et iI L.....

0.45 Bellefeuille-
0.55 pqts i/6, bottes ùe 5 ibs.

pqts 1/3 IL.........

0.59 pqts de i lb.
0.70 Prairie-
0.78 pqts i/îo, boites de 5 lbs.

Tabacs à Cigarettes

Rugby-
1/9 (boites à coulisse), boites
5 lbs..............67

27 pqts 1/14 boites de 5 lbs.. . o
-4 pil.,4 et ilb............ 0
20 PeiBlu

pCIIs 1/12 et i, boites de 5 lbs. 50

4( *pqts Y2 et i lb., sous étain 40
LL. V.-
pqts 32 IL, sous étain......40

35 pqts 1/12, boites de 5 lbs.....48
Petit Poucet-

32 pqts 1/12, boites de 5 lbs.....48
Le Petit Jaune-

70 pqts 1/12, boites de 5 lbs.....46
73 Calabresse-
78 pqts 1/14, boites de 5 lbs.. . o78 Swoboda-

52 boites à coulisse 1/9, boites de
5 lbs............64

25 Carlo-
pqts 1/14, boites de 5 Ibs.....55

Ali Baba-

48 pqts 1/14, boites de 5 'lbs.. . o
btes à coulisse 1/9 ,btes de 5 lbs. 65

40 Tabac à chiquer en tablettes
40 Spun Rol-
55 pqts /6, boites de i LGo

38 Tabac naturel coupé et pressé
35 Oinl

pqts J et à, boites de 5 lbs. 6 o
24 Tabac Coupé, Tranché, en Palettes.
24 Baniboo (Curved Ct)-
20 boites en fer blanc, i/, bts 3 lbs 75

Caribou-
38 boites 1/7, boites de lbs. 50

à chaque sorte de terrain. D'autre part, le vigneron n'était
pas très encouragé par le commerce à reconstituer en plants

greffés, car lorsqu'arrivait le moment des vendanges, toutes
les grandes maisons prévenaient les vignerons qu'elles n'ac-

ceptaient que les raisins de vignes françaises. Certaines mai-

sons acceptaient de prendre les raisins de vignes greffées,
mais à un prix inférieur. Dans de telles conditions les vigne-
rons ne reconstituaient en vignes greffées que lorsqu'ils ne

pouvaient pas faire autrement; de sorte qu'actuellement il n'y
a peut-être qu'un tiers du vignoble qui soit ainsi reconstitué.

De tous côtés de grands efforts sont faits pour la recons-
titution du vignoble, mais cette reconstitution ne sera com-
plète que clans plusieurs années.

Le sort du commiierce champenois se trouve très intime-
ment lié à celui du vignoble et la situation n'est pas très
brillante.

Comme il vient d'y avoir plusieurs années de disette les

stocks diminuent. L'année 1911 étant déficitaire n'a pas per-
mis la reconstitution des stocks et l'année 1912 s'annonçant

comme une année moyenne, la situation ne sera pas beaucoup
changée à la fin (le l'année. Les grandes maisons de Cham-
pagne pourront s'approvisionner, mais cela sera complète-
ment impossible pour les maisons moyennes et les petites.

Que feront-elles alors? ou bien fermer leurs portes ou se
mettre à faire du simple "vin mousseux". La vérité est que
la délimitation déjà étroite en elle-même et rendue plus
étroite encore par suite des années de disette qu'on vient
d'avoir et par la disparition de quantités de vignes qu'il va

falloir reconstituer étrangle le comnerce champenois tout
entier. Si l'Aube était comprise dans la Champagne délimi-
tée, le commerce champenois ne serait pas pour cela sauvé,
mais cela l'aiderait à mieux supporter la crise qu'il traversera
tant que les vignes ne seront pas reconstituées.

Le vin étant de plus en plus rare, les maisons de com-
merce ont dû élever leurs prix de vente et il en est résulté

une baisse assez sensible dans les expéditions.

En Angleterre, cependant, nous constatons une légère
augmentation dans les exportations. En avril 1911 il a été
expédié go,8io gallons, représentant une valeur de 136,913
liv. st., mais en avril 1912 il a été envoyé 103959 gallons d'une
valeur de 169,472 liv. st. Pour les quatre premiers mois de
l'année il avait été livré en 1911 354,440 gallons d'une valeur
de 524.436 liv. st. et pour la même période correspondante en
1012. 35.,908 gallons d'une valeur de 576,179 liv. st.

Les tirages de cette année sont terminés dans beaucoup
(le maisons. Par suite du peu de vin de la dernière récolte
les tirages ont forcément été très réduits.

Les affaires de spéculation ont repris depuis un mois.
Les prix sont de plus en plus élevés et cependant il y a tou-
jours des acheteurs, car les vins de 1912 seront certainement
très chers. Une bonne maison de Reims vient d'acheter dans
une maison d'Epernay une cuvée de 4oo,ooo bouteilles. Des
cuvées en bouteilles de moindre importance, notamment une
cuvée de 1910, ont été également achetées par des maisons de
Reims. Par contre la spéculation des vins en pièces est à
peu près nulle. car les tirages sont sur le point de se terminer.

COMMENT RECEVOIR LES CLIENTS

Lorsqu'un client déraisonnable entre dans votre magasin
et réclame vigoureusement pour une chose qui ne dépend pas
(le vous, il est diffile de ne pas lui répondre sur le même ton.
Toutefois, il vaut mieux y mettre un peu de sang-froid. Ce
client agit de façon à s'attirer une forte réponse; mais il vaut
mieux vous montrer son supérieur au point de vue éducation.

Un peu de déplomatie de votre part adoucira presque in-
%ariablement le client irrascible.

Le contrôle de soi-même est l'une des qualités que doit
avoir un marchand de cigares. S'il ne l'a pas naturellement,
il devrait le cultiver. En tout cas, il doit voir à ce qu'il ne
chasse pas (a clientèle par son humeur.

En ce temps de concurrence aigüe. il faut conserver tous
clients. qu'ils soient raisonnables ou non.


