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LES DEBOUCHES D'AFFAIRES AU MEXIQUE :
INDUSTRIES CULTURELLES

Madame Summers signale quc Pentrée en vigueur de I'Accord de libre- cchangc
nord-américain (ALENA) n’a pas, comme on I’ espérait, snmpllfie les cx1gcnccs de
visas pour les gestionnaires et les producteurs canadiens, américains et mexicains.
«Nous espérons avoir des conditions comparables 2 celles que nous trouvons dans
I’'Union européenne oil il n’y a pas de permis de travail ni de frontiéres. Cela veut
dire queles gens peuvent se déplacer librement. s paient des imp6ts mais ne
sont pas soumis & des permis de travail, juste i des ententes de travail
réciproques». Elle signale que c’est loin d’étre le cas avec PALENA. Au Mexique
et aux Etats- Ums, il faut faire des demandes 2 I’avance. La situation est beaucoup
plus simple pour les artistes étrangers venant au Canada. «Ils peuvent se présenter
3 notre frontiére avec leur contrat A la main, payer un droit de 150,00 $ CAN et
entrer. I1 leur faut au plus quarante minutes pour I’ensemble des procédures et

‘cela constitue un inconvénient pour les Canadiens.»

Comme le milieu de la musique classique est beaucoup plus international que
national, un grand nombre de musiciens classiques canadiens sont représentés par
des agents dans d’autres pays. C’est ainsi que madame Summers représente
egalcment des artistes mexicains qui exercent leur art i ’échelle internationale. -
Oscar Lépez, un guitariste de Calgary d’origine chilienne, est un autre exemple : il

-est représenté par un agent américain, Susan Martinez. Celle-ci explique que les

possibilités pour monsieur Lépez sont énormes au Mexique mais convient qu’elle
a éprouvé des difficultés a pénétrer ce marché. Comme monsieur Lépez est un
instrumentiste maitrisant parfaitement Pespagnol, il n’est pas confronté

~directement 2 des problémes culturels. Madame Martinez précise cependant que

les problémes de languc et de culture constituent des obstacles quand on négocie
des engagements et qu’on prépare des tournées. «I1 y a des difficultés
linguistiques et de style, mais nous sommes convaincus que c’est un marché
important 2 long terme, mé&me si ce n’est pas un des plus importants.»

Madame Martinez a mieux réussi a distribuer de la musique enregistrée au
Mexique qu’a organiser des spectacles en personne. Les enregistrements

d’Oscar Lépez sont disponibles au Mexique grice 4 une entente entre une grande
étiquette américaine indépendante et un distributeur mexicain. Madame

: - Martinez veut continuer 4 conclure des ententes de concerts au Mexique et

résume la situation en disant «qu’il y a d’excellentes perspectives, mais que ce

n’est pas facile».




