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N MAGASIN de détall peut faire un
U succés en apportant une attentiqn spé-
ciale & nne ou plusleura des congidéra-
tions ci-dessus.
Mais pour qu'un produit mnnufacturé ob-
tlenne un Buccés véritable, 11 doit les pos-
séder toutes.

L.es produits O-CEDAR ont toujours don-
né satisfaction depuls qu'ils ont été lancés.
Permettez-nous d’examiner quelle est la ba-
se de cette satisfaction.

P’remiérement {18 sont vendus au public
A un prix raisonnable et populaire.

Deuxidmement {ls possdcent une qualité
qui saute aux yeux de tous ceux qui en font
usage.

Trolslémement fls accomplissent un ser-
\lce qui les rend’ lmpprécmbles 4 la ména-
geére.
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Ces trois caractéristiques des produits
O-CEDAR s8e complétent pour atteindre ce
qui est le byt ultime du fabricant: La Sa-
tisfaetion. . !

La“ preuve que les produiis O-Cedar pos-
sédent ces caractéristiques réside dans
I'augmentation constante de la demande du
consommateur pour ces  produits.

1ls donnent satisfaction, comme le montre
la fagon dont les gens continuent & les ache-
ter aprés en avoir fait l'essal.

I1s ont aujourd’hui le prestige que peut
seulement obtenir un produit qui donne sa-
tisfaction.

Un marchand peut augmenter son pres-
tige en joignant sa publicité locale & la pu-
blicité générale de O-Cedar par tout le pays.

Il y a augmentation de prestige et de bé-
néfice du magasin pour 1le marchand qui
s'applique & la vente des produits O-Cedar.
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