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- QUESTION LEGALE

Le 'ugement qui vient d’étre pro-

.- noncé par la Cour Supérieure, &
———Montréal}-dans—la—cause de_Syl-|

cause en question,a été que Davie.

les pertes, ou, en d’autres-termes,-
devenait

~Lejugement de Ta Cour, dansa

était aussi tenue de partager dans |
‘purement et simplement
unassocié de Parsons. L'omission
de la formalité d’une déclaration
su greffe, au lieu d’améliorer la si-

nue un bénéfice pour lui. H aurait
-aussi-pu faire face-a:1’échéance de
sa facture ou de son billet.

marchand-de gros 1'a em -
tout. faire cela ; et cependant, si le
détailleur n’est pas prét'a payer sa
facture ou son billet, ses marchan-
'dises restant encore intactes surses,

ra pu faire face a ses échéances.

La complaisance gratuite du
ché--de

da?

qu’elles puissent se transporter ai.
gément 4 I’endroit indiqué soit en
chémin de fer ou en voiture. -Les
chfssis ne doivent pas étre-trop
grands ot ajuster sans_moulures -

tenh_facilement,.,_entrdgllt, =

i
i

rayons, le marchand de gros me-
nace de le poursuivre ou de le
mettre en faillite, par ce qu'il n’au-

Encore si le marchand de gros ven-
dait au prix du détail, il y aurait

afin qu’on puisse.les

frais cotteux.

--|geux d’employer du bois imprégné

 emballer sans

cotvertures en bois et chaumes aux.
couvertureen fer ouboisseulement |
et il suggerequ’il serait trds-avan.

par certains procédés chimiqueé afin
de le rendre  capable de résister 3

—__veste, v8. Davie, a fourni_au. Moni--
—tewr du Commerce 1'occasion d’a-|
vouer-gon ignorance de notre.droit
.commercial. :
Voici cet aveu que nous repro-
duisons dans toute sa naiveté et
sans regretter de faire un petit

-situation-de-Davie ne fait que Laf_
e-

graver, puisqu’ellelerend passib
dé‘é’ﬁi) endo de $200imposée par le
statut. —

M. Davie avait un moyen - bien.
simple d’éviter toute responsabi-
lité vis-a-vis les créanciers de Par-
sons, il n’avait pour cela qu’a faire

‘cheteur—voyant_qu’il —n’y—gagne

imerce de mar
S , 1 .

quelque bénéfice-pour lui, et I'a-

rien, prendrait bien vite ’habitude
de s’adresser au détailleur dont le
magasin serait plus & sa portée.

~Ce que nous dirons du com-
chandises séches
-3-tous-les—autres

_bout dereclame au confrére ;
* Une décision vient d’¢tre rendue en

Bylvestre contre Davie, qui dérange pas-
‘8ablement nos idées sur la responsdbi-
lité des membres d’une société commer-
clale vis-3-vis de ses créanciers. - Voici
—les faits: Un M. Parsons, de Montréal;]
"~ commergants, avait regud titre dc prét,
de M. Davie, une somme de trois mille
piastres. pour laquelle il devait payer un
intérét annuel de cinq pourcent ; de plus

par I’ Acte des Sociétes en Commandite
; .

la déclaration au greffe prescrite

raugmenter de beaucoup le prix de

Peau;-au feu-et-aux-insectes; sans

la maison. __ _ =
Ces_informations. penvent . étre
considérer comme faisant autorité -
étant incorporer- dans lerapport
officiel d’un consul anglais,”

-Mais ces- maisons ne-sont pas

épiceries,

~les—énonces énumerés
d l'article I875 du Code Civil..

— e —

GROS ET DETAIL

-

~|'plus. ou. moins _pratiquée dans

v ar_les: ¢
de gros est injuste pour le détail-

ferronneries, ete. La

ment au Mexique,elles

_[1' s, 't

leur dans toutes les branches de
commerce, - et cette injustice’ est

toutes.

dans les Antilles. Une fois intro.
duites et parfaitement adaptées aux
exigences locales, elle peuvent de-
venir une source d’industrie lucra.

-—Nous-recevons-assez souvent 1a-
confidence de marchands d¢-
tailleurs qui se plaignent de la
concurrence que leur font certaines
maisons de gros ol I'on ne se fait

~Que le marchand de gros se rap-
elle que la prospérité de ses af-
aires dé ens absolument de la
rospérité des affaires de ses clients
Snnsv le détail,—et-il-comprendra:

tive:-LeCanada devrait A motre avis
ne pas laisser échapper cet occasion
de pouvoir lutter avec avantage
contre les autres pays.

<>

———une; des conditions de. la mise de fonds
de M. Davie était que, advenant la dis-
‘continuation du-commerce de M. Parsons
_- o aprds le paiement de toutes ses dettes
 les profits réalisés devaient étre partagés

entre eux;en outre, rien dans le greffe

des tutelles. n’indiquait qu'il y.eut une|q
Bociéts entré%:lr]-%inc Davie. En réalité

aucun acte de société n'existaft entre eux.
Dans les livres de compte de Parsons, le
montant d’argent avancé par Davie ap-
paraissait au crédit de ce dernier comme
une’ créance ordinaire de prét d’argent,-
‘mais n'apparaisait nullement au compte
de Pargons. . . :
—D'aprs ce qui précdde; onserait-porté
. croire que le tribunal aurait du ne pas
considérer la position de Davie comme
" celle d'un associé ; c'est le contraire qui
.. ©stest arrivé, Dans la cause mentionné
~_ plug haut, la Cour a jugé que Davie
——devait étre_responsable-d titre—d’assocé-
de Parsons, et & ainsi admis la doctrine-
"~ un préteur qui fait un prét-d'argent a
‘in - marchand pour aider ce dernier -a
maintenir son commerce, 8'il est men-
___~—-tlonné dans les tions
-l préteur aura droit. 3 une part des pro-.
_fits pour se, rembourser de son prét, cé
dernier sera considéré comme associé.”
~Cette ‘doctrine” renverse nos ~notions

e

sur les responsabilités, et nous avons hate |

de connnattre sur ce sujet Popiniondu
tribunal supérieur o0 M. Davie en a ap-

—La-dor nverse les no-
tions du Moniteur sur lés responsa-
- bilités (??) n’est cependant. -que
- Papplication pure. et simple de

ggrt_lcle' 1831 du iCode_Civil qui
diey - = : adl S
La participation dans les profits d'une
- 8ociété entrainé avec ‘elle Yobligation de

N

pelé de la curisuse.décision qui lefrappe: |

scrupule —de vendre des
marchandizes, en lots ou quantités
de détails A tous ceux quiont quel-
ggege]gﬁonq, 80it relations d’af-
aires, soit simplement relations
sociales, voisinage ou camarade-
rie, avec quelqu’un des patrons ou
es principaux commis, i’

ifficile

Nous - savons quil est d
quelques fois de refuser cette fa-
veur. 4 un parent ou A un ami.
Mais nous prions messieurs les
marchands de grosde réfléchir que
toute vente de détail ainsi faite est
une injustice commise envers leur
clientéle. Le détailleur se orée a
 force_de_travai i 3

méme. Nous répondrons, soit par
j-Hettre, soit m

qu'en vendant au détail, non seu-

lement il nuit a sa clientéle, mais

qu'il nuit aussi 4 son'propre com-|
merce. . - - e
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AUX FROMAGERS ET-AUX
- BEURRIERS. ‘

" Nous nous mettons, a titre pure-
ment gratuit, & la disposition de
nos abonnés pour {ous les rensei-

nements dont ils pourraient aveir.
gesoin entre 1a réceptjon du sup-
plément et celle du journal lui-

ache e chez-le marchand de gros
la quantité de marchafidises qu'il
croit pouvoir écouler parmi sa cli-
entele. Or_voicii que parmi ses
clients; il g%n trouve un, homme
de commerce, ou de professi
capable de payer le prix du mar-
ché et de payer comptant. Il vient
chez le détallleur, se fait montrer
une étuffe de 83.00 1a verge, Il ne
’achéte pas, se disant mon ami,

es questions qui nous seront po-
'8ées, avec la plus grande diligence
et en contrdlant nos informations
avec le plus grand soin. On vou-
dra bien,-seulement, nous faciliter |
'Ta correspondance en nous en-
voyant un ti -
réponse.

UN NOUVEAU DEBOUCHE.

, murchand de gros, va me
vendre la méme étofle & meilleur
marché. De fait, il se rend chezson
ami, qui loi vend-huit ou dix
verges de la méme étoffe A $2.00.

Et le résultat est celui-ci: Le
détailleut a perdu, par la faute de
son fournisseur, d’abord - 1a aventie‘
a6l ou dix verges d'étoffe, puis

-|d’importation trés lucratif, Quoi-

'Mexique, M. Gordon parle dans
son rapport officiel des maison: en
bois portatives comme . un article

zue en général le tarif soit trés-
levé au Mexique les maisons por-
tatives en "beis- ou fer sont en si
grandesdemande qu’elles_sont ad-

prof , quil au-
gglt f(:;.lt,1 sur cette ventle. ‘mar-
chand dé gros y a-t-il'gagné quel-
gue chose ? Non. 8'il n’ggg pasqvent-

u A son ami, 1'ami eerait allé chez
le détailleur et y:aurait fait ses em-
plettes’; le détailleur a—son—tour
seralt venu se réassortir chez le
marchand de gros qui, lui aurait

_____partager dans les pertes.
‘ . Ceprincipe foidamental de notre
-droit'en ce qui concerne lessociétés.
souffre deux “exceptions, qui sont
régies par des_dispositions spécia-
les: 1o ]a société- par actions, ol
-chaque ' associé ou- " actionnaire

n’est responsable que jusqu’a con- |

vendu 1a meéme quanti toffe le
méme grlx. : ERiE '
Le détailleur, en faisant son pre-

mier achat, avait calculé sur la
vente 4 ce client, et, cette vente
manquée, voild une marchandise
qui va lui rester sur les bras. Sans

mises sans droits. Les maisons de
‘bois toutefois sont préféréés a cause
dela chaleur du climat. Cependant
la difficulté pour en obtenir est si
srande que I’on voit des artisans et

esspaysans A l’aise vivre dans.des
‘maisons de*bois & peine ébauché,
ou-bien dansdes huttes construites

Evidemment ils seraient heureux
{de’ pouvoir se ﬁocurer quelque

chose de mieux. M. Gordon ajoute
que les maisons qui s’adaptent le
mieux -pour ce pays semblent étre
celles.construites en deux chambres
avec portique spacieux; de; i

Hes-

| beurre sont, en ‘somme, les pays

Le consul anglais de Vera Criiz,a

LES MARCHES DU BEURRE
_On fait trés peu de beurre dans
Yayar chauds;-on-en consomme
d’ailleurs beaucoup moins que
dans les pays froids ou tempérés,
Les principaux ‘marchés pour le

ol on peut le produire aisément ;.
aingi. pour nous, notre: marché,
aprés le marché local, serait
I’Angleterre dont la population ‘en
fait une grande consommation,
Or comime la superficie de terre
cultivable y est trés restreinte en.
roportion de la population, I’An.
%mmmﬁr
quantité du beurre qu’elle con-
somme. ' &
Elle en importe un peu de bien
des pays; mais ses principaux .-
nigseurs sont, par- ordre de |

ollande, I'Irlande, lesEtats-Unis
et leCanada. . SR
Du Danemark viennent les-beur.
res les plus estimés. Ce petit pays
| ress . lu_Nord
les détroits qui unissent la Baltique -
a I'océan, a perfectionné d’nne ma. |
niére extraordinaire ’outillage et .
les-méthodes de fabrication du
beurre. Clest de_ld que nous-est —
venu le séparateur de la créme-au
moyen duquel on sépare instanta.
nément la créme du petit lait, sans
étre obligé d’a i
naturelle que produit la fermenta.
tion. Le beurre du Danemark est
fabriqué principalement dans des
beurreries. .
_ En Hollande et en Normdndie,
c’est surtout leé beurre de ferme
que I’on exporte; les beurreries'y
sont peu connues; mais' _ltzs -fere

lent-beurre-et-ne-négligent-aucun
‘moyen ﬁo'ur améliorer . cet. article,
La qualité des “paturages influe
aussi considérableraent sur la qua-
lité du beurre. Ainsi le beurre qui
a le plus de yogue en Franceet qui

- icle ans

Ha-comp

and de[ches formant une esp2ce. d’auvent'

-

| eat presque un article de-luxed
les pays o il est exporté, c'est le-
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