
Section 11 : Un plan d'action pour la promotion des échanges avec le Mexique 

Liste de vérification de l'exportateur (suite) 

Méthode de distribution des produits 

Décrivez comment vous aimeriez distribuer 
votre produit (p. ex., directement, par 
l'intermédiaire d'un agent ou d'un distributeur, 
etc.). 

Indiquez la structure de prix que vous avez à 
l'esprit. 

Caractéristiques d'un agent efficace pour vos 
produits 

Décrivez en détail les caractéristiques, 
l'expérience, les antécédents qu'un bon agent 
devrait avoir pour vendre vos produits. 

Commentaires 

Donnez, sur votre société, des renseignements 
additionnels sur votre société qui vous 
paraissent utiles pour instaurer des contacts à 
l'étranger. 
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