Noms de vos concurrents (veuillez énumérer les noms commerciaux, les raisons
sociales, et les pays et villes de vos principaux concurrents) :

Vos prévisions de ventes (veuillez énumérer les principaux secteurs industriels
visés et les clients éventuels) :

Méthode de distribution de vos produits (veuillez décrire la fagon dont vous aimeriez
distribuer votre produit; p. ex. par l'intermédiaire d'un agent ou d'un distributeur, par

vente directe, etc.) :

Qualités souhaitées d'un bon agent de vente de vos produits (veuillez décrire en
détail les qualités, I'expérience ou la formation que doit avoir un bon agent pour
vendre votre produit; p. ex. pour vendre du matériel de construction) :

Forme d'aide souhaitée de la part du haut-commissariat canadien a Singapour :
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