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Les,bn'reaux du ¢ Prix Cou-
rant >’ ont été transportés an
No. 25 rue St-Gabricl. Mont-
réal. ' ' ;

Mauvaise Maniero d’Annoneep -

Je me demande si les gens qui

" rédigent d¥S) annonces s'inquiétent

.

de la fagon dount leurs annonces
frappent l'individu qui est de I'au-
tre coté, dit William Everett dans
N. Y. Metal. Lorsqu'un voyageur
purcourt, tranquillement assis dans
un Pulman, quelque vallée ou quel-
ques pays ede montagnes pittores-
ques et grandioses, et. qu'il voit
constamment devant ses yeux; lui
sautant au visage, de l'autre "coté
du tor\ent, du ruisseau;sur la pente
opposée~de la vallée : “ SACKBUT
& PSALTEREY'S CORN PLASTER AND
APPLE SAUCE,” il n'est pas suscep-
tible d'éprouver une grande admi-
ration pour les deux idiots qui dé-
figurent la nature d'une maniére
aussi outrageante. Lorsque je vois
ces actes de vandalisme, je prends
la ferme résolution de me passer
plutét de guérir mes cors et de ne
Jumais manger de sauce aux pom-
mes plutot que d'acheter chez Sack-
but et Psaltery.  Lorsque F'on pro-
duit une annonce qui chogué et qui
répugne, ou crée dans le public une
impression désavantageuse pour les
articles que l'on a a vendre, quel-
qu'en soit-le mgrite  Le vendeur de
Jjournaux qhi \'keut, vous crier dans
les oreilles n'est pascelui a qui vous
donnez votre clientele.  Vous en
étes assez eiagé pour acheter vos
journaux a lautre gargon qui aura
eu soin de ne pas vous gnnuyer
Les annonceurs se disent généra-
lement : “ Si je puis seulement faire
assez de bhruit pour attirer l'atten-
tion sur moi, mon succes est assuré.”
L'acheteur ne pense pas tout a fait
de la méme. maniere. Il se moque
commende sa premiére chemise du
volume de'bruit que ‘peut produire
le marchand. Il n'est pas sur le
marché pour acheter du bruit. Et,
de fait, la plupart des gens préfére-
raient acheter un peu de paix et de
tranquillité s'il y en avait a vendre
quelque part a un prix raisonnable.
Il y a des gens qui ont fait de
grosses fortunes sans annoncer. 1l
y en a actuellement qui font fortu-
ne dans les affaires, sans annoncer,
quodique, sans aucun doute, ils at-

- teindraient plus rapidement la ri-

chesse et deg'iendraient plus riches
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s'ils savaient annoncer. Mais il y
a la une legcon que 1 ceux qui an-
noncent, ni ceux qui nannoncent
pas, 'n'npprqndront' probablement
pas, c'est que les acheteurs n'ache-
tent pas les annonces. - 1ls achétent
des marchandises. Ce sont les mar-
chandises qu'ils veulent et non pas
l'effronterie ni-le mauviais goit de
Sackbut et Psnlteréy,

Quelquefois une maison réussit
en dépit de son mauvais goit, par-
ce qu'elle a un article utile ou de
bonne valeur a vendre. La moitié

| des annonceurs s'imaginent que

Goodrich a fait fortune parce qu'il

a publié sa propre caricature dans

tous les journaux, depuis Podunk,
Me. jusqu’a Tombstone. Ariz. Clest
la qu'est leur profonde erreur. N1l
avait publié le portrait de Lydia
Pinkham, du Khande Tartarie, de
Lillian Rygsell : ou la vignette d'une
feuille de trefle, ou méme s'il n'a-
vait employé aucune vignette, le
résultat eat ét€ le méme. Le mérite
particulier de cette annonce n'a pas
sauté aux yeux de .l'annoneeur en
général. Quel est ce mérite 7 Il se
compese de deux choses @ D'abard,
il annongait quelque chose  dont
rout adulte a besoin et a . un tres

-bas prix, Ensuite, il a’tenu tout ce |

qu’il a promis. Persoane n'a pu dire
(quesonannonee était une tro ur_nperiv.
(Yétait bien les marchandises dont
on avait besoin ; elles étaiént a bon
marché et on les trouvait dans

wus s burcaux de poste dés Etats- |

Tnis, & un bas prix. Il girantissait
a qualité. Done Ll forme de P'an-
nonce avait bien peu d'importance.

. .
Tous4es acheteurs recherclient pré-
cisément ces choses et lorsquun in-

dividu vous raconte ce qu'il a a

vous dire, honpétm?mnt, franche- |

ment, et de manieré a vous convain-
cre, I'affaire est faite, pourvu que le
caractére soit assez gros pour qu'on
puisse le lire. - ’
Maintenant voici Grumblegreen
qui veut faire de l'argent dans la
méme ligne : il comnience par pré-
parer un article: ne valant que la

moitié du prix quil en demande..

Puis il transfert son laid visage sur
une plaque de métal dans diverses
postures et il remplit tous les jour-
naux de sa grande caricature avec

une toute pétite annonce. Cela fait,

| se demande-pourquoi.il ne fait
tpas autant <'argent que l'autre,

’hoi.inéte homme. Pour les ache-

.

teurs la raisons est hien évidente
mais pour lui, il essaie de tromper
le public et sa vanité personnelle
déelate sur toute In surface de son
annonce. Il y lit: “Je vends au
meilleur marché qu'il soit possible
.au monde. " Mais Pacheteur traluit
(e cette Fagon 1 Cet individu est
le plus grand blaguenr qu'il y ait an
tmonde. " Les deux textes ne s'aceor-
dent pas précisément ; et ce sern
s bien un miraele 51l réussit a faire

fortunen
Le Pacifique Canadien.

o En 1883, In Compagnie du Paci-
| que Canadien voulant augmenter
i son capital et se procurer ainsi des
fonds pour terminegses travaux de
construction et de matériel, it un
arrangement avee, le gouvernement
fedéral par lequel ce dernier se @i-
ranti un dividende de 3 p. e par an
pendant 10 ans sur les actions de la
compagnic, lnquelle, an préalable
avait verse au trésor fidéral, Ia
SOMINE néeessaire au paiement de
ce dividende_raranti. »
Les dix ans gue devait durer
%l'armngmm-nt, sont expirés et le
gouvernement ne garantit plus le
dividende du -Pacitique Canadien.
Mais, avant d'énconclure que les
actions du Pacifigue ont moins de
valeur aujourd’hui qu'il v a quel-
Cques anndées, il faut vétéchir que
lo. C'¢tait avee Pargent déposé
d'avance par le Pacifique que le
gouvernement executalt sa paran-
tie : . =
20. Les ressources du Pacifique
ont énormément augmenté depuis
1383 et suffisent a gnrantir un bhon
“dividende aux actionnaires sans
I'intervention du gouvernement ;
3o. Le crédit du Pacifique Cana-
dien ®st aujourd’hui si bien étabh
que ses obligations font prime sur
- toutes les bourses d’Europe et qu'il
n'a par conséquent, plus besoin de
la garantie du gouvernement pour
se procurer le capital dont il pour-
rait. avoir besoin ; |
40. Que, lorsque cette garantie a
été donnée, le Pacifique était en-
detté de pres de %30,000.000 au
gouvernement fédéral et que cette
dette a été completement hquidée.
De sorte qu'il n'y a aucune raison
| pour I'nctionnaire du Pacifique de
salarmer de la cessation de lu ga-
rantie ; au contraire, il y a tout lieu

de se féliciter de l'état financier
prospere de notre grande voie trans-
coatinentale.

HYPOTHRQUES.

Un_confrére commereial répon-
dant & un article du Witness dit
que le fait pour wn homme d’em-
prunter sur hypothéque n'est pas
un signe d¢ pauvreté, an contraire.

Son raigonnement est le suivant :
Sioun homtge emprinte $1000 sur -
Ly pothéque, et il a-déja gagné
1000 qui sont & 'lui, ¢ar la regle
aénérale des compngnies de prét est
de ne préter que jusqu'a concurren-
ce de 50 p. ¢. de I valeur de la pro-
priété hypothéquée. Si les cana-
diens, «it-il, ont emprunté $50,000 -
000 en dix ans sur hypotheque, c'est
quilsont placé $100,000,000 en pro-
privtés foneicres.

Le confrere généralise et tombe
dans Perrenr commune de ceux qui
veulent. tout faire concorder avee
ame théorie précongue. Nous qui
avons bt pratique de la chose, nous
Ini dirons que, une partie considé-
rable «des cinprunts hypothécaires
est, 1] est viai, consaerée & augmen-
Aer I valenr de by propriété hypo-
théquée ;mais, depuis.quelques mois
surtout, une partie tres importante
deces emprunts est fait pour com-
bler des pertes de capital essuyées
dans les affaires ou dans la spécula-
tion et s'ils n'appauvrissent pas,
ceux-la, au moins ils sont un signe
certain d'appauvrissement. '

Ces deux catégories existent dans
tous les temps, mais la proportion
en est tres variable, ainsi, tandis
(ue, en temps prospere, la premiére
représente de 70 a 75 p. c. des em-
prunts, en temps de crisc au’eon-
traire et'nous pouvons dire dans le
moment actyel, .elle ne représent
guere de 30 a 35 p. c. .

N'ast-il pas étrange que tandis
que les banques les plus riches et
les plus fortes ont cessé de payer
les cheques sur demande, que les
greenbacks font prime et que l'on
attend comme le Messie I'or expédié
d’'Angleterre et de France, il y ait-
dans le trésor des Etats-Unis des
millions de dollarsen monnaie d’ar-
gent dont personne ne veut, . méme

aux Etats-Uriis ol cette monnaie a
. s . .
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