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la câblodistribution et du matériel VSAT, ainsi qu'à des 
concepteurs de logiciels de communication. 

En outre, Multipoint Networks étudierait la possibi-
lité de collaborer avec un RVA ou un fabricant canadien 
de produits complémentaires qui connaît bien la tech-
nologie RF et les applications précitées. Grâce à cette 
collaboration, les partenaires éventuels pourraient 
explorer certains marchés étrangers. 

PROTECTION ÉLECTRONIQUE 
ET D'ALIMENTATION El ECTRIQUE 

Panamax 
Panamax fabrique une gamme de produits de protec-

tion électronique et d'alimentation électrique. 
Elle fait déjà appel aux services d'un distributeur au 

Canada, mais aimerait fournir ses produits à d'autres 
entreprises qui les intégreraient dans leurs systèmes ou 
qui y apposeraient leur marque de commerce. La 
société serait intéressée à participer à tout projet met-
tant en jeu sa spécialité et ses compétences. De plus, 
Panamax est disposée à travailler en collaboration avec 
des entreprises canadiennes ayant de bons contacts en 
Asie. 

Les dirigeants de Panamax se sont déclarés intéressés 
à vendre ou à accorder sous licence des technologies ou 
des droits de fabrication, ou encore à prendre une par-
ticipation au capital d'une société canadienne. 

SERVICES-CONSEILS EN GESTION 
Sverica International 

Cette société se spécialise dans les acquisitions et les 
fusions et offre des services-conseils dans les domaines 
de la vente, de la commercialisation et de la gestion. 

Sverica International est à la recherche de sociétés 
canadiennes de taille comparable et offrant des services 
similaires en vue de la formation d'alliances commer-
ciales. Celles-ci pourraient prendre la forme d'associa-
tions partielles ou même de fusions et permettraient à 
chacun des partenaires d'offrir à leurs clients présents 
sur les marchés internationaux de meilleurs services de 
représentation au Canada ou aux États-Unis, à l'avan-
tage mutuel de tous. 

DIVERS 
Caral Manufacturing 

Caral Manufacturing est un grand atelier d'usinage 
de précision se spécialisant notamment dans la fabrica-
tion de mandrins pour machines-outils. Caral serait 
intéressée à fabriquer des produits de marque ou à pro-
duire à façon de gros articles en petites quantités pour 
le compte de grandes entreprises. De plus, elle pourrait 
fabriquer à contrat ou sous licence de grosses machines 
de précision en petite série dans les domaines de l'ex-
ploitation minière ou des industries de transformation, 
des mélangeurs de boues ou des machines à vide. 

China Connection 
International Trading Company 

Cette maison de commerce se spécialise dans l'expor-
tation de produits particuliers vers la Chine. Elle y a 
exporté dernièrement du matériel et des installations 
de fabrication désuets. 

La société est intéressée à s'associer à une entreprise 
qui l'aiderait à repérer les occasions d'achats et qui par-
ticiperait au financement de ses activités. 

SECTEUR MÉDICAL 
Greenleaf Medical 

Cette entreprise du domaine biomédical fabrique trois 
produits destinés aux marchés de l'orthopédie et de la 
réadaptation : Eval System, Eval SoloSystem et 
Greenleaf Dataglove. 

Greenleaf Medical est à la recherche d'un distributeur 
canadien de produits biomédicaux bien établi sur les 
marchés de la thérapeutique et de la réadaptation. Elle 
serait aussi intéressée à mettre au point de nouveaux 
produits avec la collaboration d'un associé. 

Le MAECI a publié récemment une brochure intitulée 
« Pour établir de bonnes alliances stratégiques », 
qui explique en détail comment choisir ses associés 
dans le cadre d'une alliance stratégique, négocier une 
entente et assurer le succès d'une relation de partena-
riat. Pour obtenir un exemplaire, s'adresser à 
l'InfoCentre, 125, promenade Sussex, Ottawa (Ontario) 
KlA 0G2. Tél. : 1-800-267-8376 (à Ottawa 944-4000). 
Fax : (613) 996-9709. 

Séminaires 
(Suite de la page 4) 

Exposés et séminaires 
• Activités et résultats financiers de la BERD; 
• Comment la BERD peut vous aider; 
• Investir en Europe centrale et en Europe de l'Est : 

études de cas; 
• Commerce et transition : réalisations et problèmes; 
• Consolidation du secteur bancaire des économies en 

transition; 
• Réglementation des marchés financiers et des instru-

ments d'investissement collectif; et 
• Importance des marchés des valeurs mobilières comme 

source de capitaux en Europe centrale et en Europe de 
l'Est. 

Les personnes qui aimeraient participer à ce pro-
gramme, qui s'adresse aux gens d'affaires, et obtenir 
d'autres renseignements peuvent communiquer avec 
Duncan MacDonald, Direction des finances interna-
tionales, tél. : (613) 944 -0910, ou René Wassail, Direction 
de l'expansion du commerce en Europe centrale et de l'Est, 
tél. : (613) 996-7701, ministère des Affaires étrangères et 
du Commerce international, Ottawa. 
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