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LE PRIX COURANT

de la Finance, de P Industrie,

fiter de ces.avantages que pendant
six mois de I’année, il p’en devien-
drr pas moins, pendant 1’été, le
port de mer des imimenceses plai-
nes 4 blé de I'Ou st et du Nord-
Ouest, des minoteries gigantesques
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Pendant le carnaval d’été que les
citoyens de Hamilton organisent
les marchands de cette ville ont
‘I'intention de réunir un ‘‘ Congrés
Commercial,” composé de repré-
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gentants du commerce de toutes
les parties du Canada. Les diverses

chambres de ‘commerce doivent

 ACTUALITES.

# Les meuniers d’Ontario qui n’ont

. pu obtenir du gouvernement fédé

ral, 4 la derniére session un re-
" maniement du tarif de maniére &
les ﬁrotéger contre les farines amé-
ricaines ont décidé de se former en
association pour 0Gtre plus en état
de faire prévaloir leurs vues auprés

. du gouvernement.

)

étre invitées & y envoyer des délé-
gués et les marchands de toutes
les villes ayant une population de
plus de 1000- habitants recevront
des invitations 4 y assister.

Le programme du oongrés com-
prendra la discussion des cou-
tumes du commerce, des termes du
crédit, de la- maniére. de disposer
des stocks de faillite ; les composi-
tions ou concordats, de ’assurance
des stocks et de l’obligation de

de 1a .maison . P. M. Galarneau
& Cie, il_s’y est acquis, en méme
temps qu’une grande fortine, une
enviable réputation . d’honnéteté,
de droiture et d’intégrité.

11 a été pendant de longues an-
nées marguillier de la paroisse de

‘Notre-Dame et toutes nos ceuvres
decharité-ont eu 4 se louer de-sa

libéralité. :

Il était un des directeurs de la
Banque du Peuple. :

M. Galarneau laisse deux fils et
une fille mariée & M. Arthur Boyer
M. P. P. 4 qui nous offrons nos
gincéres condoléances dans la perte
cruelle qu'ils viennent d’éprouver.

VENTES A SACRIFICE

d’une conférence donnée a Pitts-
burg, Penn, par M. Jas K. Garson
fabricant de savon et-un des rédac-
teurs du Peensylvania Grocer:
“Le reméd!ia contre ceux qui
coupent les

Nous tirons les conseils suivants

prix, doit, pour étre
efficace, réunir deux éléments es-

a8 lui en susbstituer une autrs
’égale valeur. Il ne s'agit donc
que deé chercher; et souvent vous
trouverez moyen de vendre le
produit substitué & meilleur mar-
ché tout en y faisant un profit rai-
gsonnable.. - :

procurera cétte ligne de conduite,
c’est que v 8 clients prendront ’ha-
bitude de vous consulter sur le mé-
rite de tel ou tel article qu'ils dési-
reraient acheter, ayant confiance
qu'ils ont tout 4 gagner en consul-
tant vos connaissances supérieures
et votre expérience; et lorsqu’un
épicier 8’établit ainsi dans la con-
fiance de sa clientéle ont peut dire
de lui qu'il contrdle sa clientéle
ce qui devrait étre
détailleur .

. Et j’ajouterai que 8’il est par-
mi vous ce soir un épicier qui ne

le chpix de leurs marchandises,
je lui conseille, pour son propre
avantage et pour celui du com-

tant de miérite, qu'on ne puisse-' ?

“ Un-autre-avantage quevous-

‘lq but dQ tout

se croit pas capable d’exercer au-
cune influence sur ces clients dans,

9

sentiels, de manidre 4 pouvoir

Les bureaux de la banque d’Ho- étre appliqué par tous les détail-

merce en général de prendre des
chelaga ont été transportés dans le

tenir une.comptabilité régulidre. ' T > d
P - ¢ ce soir la ferme résolution d’abaii-
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e : : » leurs, grands ou’ petits; ces £lé-|donner les affaires ; car il n’est pas
inagréu_ﬁ(}ue éfllﬁse,_ il_q l’lAssm;f.’tice . AUX FMAGERS_' ments se résument dans Ia maxime plus apte a tenir un magasin 6.
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—cette accasion, la banque informe:| V&I : :

sont inséparables dans la gestion
des affaires. "Il est un fait évident
pour tout le mon-e que la vente a
sacrifice augmente le- commeresa,
mais il lui'manque autre¢lément
car les profits ne sont pas augmen-
tés; et je dois vous informer dos
maintenant que le reméde que je
vais vous offrir a été constamment
employé par moi depuis au moins
douze ans et que je n’ai jamais eu
occasion de le regretter car il m'a
donné des résultats que je n’ai pu
obtenir par aucune autre méthog% 3!
et je suis-heareux. de témoigner
ici, moi-méme, de son -efficacité.

_‘*Vous savez & peu-prés tous, que
j'ai été autrefois engagé dans le
commerce d’épicerie en détail et
je puis vous dire que je suis fami-
liejavec toutes les épreuves et tou-

lantique.  -. -

‘ Mes amis, ceux d’entre vous
qui s'imaginent qu’un manufactu-
Tier . rchandises
pour le seul” bénéfice des détail-
leurs, sont dans la plus compldte
iillusion. Il annonce peur son
propre bénéfice. Celui qui fonde
un commerce et crée la demande
pour un article a droit a en retirer
le profit, %ugcelui-_lé goit le manu-
facturier; le négociant en gros ou
le détailleur. .Prenez n’importe
quel article que le manufacturier
fait annoncer lib_éralement_ dans
les journaux quotidiens qui sont
lus ~ par -les consommateurs et
vous trouverez que sur cet artl-
ticle notre profit est trés petit. Si
donc vous voulez“avoir un com-

v
le public qu’elle a organisé un dé- de P“bh?f’
Eartement spécial d’épargne o, |
partir du ler juin, elle recevra
——des-dépdtsqui-porterontimtérétmu
taux courant. .

30CIETE D'INDUSTRIE LAITIERE DE LA
PROVINCE DE QUEBEC

QUEBEC, P. 0. B. 1023,
11 juin 1889.

N

Notre confrére. Le Monetary Ti- Cher. Monsieur,

mes de Toronto a trouvé dans un
réeent numéro du Japon Daily
Mail (de Yokohama) parmi les
" annonces, celles de Machines 2
—-coudre canadiennes des orgues et
K(ia-nps de Bell de la Banque de
- -Montréal et -de la Banque de
du Commerce, le prix du passage
de Yokohama a Paris; par le:C. P.
~ R. est de $325; & Liverpaol $300, &

Montréal, Toronto, Québec et New-
York, 8230Q. . ‘

J’ai I'honneur de vous annoncer
qué -M. D. M. M.-Pherson, de Lan-
caster, le célébre propriétaire des
fromageries ‘‘ Allangrove ™; sera a
Louiseville, a 1a fabrique de M. N,
L. Duhaime, mercredi prochain le
5 ducourant, toute la journée, poury:
donner une legon pratique de la
fabrication améliorée qu'il suit
dans ses fabriques et qu'il a perfec-
tionnée cette année encore. Vous
étes "spécialement et ‘instamment"
prié de vous rendre 13, pour ren-

La rareté des traites commer-

cinles, causée par la suspension

contrer M. McPherson. Notre nou-
vel inspecteur, M. McDonald et

~=—=-presque-contplite de—toite expor- | MM. Painchaud et C6té, inspecteur |

-+ Ces cours sont montés au point od

il devient plus' économique d’ex-
pédier de ]'or que “d’acheter des
trailes aux banquiers; aussi 1’émi-

: neapolis, le grenier du nord-ouest,

tation .de blé

gration de l’or continue et les va

peurs postaux de la semaine der-
nidre ont emporté, 4 destination
de Londreg et de Paris, des groups
d’or reprérentant une valeur de

$3,500,000.

L’ouverture officielle de la ligne
du chen-in de fer du Sault Ste Ma-| ~
rie, qui va nous donner une nouvel-

le voie de communication ave
Bt Paul et les états du Nord-Ouest,
aura lieu lundi le 3 juin proc¢hain.

Cette ligne raccourcira la distance

entre Montréal et St Paul, et | Min-

j‘our de route plus prés.que New-
 ork.

Il est difficile d’évaluer I'impor-
tance pour notre commerce mari-
ui
permettre d’économiser, 500 milles
environ. entre les plaines de, ouest
et Liverpool, sur la distance qu'’il
“{_\‘ fallait parcourir via New-York.

"L Quoique notre port ne puisse pro-

time de cette nouvelle voie,

s our 1I’Angleterre
- affecte considerablemert les cours

'du gouvernement, seront aussi pré-
sents a cette réunion. ‘Nous comp-.

verte, vos patrons, dans leur pro-
pre intérét, vous perméttront de;
quitter I'ouvrage pour ce jour-1a;
vous pourriez faire le fromage
mardi soir ou mercredi soir. Invi-
tez les fabricants voisins'de vous a
venir. Les fabricants, les directeurs
de fabriques ou les vendeurs seront
seuls admis. ! '

v

Votre dévoué serviteur,

J! pE L. TACHE,
Sec. S. F. L.
FEU M. P. M. GALARRSEAU

Un des doyens du commerce
canadien-francais, M. Paul Médard'

levé par la mort aprés une courte

tes les difficultés qu'un épicier en

n’'est. pas une de ces difficultés qui

et vous me
me si je vols dis que j’ai .trouvé
un. remeéde infaillible a celle qui
consiste & Soutenir la concurrence
d'un voisin qui coupe les prix. J'ai
dit au commencement de cette
discussidn que, dans tous les cas
ol les épiciers se rendent coupable
de couper les prix, ils choisjssent
toujours les articles les plus popu-
laires et plus en demande.' -Je vais
maintenant discuter ce point des
‘plus important dans 1'affdire.

‘ Lorsque vos concurrents com-
mencent & couper’les prix sur cer-
tains articles, la premidre chose 4
faire est de trouver d’autres arti-
cles qui puissent remplacer ceux-

Galarneau, vient de nous étre en-fla, et dés ce moment, de cesser de

tenir les articles sur legquels on

TErEdeT - ’

Né a I’Assomption, en 1812, M.
Galarneau appartenait .a cette
dénération de marchands qui a
donné & la race canadienne fran-
gaise une position de premier ordre
dans le commerce du Canada; les
Rgnaud, les Hudon, les Sincennes,
les Fabre, les Jacques Grenier, les
Thibodeau, les Chaput, etc.

Depuis cinquante ans a la téte

les vendre avec un profit, ne vaut-
il pas mienx ne pas les vendre du
tout ? : A

‘** Mais. vous me direz: Com-
ment pouvons nous le faire; nos
clients demandent ces mémes ar-
ticles et ne veulent pas en prendre
d’autres. Je vous répondrai qu'il
n’y a.pas un article de vente cou-
rante dans une épicerie possédant

L détail est_appelé.A_surmonter....Il]

vous embarrassent contré laquelle| ~*“ Pour conclure, j
je n’aie éu i combattre et que je

, 7y
pgrdonnerez mon égois-
0

COUpE Te8 Prix. Sl vous ne pouves

merce payant, je vous conseille de
faire vous-méme vos annonces et

‘chandises.

de vous tenir au courant de la qua-
lité exacte de tout cgque vous ven-
dez. Vous serez ainsi en mesure de
donner toutes lesinformations que
vos clients pourront vous deman-
der ; et lorsqu'ils vous demande-
ront les articles que vos—corcur-
rents, . vendent 3 sacrifice, vous
n’aurez aucune difficulté a leur
persuader de preadre guwelqu’autre
marque, quand méme ils n’en av-
raient jamais entendu parler au-
paravant.” o -1

Rapports et Comptes Rendus

" L’ASSOCIATION DES COMMIS VOYA-
GEURS DE LA PUISSANCE. .

4 Teunion trimescrielle de =
gociation des voyageurs de com-
merce de la puissance a eu lieu la
semaine derniére, sous Ja présiden-
ce de M. Fred. Birks, président de
l’agsociation M. Birks annonga
que le nombre des ‘membres était

de 120 sur le: nombre de l'année
dernidre & pareille époque. La
position financiére est trés saiis-

116 POUSSEr=VOUS- MM - VOS--MAF-=

'appuierai en-
core sur la nécessité de cultiver la R

——

alors de 1861 soit une augmentation .
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