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PALMOLIVE

Le Savon qui Signifie des ventes répétées

Demandez aux voyageurs des épiciers en  quelles ils préferent le vendre. Ils vous

gros qui viennent vous voir ce qu'lls pen-  diront que c'est le savon le plus populaire,

sent du Palmolive comme créateur d'affai-  le plus largement connu et le plus grande-
res pour le détaillant et le marchand de  ment annoncé sur le marché.
gros. lls vous diront les raisons pour les-

La premiére vente de Palmolive assure un consommateur satisfait
qui ne retournera jamais a un savon inférieur. La qualité Palm-
olive est supportée par un si énorme volume de publicité de vente
que le nom est connu partout ot on lit les magazines et les journaux.
Si vous ne le tenez pas, ou que vous ne faites pas savoir a vos
clients que vous le tenez, vous manquez simplement une merveil-
leuse occasion d’augmenter votre volume d’affaires.

“Demandez 3 n'importe quel voyageur d’épicerie en gros”
THE PALMOLIVE COMPANY OF CANADA, LIMITED
Toronto, Ontario.

Quelque chose de nouveau !

FRAISES EN CONSERVE

mises en boites a Niagara Falls

Ces fraises en conserve contiennent deux fois la quantité de sucre employée ordinaire-
ment pour les fraises conservées dans le sirop épais.

QUALITE STRICTEMENT DE PREMIER CHOIX.
LES AVEZ-VOUS VUES?

DOMINION CANNERS LIMITED

HAMILTON - CANADA

—

En é&crivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”,
vous vous assurez un meilleur servioe.
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