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Un Profit de 66°;:°%,

Voila ce que vous faites lorsque vous
vendez le

w . w
OUSEHOLD FINISHE

s largement annonc¢ et si bien con-
nu.

Nous sommes au début de la saison
de peinture d’intérieur et le temps
approche rap‘dement ou les travaux
du dehors seront rendus impossibles.
Alors vos clients auront besoin de
peintares et vernis pour rendre gais
les intérieurs de maison.  lLa de-
mande sera importante pour ‘“Jap-
A-Lac car tout le monde est familier
avee le nom de la célébre étiquette
verte,

Vendez les produits qui se débitent
rap dement et qui vous donnent un
bon profit.

Envoyez aujourd'hui voire comman-
de de Jap-A-Lac.

- MARTHUR [RWIN Irures

MONTREAL  “@&"™Y

CONCENTREZ !

Cela vous paye en dollars et cents de convaincre
votre client que la meilleure toiture est la seule
espece quil soit avantageux d'acheter.  Vous con-
naissez les arguments qui soutiennent ce fait. Em-
ployez-les chaque fois pour vendre votre

TOITURE

Pourquoi ne’pas faire des
matériaux A toiture l'objet
le plus profitable de votre
commerce > Vous devriez
le faire, parce que sous l'uni-
que marque de commerce
Neponset, vous pouvez of-
frir des lignes garanties tel-
les que:

Toiture Neponset Paroid.

Bardeaux Jumeaux Ne-
ponset (Rouges et Verts).

Papier a Construction
Noir Imperméable Ne-
ponset.

Ciment Neponset.

Feutre Asphalte Nepon-
set.

Peinture 2 Toiture Ne-
ponset (Rouge et Noire).

Pour plus amples informa-
tions écrivez a:

BIRD & SON, DEPT. T.
HAMILTON, ONTARIO

Entrep6ts: Montréal,

Winnipeg,Calgary,

Vancouver, St-Jean,
(N.B.)

Les plus importants

manufacturiers de Ma-

tériaux pour Toiture,

Planches Murales et

Feutres pour Toiture
du Canada.




