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Sodaà aat
"Cow Biand"

prouve agi client que tout Se qui Pt nEcet-
"m pour.:uupurloda à pAte est réuni #mes
cetteuaqe.lafcelaport lglt

oda à it. 'o mn..-

liest mis en pauets uniquempent
el i Wo sze.,c et tous, les

maircapd t, gras du Canada.
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Il:

*est connu de presque ton-~
tes les mnénagères du pa.Ëf

* ommne étant facilemnent le
sel e tblilàiii

existe.
Pourquoi ne pas le tenir-'.

*et ne pas faire plaisir à,,ý,
vos clients? *t

Tète Canadian Sait C..,
VA

L~Ii4stoîidosAfimfents ur
a autant d'importance pour vous que pour vos
clients., Votre réputation et votre succès dépen-
dent de.lespèce de marchandises que vous 'yen-

dez. Un bon stock

* DES 57 VARIE"TS

Pürs "Produits Alimentaires,

se trouve toujours dans les magasins oû laqu'altè
est considérée, parce qu'elles sont les meilléures

4lerepce: Paresfaltes proprement et bonnes.
vous necoure aucun risque en tenant -les iir

chandises Hufli. Elles sont conformes t toutes,
les Ibis urles aliments et sont garanties plaire

*aux persnnes les plus difficiles.

tout ciqui perte leueon de iIEINZ t 4use Veste Sure
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.Chaqdi siac de Sel Wind, fait.
vendre un autre. Voilà coment


