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Nos marchands ambulants

ornant des boutonniéres, piquant des épingles fleu-
ries, bref, g’ingéniant 4 gagner quelques sous i la
fois, qui, le sbir, additionnés & domicile, feront des
dollars.

Quant aux objets de piété, leur vente a long-
temps été le monopole des Syriens. - Mais, comme
des abus furent commis, en cela comme en toute

sant que de voir ce débitant entouré de gamins et
de gamines se pourléchant les doigts pour la mo-
dique somme d’un cent ou deux. C’est que les fi-
nances du petit monde qui fait vivre le dit mar-
chand, ne sont pas florissantes, et, comme Mon-
sieur ou Mademoiselle Bébé ne peuvent pas aller
au café se faire servir des sorbets roses, a la va-
nille, ou a la fraise, il
faut bien qu’lils se
contentent du modes-
te crémier de la rue.
Un concurrent de ce
dernier, se trouve étre
le marchand de suere
“Klondyke”. C’est un
américain, de stature
imposante et en ta-
blier blane, qui vend
une sorte de sucre
candi, assez appétis-
sant et certainement
plus propre d’aspect
que la eréme a la gla-
ce dont je viens de
parler. Car, pour tout
dire, je dois avouer
que la dite créme est
parfois servie dans
des coquetiers qui ne
sont pas d’une rigou-
reuse propreté. (est
au point que, naguére
Pautorité dut intervenir, sous ce rapport, pour pré-
venir des contagions morbides.

Laissant de c6té la question d’alimentation, il y
a aussi 4 signaler les marchands de menus objets
d’ornements ou autres. Je veux parler des vendeurs
d: médailles, d’insignes, d’objets de piété. On n’a

; AR ailleurs, cette revue a traité les petits mé-
tiers de la rue, le sujet ne manquait pas d'un
1 cachet spécial. Aujourd’hui, presque dans
¢ méme ordre d’idées, je vais vous entretenir de
P08 marchands ambulants. Ce sont des gens qui
€4 valent bien d’autres, et dont le chiffre d’affai-
Tes est assez respectable. Ils payent taxes & la

Lo marchand de boutons de manchettes fait de brillantes affaires. Les bambins assiégent le marchand de créme a la glace.

ville autre chose, depuis quelques mois, la loi a res-
treint les pérégrinations mercantiles de ces fils de
I'Orient.

N’empéche que souvent le public est content de
ne pas avoir a se déranger, pour acheter des baga-
telles qu’on lui apporte a domicile. Et, c’est ainsi
que les marchands de boutons, de bretelles

> ont une clientéle spéciale, et un type a part.
& 08 lecteurs ne manqueront pas de les reconnai-
Te dans les instantanés que nous leur offrons en

Cette page,

?ossibl.e, donner une idée des petits marchands dont
Sagit, classifiant leurs occupations selon
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dé?a‘?pendant, avant de me lancer dans des
- s, je crois sage de faire remarquer
Wil faut une certaine vocation pour servir

*€ bublie,
buﬁ ’:::mrd, et c’est logique, le mgrchand am-
.t ne doit pas redouter les intempéries,
13, QUi soit jeune ou agé, il doit posséder
unz EOIX syra.igué ou de stentor. La, réside
ok VGES lelnc1pa1e§ chances de. sxi-ccé.s, quand
Qui Ut vendre n’importe quoi, & n’importe
mel’l Pal’,exemple, en passant devant la de-
e d'un citoyen possédant de nombreux

enfants 2
pensiers.Pour la plupart gourmands et dé-

bu

Ula‘::t e connait & Montréal, le fm.liti‘e‘r am-
lujy tQul vend des bananes? Je sxgn;ale ce-
Origiy, (I)ut spécialement, parce que cest un
eh&n]dia €h son genre. Il nous crie sa mar-
Véritg S¢ d’inoubliable fagon. Pour dire la

a > Malgrg sa voix au volume énorme, il
Ung

telle manisre de dire: “Belles bananes
sacepts la douzaine” qu’il est impossible
n o YOI en quelle langue il s’exprime. Si
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. 1€ finjggait par voir ses régimes de fruits exo-
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Le marchand de fruits, débite tout son stock du matin au soir.

pas idée du nombre de personnes qui gagment leur

et parfois méme de parfumerie & bon mar-
ché, gagnent de Pargent.

J’allais oublier le marchand de gauffres,
c’efit 6té dommage, car, il est agréable d’évo-
quer son profil, dans sa voiture ol une tor-
che au gaz, lui permet de préparer sa légére
et friande pétisserie, cuite en plein air.

Et le marchand de mais, de “blé d’inde
bouilli”, n’ayez crainte, & ’automne, aprés la
récolte, il passera dans nos rues, pour vendre
les bons épis chauds, qui réchaufferont les
mains déji engourdies par les premiers
froids. Ce sera tout comme le marchand de
marrons. Celui-1a est une nouveauté en no-
tre pays, et il rappelle ses confréres de Paris
4 ceux des notres qui ont visité la capitale
frangaise. Fait-il, font-ils des affaires?

Je ne sais, mais, j’ai été content d’en voir
un avec son poélon et son attirail, rue Saint-
Laurent, non loin de la rue Craig, ce prin-
temps dernier.

Certes, je ne bouclerai pas ces notes sans
silhouetter les petits vendeurs de journaux,
ces auxiliaires précieux de I'écoulement des
grands quotidiens, des hebdomadaires et des

revues.
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124 de orame 2 1o glace, qui, 'ét6
alle sa roulotte d’un coin de

Quelles notions de psycho-
il et e
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: degqu& Sert aussi, mais plus rare-
2dultes. Rien n’est plus amu-

vie en se livrant & ce modeste négoce. Car, les
bénéfices sont gros et les clients nombreux. Sur-
tout & Papproche des fétes, les marchands de cette
classe, font affaires sur la voie publique. Et, com-
we ils payent licence on les voit au coin des rues

Ah ! les belles bananes, rien que dix cents la douzaine.

A Montréal, la jeunesse qui se livre i ce petit
commerce, ne manque pas d’initiative et si je m’en
rapporte & ma mémoire, je crois méme qu’elle a
formé une association dans le but de protéger ses
intéréts. Je n’ai jamais assisté & une réunion de

ce corps social autorisé, mais ce ne doit

pas manquer de pittoresque, que d’enten-

dre discuter, et de voir gesticuler ce jeu-
.ne monde & la voix criarde.

Pensez dong, il y a un grand nombre de
fillettes qui vendent des journaux 3
Montréal! Et, il faut voir comme fillet-
tes et garconnets reconnaissent leurs
clients; comme ils les attendent au bon
endroit, & ’heure de la sortie des bureaux,

a celle des magasins. On dirait d’un
vol de moineaux préts i se jeter sur du
grain. ;

Tout le répertoire des en-tétes de jour-
naux y passe, crié a pleins poumons. Des
bras se tendent agitant des feuilles de
papier; le client demande 'organe qui lui
plait et... les petits vendeurs courent ail-
leurs cherchant i épuiser leur marchan-
dise le plus vite possible.

Ils ont raison ces petits, qui, intuitive-
ment,savent que dans les entreprises hon-
nétes, il n’y a pas plus de petits profits
que de sots métiers. J.-B. LATULIPE.



