
L'ALÉNA 	 • 

; 12;Accord  de  libre,échange.nord-américain 
(À17.;ÉNÀ ) 'f'éÉirg111114"one :aààêlle.àe libre-
échange de 270 'millions de personnes à 360 
millions  ,-  Un  archC,plus:important fine - 
celui des  ilentysilï el...lnionüropéetine avec 
une'hprnduction„nord-américaine totale 

; d'énViron"7.billiCade dollas. - . 
, 

Le=1MexiCine est le.pltieiMpor'tântiffliCiraire,.; 
commercial du'Cantida en Atnériipiélatme. 
Le..commer' ce bilatéral entre les deux pays ,a 
dépiisséO1es'8,5'Milli'ards',degéliillitritéte1994 
etiéVriiiitatteindreie>  s 7 milli''.drclealidiîle fin 

,de  Li  décennie. - 

Lésnvestissenients ci.inadienh 	i lcxique -4 
augmentent  rapidement 
452,millions..dedollars en 19Q2 	de 
L.2 milliard  en1994. 

Ce guide  dc irnJ.rLLL  J  LtL prépare enternutt 
comte  cle's prob1mes auxqiiéls  in  ii,;rscinne " 
qui envisage d'epiirter, , est confrontée :11 ne 

totite- fois peetruedoeurnent exhaastif 
et les conditions, les intérêt  et les besonr, 
particuliers à chaque cas commanderont la 
façon dont les efitreprisCS:iloiventadariter .- 
leur;approehe et leur stratégie 1. -tu marché 
mèxicain. 

Po u r. obtenir ri:lei:dû -eau] pies renseignements. 
s'adresser direCtement  au : 

Ministère de l'Industrie (MI) pan:Pinter- 
4 

médiaire des Centres decommeree 
interriational-(seition deS'eontnetm importants) 
ou ii,l'InfoCentre aux numéros SUI% fUlt}i 

• 

r.1. 80 ,11...267-837eteue>613),.44.,4000 
Télécopieur: (613)'996-97O9, 

 laul,ink : (613)944-4500 

UEl (babillard elâtronique) 
1-80'0-628 1 1581 ou ( (i 13) )441581 
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GUIDE D'AFFAIRES 
L'APPROCHE CONSTRUCTION-EXPLOITATION-TRANSFERT 
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