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■ AUSSI DANS CE NUMÉRO, CHETIT 

Le secteur minier a la cote 

grâce à des prix élevés 

Tout comme au Canada, le secteur 
minier des pays nordiques traverse une 
période de croissance, porté par des 
prix élevés et une forte demande de 
matières premières. Aussi les 
exportateurs et investisseurs canadiens 
pourront-ils y trouver de nombreux 
débouchés prometteurs.  voir page 8 

•  •  • 

Le marché de l'énergie dans les 
pays nordiques : dynamique et vert 
La région nordique, qui possède des réserves d'énergie bien 
établies et jouit d'une excellente réputation pour sa gestion de 
l'environnement, produit d'importantes quantités d'énergie 
classique et nouvelle. Les entreprises canadiennes pourraient 
trouver là de nombreux débouchés tant du côté de 
l'investissement et du commerce que du côté des sciences et 
de la technologie. 	 voir page 5 

FAITS ET CHIFFRES 
voir page a 

MANIFESTATIONS 
COMMERCIALES 

voir page I 2 

Les innovateurs de l'Europe du 
Nord nous font des clins d'œil 
Ce numéro spécial est consacré aux débouchés qu'offrent 
aux exportateurs et investisseurs canadiens nos voisins du 
Nord : le Danemark, la Finlande, l'Islande, la Norvège et la 
Suède, c'est-à-dire les pays nordiques ou le Norden. Le 
Canada entretient d'étroites relations d'affaires avec ces pays 
qui regroupent quelque 25 millions d'habitants. 

voir page 2 

L'attrait des consommateurs 
nordiques pour la technologie 
ouvre bien des débouchés 
Les leaders canadiens en technologie de l'information et des 
communications pourront trouver d'excellents débouchés et des 
partenaires de calibre mondial dans les pays nordiques. Il s'agit 
d'un marché de 80 milliards de dollars par année. 

voir page 3 

SIAL Montréal 2007 
Montréal, du 28 au 30 mars 2007> 
Est-ce que vous recherchez une 
occasion d'élargir vos marchés, de 
lancer de nouveaux produits, de 
rencontrer de nouveaux acheteurs et de 
présenter vos produits au 
monde entier? 	voir page 4 

Le partenariat, clé du succès 

en sciences de la vie 

Grâce à un éventail étendu de connais-
sances et d'innovations scientifiques 
ainsi qu'à l'accessibilité du financement 
pour la recherche, le secteur des sciences 
de la vie dans les pays nordiques est très 
développé et croît à un rythme rapide, 
de sorte qu'il se classe parmi les plus 
dynamiques du monde. 

voir page 6 


