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FEDERATION DES COMMERCANTS
DETAILLEURS DE LA CITE DE
MONTREAL

l.e 8 février a eu lieu a la salle des
Marchands-Détailleurs de Nouveautés,
149 rue Berri, 'assemblée réguliére men-
Commer-
cants Détailleurs de la Cité de Montréal,
sous la présidence de M. J. O. Gareau.

L'assistance 6tait nombreuse et com-
prenait: MM. A. S. Lavallée, J. G. Wat-
son, C. J. David, E. A. Frank, L. Adels-
tein, délégués de 1'Association des .mar
chands-Détailleurs de Chaussures; MM.
I'échevin N. Lapointe, J. A. Maynard, P
Brumeau, N. Chartrand, représentant
'Association des Epiciers; MM. Jean
Lamoureux, A. Prévost, J. A. Beaudry,
délégués de 1"Association des Bouchers;
MM. J. O. Garean, Odilon Lemire, A’
Rouleau, Armand Giroux, représentant
les Marchands-Détailleurs de Nouveautés
de la province de Québec. T

Aprés la lecture et l'adoption des mi-
nutes de la séance précédente, il est pro-
c6dé A la lecture de nombreuses lettres
adressées 2 la Fédération par diverses
Chambres de Commerce et autres Asgo-
ciations mencantiles relativement a la
lutte entreprise contre les Timbres de
Commerce. .

Ces_ lettres sont des plus encoura-
geantes et démontrent d'une facon évi-
dente que le mouvement entrepris par la
Fédération est unanomement approuveé.

On aborde ensuite les affaires nouvel-

les.- 11 est d'abord question de l'oppor-

tunité pour la Fédération de louer un

immeuble ol toutes les Associations fai-
sant partie de la Fédération établiraient
leur sidge social et tiendraient leurs as-
semblées.  On nomme pour ces fims un
comité spécial composé de MM. O. Le-
mire, A. S. lLavallée, Jean Lamoureunx et
P. Daou‘sr;t. '

Avant de procéder a la nomination et
a l'6lection des officiers pour l'année
courante, M. J. O. Gareau fait un rap-
port succint des principales questions
traitées par la Fédération: / notamment
le colportage, la réduction du taux des
assurances et la lutte emreprfse contre
leg timbres de ctommeree.

D'aprés .I'honorable président, la plu-
pamf de ces questions sont en bonme voie,
d’étre réglées & 'avantage du commerce
de détall; ce n'est plus qu'ume question
de temps. En somme, la Fédération, de-
pujs ses neut mois d’existenge, n'a pas
perdi son temps, elle a proufw‘/é son uti-
lité «dune--facon évidente et elle est ap-
pelée 4 remdre de grands services 1u
commerce en général;

L’on procéde immédiatement, aprég aux
élections. .

M}aﬂvg_ré que M. Gareau ait exprimé le
désh: d’étre remplacé A la présidence, il
est ‘e nouveau appelé a r&Aplr ces
fonctions délicates, "car l'assémblée est
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unanime A déclarer que ses services sont
indispensables. Les élections qui sont
faites par acclamatjon ont donné les né-
sultats sulvants:

M. J. O. Gareau, président; M. J. G.
Watson, ler viceprésident; M. Jean La-
moureux, 28me viceprésident; M. A. S.
Lavallée, trésorier; M. J. A. Beaudry,
secrétaire.

Sur proposition de M. Amnan@ Giroux
il est décidé qu'un grand banquet sous
les ausplces de la Fédération sera donné
le 29 mars prochain.

Apres le rapport du trésorier, qui a été
adopté, on prononce |'ajournement.

LES TOMATES

Producteurs et Empaqueteurs

II y a actuellement beawcoup de dis-
cussions dams la province d'Ontanio en-
tre les producteurs de tomates et les
empaqueteurs de ces fruits-]égumes.

Les planteurs menacent, s'ils n'obtien-
nent pas de plus hauts prix pour leur
production de cesser la culture des to-
mates.

D'autre part, les empaqueteurs décla-
rent qu'ils ne consemntiront pas aux de-
mandes des producteurs.

Le représentant dans 1I'Ouest du Prix
Courant aprés une entrevue avec les of-
ficiers de la Canadian Canmers Associa-
tion en est venu 2 la conclusion que ces
derniers ne semblaient nullement dans
I'anxiété au sujet de ce qui pourrait se
produire. )

Si fes empaqueteurs ne peuvent obte-
nir de tomates de ceux qui menacent de
n'en plus cultiver, ils empaquetteront des
tomates qu'ils pourront avoir d'autres
sources et qu'ils obtiendronit. '

AYEZ DE LA PERSEVERANCE

Il 'y a cinquante ans, Lincoln avait
accoutumé de dire: ““ En toute chose
entreprise aprés miire réflexion, ayez
de la persévérance”. Ces paroles sont
aussi vrales maintenant qu’alors, et
elles conviennent & tous les pays.

* Persévérez,” disait Lincoln. “II
n’y a pas de raccourci au chemin du
savoir “ajoute un docte professeur.
On pourrait renchérir sur ces hommes
illustres et dire: il n’y a pas de rac-
courci au chemin qui méne au succes.

L’homme qui persévére et persévére
industrieusement est siir de parvenir.

Parfois, il peut arriver qu’il se trou-
ve en une situation instable, ol il ne
¢ sent pas 4 son aise et il pourra re-
culer de deux pas pour un qu’il fait
en avant; mals, pour lui, cette condi-
tion” ne sera que temporaire. Car, un
tel homme est certain de ne pas de-
meurer en cet état précaire.

Toujours-om aura besoin d’hommes

pour vendre des marchandises et en
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cours de route, et derriére des comp-
toirs. Jamais on n’inventera des ma-
chines & méme de prendre compléte-
ment la place de ’homme; car, en som-
me les circulaires envoyées par la poste,
ne disent que des choses incertaines.
Et puis, il faudra toujours diriger la
grande armée des commis. Cons¢-
quemment, la persévérancd-en affaires,
peut se définir une ascension progres-
sive de la base au sommet de ’édifice
social, avec le concours de l'intelligence
et de I’étude. -

.Les carriéres les plus rapides ne sont
pas les plus sfires, et rares sont ceux
qui atteignent un niveau enviable, on
ils soient parvenus sans l’aide de leurs
propres efforts. Se souvenir qu’il faut
de la persévérance, voild la chose
capitale, sans oublier, toutefois, d’ob-
server la carriére de tout homme de va-
leur, et les méthodes qu’il emploie.
Chacun de ces hommes fournit une le-
con digne d’¢tre apprise. On peut
ainsi les prendre pour modéles et les
limiter. Toujour on se convaincra
que la maxime de Lincoln est la bon-
ne, et que tout succés est dfi & la per-
sévérance.

TROP GRANDS BENEFICES

La lettre suivante extraite du “Iron
Age” a 6té écrite par un marchand
énergique de la Nouvelle-Angleterre,
qui, 1l y a quelques mois fit paraitre
un catalogue dont le succes fut con-
sidérable. On remarquera qu’elle son-
ne 'alarme contre le danger des grands
bénéfices, spécialement en vue de l'at-
titude aggressive des maisons qui pu-
blicnt des catalogues.

*Je crois fermement que leg grands.
bénéfices sont une chose du passé.
Lorsque j’ai publié mon catalogue, je
n’ai consulté aucun autre catalogue ou
recueil de prix. J’essale d’acheter aussi
bas que possible et, quand je vend-.
je juge personnellement de ce que doit
rapporter un article. Rien dans mon
catalogue” n’est manrqué au prix coil-
tant. Car jentends réaliser un profit
sur tout ce que je vends.

Mon opinion est que.les dépenscs
sont une des particularités les plus d¢-
sastreuses des affaires. Mon magasin
n’est pas sur la rue principale; mai:
dans le centre de la ville, un peu =
'écart de la grande rue. Or, je sai
que lorsque les affaires sont bonnes
dans la rue princinale de la ville, ell:s

-cont bonnes aussi dans la rue ou v

mon magasin.  Si ‘je fais de bonne<

_affaires le samedi, les négociants (v

la grande rue en font autant; et, dans.
le cas contraire, la réeiproque est ens
core vraie.

Quant aux prix, je prends des ex-
cmples.  Je suppose que j'achéte nune
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