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*Pourquoi attendre jusqu'à ce que les a
* sol dats reviennent?

P o t7i (t H ,( )1 att end r ie le retour (le Rfliî ho le plus gr os h n fi jo sl e levo-
Frai ie (les soldats po (10111 l- t ri, v~ ltiii. Evrî, ez-nolîs pour avoir clos p: 1 Il
pleter votr p e rsone d1(1<e voî*i vr! s't aaî evi u. E esu i

illN t \ Toivi qîuatre ven'ideurs quii volis ilcýroîît pais titi son
Offr-ent leurs s e rvl<es. COMMIS No. 3-

Ils vous demndent de les *jue nrLa carte complète de conseilsE ~ ~ ~ ~ ~ ~ ue par'-smtfitP~r jî Gargoyle. Mobiloils
d 'a utrles ila reliai ds. LeIllr ser.viee ai, îî t et le- premijer voiiiim as 1)o111 la vi te Eles,

téeeur et celui (qu1'ils dlonnlent préseil- 1la bonne Qul l on e vijlo ousî niiiit 'un1i on e

teillent les re('oinman(lent. 011 les qui'1 le iluirujuiw' Halt tole.l vianuion, trime-
'oniSidère genéralemnent (-olflue les tfetur <iot <o u ,Volis jioiVI'Z. 11Vee Cet -

meilleurs vend(eulrs au détail dlans tt va eît e. reluoli ire ri il(cinii 'lt - et aveci' une
leur genre. ixif îîle int ifilîji.

'et te vcalrt e fou rnit (le lons rensei gnemetS
COoMS NO. 1- àu vos veniilirý, et par suit e augmenrt e leur

valeur pour vouis. Elle instruit les*eus m
* LEnaeigne "&Gargoyle Mobiloils" po lu ie I ennui (le "'ifuiur

C'et te enseignie eîî métal se suispenid à votre COMMIlS No. 4-M hborte. Mettre cette enseigne c'est engager L rcuet LbiainCret
in commis favorablement e-onnu (le la plu-M part des propriétaires d 'automnobiles, (le e»- \'î,<i uiti commnis qi i rappel h' eonçt innî"ît
inions. (le tracteurs et de motoe.%elet tes de v-i>! e I)on service aux automobiiliste's 4ii leuirM ~votre localité. C'ette enseigne voit% fera fai- dinaiut (les conseils quandî une <lefietinositfs"
re dles ventes-e 'est exactement sont but, %e pîrodluit clanîs leur maehiîîetM tOutrme cicelle renferme la C arte cile. ltî'nsii
COIMIS No. 2- gmi iinen t , (et te brochulre i<liqvt ie onien t

huîi'il iser et supprimer les d(erauîgciitq dii
Votre Vitrine nioteur e-t elle fournit i'- nîunbrv'uses infor-

ina! buols tenidanit à re.iilre eî'ooiiiîjuuî' Ientre-
Il va sanis (lire que votre vitrne a toujours tiî'îî (le vot n uahuie
travaillé pour vous. Mais l'lit lina i n-d 'î>îv l'e est enco-fl la majorité des détaillants %G >1 e t rolv rare puir vous pas-
ne se rendlent pas compte bNs"ç_-r <les services <le commis
du pouvoir <le vente d'une (101111110 ceux quie nlous
Vitrine bien faite. avons4 iléerits pluis lianit.

La bnne anièe decon-Les quincailliers qui titn-
La bonne manère de conrient à la staI)iié<elusidérer ce sujet est celle-.o 1 commerce ont bien des foisci. "'Si quelqu'un vous de-. S coaiéla ender (ole de-

mnatde boucher votre adsvner.Vu e
manriez-ombe u ide Une sorte pour chaqute type de ioltur. vriez suivre leur exémil1e. 0

ni-gneriszvousEcrivez atijoiir<1'lui même.

r,,ucu1r ê ved SdsHE a MO ER et GRIS SP-RN

Veder auandidshie a-0l 111iol
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