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eNeville and Gladstone, J. Rodgers (directeur des achats), 86 East Barnet Road,
New Barnet, LONDON EN4 8RQ. Tél. : 44 81 4408611 et téléc. : 44 81 4490910.
eSmith (IMPEX) Enterprises, S. Smith (directeur), 67 Greenleach Lane, Roe Green
Worsley, MANCHESTER M28 4RT. T¢l. : 44 61 7901330.

e Allied Maples Group, A.G. Winters (directeur), Allied House, Lombard Street,
West Bromwich, WEST MIDLANDS B70 8RL. Tél. : 44 21 525 9666 et

téléc. : 44 21 553 2685.

L’anglais est la langue utilisée entre gens d’affaires et dans le matériel publicitaire.

Les importations sont frappées d’un droit de 6 %, mais il n’existe aucune autre obstacle
tarifaire appréciable ni aucun contingent.

Les possibilités sont limitées en ce qui touche 1’établissement de coentreprises et le transfert
de technologie.

Les exigences en matitre d’homologation obligent les fabricants a respecter la norme
nationale n° 5750, qui correspond aux normes de la série ISO 9000.

ACTIVITES DE PROMOTION

Plusieurs expositions commerciales se tiennent 2 Londres :

ePREMISES AND FACILITIES MANAGEMENT (du 15 au 17 juin 1994).
eIDI (INTERIOR DESIGN INTERNATIONAL) (du 24 au 27 avril 1994, a
I’OLYMPIA).

Les acheteurs britanniques fréquentent aussi ORGATECH, la plus importante exposition
commerciale de meubles de bureau présentée en Europe. Cette exposition se tiendra en
octobre 1994 a Cologne, en Allemagne.

Les acheteurs du Royaume-Uni consultent les revues OFFICE TRADE NEWS (Wilmington
Publishing Ltd, téléc. : 011 44 322 276474), OFFICE EQUIPMENT NEWS (Wilmington
Publishing Ltd) et BUSINESS CONNECTIONS (téléc. : 011 44 438 821354).

Il ne semble exister aucune association industrielle dans le secteur des meubles de bureau.

Opinion générale de la mission : Le marché du Royaume-Uni offre certains débouchés aux
fabricants canadiens de meubles de bureau.



