" LE PRIX COUBANT

P

ter comptani-et' dans les meilleu-
re=_condifions les: marchandises

de la co'mm'imdé

que vous désirez.
nous confier. . . : °

pour produire: Vétincelle  qui était
recus dans la boite & amadon, puis

rés le tiers dela population.

séu :
u globe entie

dont ils ont besoins.”

=~ Dans —toutes—les paroisses—on

__trouve—des_cultivateurs qui- sans
raisons apparentes ont mieux réus-
si queles autres. En étudiant de
prés leus maniére de procéder. On
verra qu'ils-se sont toujours tenus
‘au courant des'fluctuations du
marché, et qu'ils ont toujours ven-
du leurs produits au “plus haut
cours du jour, sans-spéculer sur-
P’avenir, - . : -
. C'est le conseil que nous don-
“pons’ 3 nos lecteurs: vendez vos

" produits, ‘obtenez-en-te> plus “haut’

; ceux qui ont suivi_ce gys-

prix actuel, mais ne lesgardez pas|-
| dans ’esqoir_d’une hausse trom-|

Au regu de votre lettrs, nous
‘exécuterons vos ordres et nous_en
 ferons 1’envoi selon vos instruc-
tions, ‘et vous acquitterez les trois
quarts restant de Ia somme 4 D’ar-
rivée de la marchandise en douane;
contre ld remise de la factureet du
connaissement, par le méme ban-
quier, le méme armateur ou la
méme Compagnie qui aura fourni
le chéque du premier quart.

~11 est bien entendu que nos fac-
ture sont, payables ep francs effec-
tifs, calculés au cours du- change-
‘2 Vue sur Paris. . ]

En un mot P’acheteur devia.
_1° Supporter les frais de change. |
- 2° Fnvoyer un quart du montant

Ia lamme obtenue avec une allu-
mette soufrée ou avec toute autre
substance facile inflammable et en
sopﬁlunt sur. 'amadon ? Qu’au-
raient fait nos péres s'ils n’avaient
pas en le briquet dont la décou-
verte avait réellement dd marquer
comme un événement extraordi

naire dans la vie de 'homme ? :Ce
?u’lls faisaient auparavant, ce que
ont encore les peuples qui n’ont
pa8 d’allumettes chimiques et ce
qu’d dd faire le premier é&tre hu-

féu, ils auraient continué A frotter
péniblement -deux ~morceaux  de
 bois 'un_contre ’autre usqu’d ce

main qui-a-réussi-d-se—procurer du|

-chiffre imposant de cinq mille mil-
lions ou un demi milliards d’allu-
mettes dépensées -par jour. Or,
comme une fabrication journalidre
de 5,000,000 compose une dépense .
annuelle de 2,000 livres de plus
phore, il en résulte que la consom-
mation totale de cette substance
pour la fabrication des allumettes -
chimiques est de 2,000,000 de livres—
tandis que celle du bois “pour lé

de pieds cubes.” . o PR
Au Canada, cest la province de
‘Québec -qui -monopolise presque
entidrement la fabrication des allu- .

qu'ils vinssent 3 s’enflaminer. Au-

elle en a 15, Ontario 5, le Nouvean

“tbnuo son sont togjours bien trouvé.

<@

RELATIONS AVEC LA FRANCE

~ Un dé nos lecteurs nous commu-
~pique un-catalogue qu'il vient de
recevoir directement de France et
qui suffit & expliquer pourquoi les
commergants francais, font relati-
vement peu d’affaires. o
Ce catalogue trés détaillé, trés
—bien fait-3-eependant-au-point de
vue matériel un défaut capital. Au
lieu d’étre mis en pamphlet, il se
plie et se développe. comme une
carte geographique, et nécessite un

pouvoir étre consulté avec soin,. le
détail est peu important, cepen-
~dant les voyageurs-dira-{-on et-les.
-agents savent cembien il faut soi-
gner 1’aspect et la disposition des
-catalogues. L
agsant au catalogue méme,
" nous trouvons que cet industrie
désireux d’entr. r en relations avec
un pay: nouveau pour ‘ui exigé
que ses futurs clients se confor-
ment 3 toutes, ses exigences ou ses

‘| son-ordre.-

"de son ordreé en espéce en donnatit

% o ) -

vée de'la marchandise, et avant de
P’avoir une et vérifiée. S
~4° Et derni¢re clause, mais la
plus-étrange de toutes, l'acheteur
devra payer. une commission au
-voyageur ou & I’agent qui lui pren-
dra son ordre. -

Mais croyons que les articlesaux
prix portéssur cescatalogues pour:
raient étre facilement placés au
Canada, mais ils ne le seront ja-
mais aux conditions énonce;;es dans

ce catalogue.

un article spécial’;
et d’une fabrication exclusive ; d’u-
ne matiére premiére quelconque,
ol coOm premt rait éncofe cesTernies |
fantaisistes. Mais'il s’agit d’un ar-
ticle . universellement fabriqué,
pour lequel la copcurrence est trés

de et dont on ne peut, a moins
g’étre sui-méme fabricant évalué
exactement la valeur et par consé-
‘quent les avantages réels - que peut
offrir la maison nouvellementarri=

~habitudes, et ne montre méme au-|

iliation
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8° Payer les autres trois quarts
e momimnt-de- e thetro b L herte ot tott-est dit

jourd’hui, ce- r’est plus cela ;le

‘+simple frottement d’une—allumette

P instantanément la flamme|

-valeur annuelle-des produits, $511,
000, se-répartit-comme suit-Québ

) Nous savons {ousque la fabrica-
tion des allumettes chimiques re-

veau-Brunswick, $25,000’ Colombie
$6,000. Enfin pour la mffin d’ceu-

méme objet est do 40 & 50 milliaps

mettes. . 'En effet, sur 22 fabriques, —
‘Bruaswick 1, et Ia Colombie.- La ~—

CI—
ec—

)0 BUT 1a prospérité que posséde
¢ phosphore de s’enflammor faci-
lement par le frottement. Le
phosphore est donc le “principal
agent employé dans leur confec-
tion. _

Le phosphore était connu dépuis
1769, mais ce n'est qu’en 1835 qu'il
vint 4 I'idée d’un savant hongrois,
nommé‘ Schroffer, lequel, entre
parenthése, est mort obscurément
et presque dans la misere, 1I y
deux ou trois ans, aprés avoir in-
venté une industrie qui rapporte
des millions a-ceuxqui s’y livrent;:
ce-n’est, disons-nous, qu’en 1835,
gue ‘Schoffer découvrit . le moyen
'utiliser avantageusement le phos-
phore dans la fabrication des allu-}
mettes. Des essais avaient bien été
faits précédemment, mais sans
rand succds, car tel .qu'il ‘était
'abord connu, ce corps était-d’un

m

B Quels que soient les prix de cette

Voici & -quelles conditions ce

. négociant veut faire des affaires au
Canada, nous citons feitqél_lement.
-Conditions pour nos clients & Vétranger

Nos prix étant excessivement li-
mités, et, par conséquent, ne pou-

. vant courir aucun risque, nous
n’expédions rien a crédit & ’étran-

dans votre pays, la marchandise
devra étre payée & l'arrivée des
colis, contre]ia. remise de la facture
* et du connaissement, par un che-

ue en francs effectifs, au cours d_hu~

ange & N X118
de nos clients ; aans ce cas, nous
entre nos Clients et nos Représen-
ta)gsm‘est encaissé - par gnous -en
méme temps que nos factures.
- Si nous n’avons pas de Raprésen-
tant dans votre pays, et que, d’au-
tre part, vous n’ayez aucun corres-
EOndant ni co missionnaire, soit
Lyon, soit & Paris, vous pourrez
opérer la manidte suivante: =
- Comme nos prix sont établis_en
chiffres connus, net, nebgans aucun
escompte ni provision particuliére
et que nous fournissons grgfis
BRI isge-de- bois, il
vous est donc bien facile de ¢alcu-
- ler le montant exdct de Ia somme
d'argent de:la commande que vous
ésirez nous confier., '
ne fois ce calcul fajt, adressez-
vous goit & un banquiéx, soit.a un
armateur, soit 4 une Compagnie
e navigation, et envoyez-vous par
-Un chgque 4 yue, payable en Fran-
¢e, le quart seulement du montant

e

’ A0~ 3 4=
tés et la perfection de sa fabrication
-iln’est-pas-une-mai nadienne-

ui consentiraa se pliés a ses con-
gitions. Quand les maisons cana-
diennes vont en France soit pour
acheter soit pour y placer leurs
produits, elles se conforment aux
us et coutmes du eommerce fran-
cais et les maisons frangaises veu-
‘Tent faire des affaires au Canada,
elles devient se copformer aux no-
tes. L4 est tout le secret des pro
grés-.commerciaux faits par les au-
tres ndtionssur ce continent, et du

qmm:dﬁnlgpfamgmm
pris les affaires frangaises.
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NOS INDUSTRIES.

LES ALLUMETTES CHIMIQUES.

L’industrie des allumettes chi-
miques a _prisfdans notre gays une
extention assez considérable pour
que nous nous occupions un ins-
tant de son histoire et des procédés

et dangereux tant pour le fabricant

B )
mou comme la cire a la tempéra-
ture ordinaire de._.1’¢té, tellement.
inflammable ‘qu’on nespeut le con-
‘server que sous ’eauy et de plus il
et trés vénéneux ; exposé & l'air,
il est lumineux et répand une
odeur suffocante;” Mais on est enfin
arvenu & lui faire subir une.trans:
ormation ph_gsique radicale en le

moyenne de 240 degrés centigrades
pendant plusieurs heures dans un
gaz qui n'a aucune action chimi-
que sur lui, I'acide carbonique ou
[} “ﬂ("’_“v]‘('-"ﬂm.iVl(ﬂ“-ill
phosphore rouge qui, a la températu-
re -ordinaire, est dur, non lumi-
neux quoique trés inflammable A
Pair par le. frottement. Il ne ré-
pand plus 'd’odeur et il a perdu ses
propriétés vénéneuses. C’es! avec
ce, phosphore modifi¢, le phospho-.
rejrouge que Schroffer est parvenu
d'faire ses allumettes de slreté,
désignégs_ dans lé principe sous -le
nom d’Allumétles,aBemaﬁdes.. .

de fabricatiom.——* o

- fabrication -des allumettes
chimiques est sans contredit, une
des découvertes les plus belles, les

.phm_nule&?au.onc_v.u_lea;aut_danﬂ.
ce siécle si fécond en grandes amé-

liorations. Qui ne se rappelle avoir
‘connu soit dans la pratique, soit.
comme relique du passé conservée
précieusement dans la maison pa-
ternelle, le briquet qui nous paraf-
trait aujourd’hui si mesquin a l’ai-
de duquel noa ancétres se procu-
raient du feu ; le morceau d’acier

"Depuis la fabrication des "allu

i

Frne, ,000, a
-55-contins-sui-le

vre employéé, on “comple pour
Québec 866, pour Ontario 124, pour
le Nouyeau %runswick 68 person-
nes employées. _ ‘

Les principales fabriques de la
province sont ¢tablis dans les Com- °
tés de Lévis 2. Champlain, 1, Otta-
wal, et chacune de ces quatre
grandes fabriques produits pour
$100,000 par an. Les autres fabri-
ues de la province sont situées
ans-lescomtés de Portmeuf 1,pro-
duisant pour $18,000 ; Bellechasse
1, 89,000 ; Hochalaga 1, $6,000;
Montréal **1; - 5,000 ; Québec- 2,
$5,000 ; Hiberville 4, $4,000 et enfin
Laval 1, 8200. La plus forte fabri-
que d'Ontario, celle de Carléton,

ouveau Brunswick est située i
Restigouche. _

-Le Canada ne posséde pas
b{iq'ue de phosphore

Ancleterre.

[OLEeTTE

“de fa-
mporte

tion. - -
(A.suivre.) -
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BEURRE

'

Dans uh articleintitulé * Beurre
de beurreries ”’, notre excellent con-
frére The. Canddian Grocer, de To-
ronto, passe en revue les résulfats
vues sont tellement conformes
aux n6tres,qge.no us traduisons et
publions son article, afin de 'mon-
trer & nos lecteurs qu'ils ont tout -

ivr
nous leur donnons.
Beurre de trémeries.

La prézente saison a été dans son
endemple favorable aux fabr cants
de beurre. La majorité d’entre eux
a'adopté le systéme de vendre tous
les mois leur fabrieation, et chaque
fois qu'ils pouvaient trouver de

avaient recu desinstructions dans.

ce sens de la part deleu

e leurs patrons. °

‘mettes.s’est rapidement répandue,
d'absrd en Autriche Hongrie, son
pays d’origine; puis en Allemagne,

que,'en Amérfque. et dans toutes
les contrées du monde. .
1'éva-

Pour la consommation, on
lue dans les pays .civilisés, & une
moyenne de 10 allumettes par jour
et par téte d’habitants, ce qui pour
le Canada, fait 4 peu prés cinquante-
millions. 8i nous ,supposons que
cette moyenne s'applique 4 une

frappant le-silex ou pierre a fusil

population totale de 500,000,000, a

Ce‘systémeva €té Treconnu, comme
il l’est toujours a lalongue, comme
étant le meilleur. Unr trés bon -

notre connaissance pendant la se-
maine, . :
Deux fréres avaient chacun une
crémerie, et tous deux produi-
saient un beurre d’une qualité de
choix.” L'un, pendant toute la
'saison, a vendu au fur et 4 mesure.
de sa tlabrication, alors ?ane Pautre,

D’a rien vendu jusqu’d-la -semaine
derniére. :

.. e

| produit pour $22,500." “Celle dn " _

e Ia saison dans Ontario, et ses .

)

bons acheteurs; d’autres, de. fait,
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