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. merce, doit rechercher les moyens de le rendre chaque

jour MEILLEUR. Le meilleur moyen d'obtenir ce
résultat, c'est d attirer et de retenir la clientéle en tenant*
des marchandises de tout premier ordre.

recommandant les

ESSENCES CULINAIRES

ET

VERNIS A CHAUSSURES

Tout homme actif, quel que soit son genre de com-
|

En tenant et

vous étes en mesure d’offrir a vos clients des articles éta-
blis pour créer une bonne impression en faveur de votre |
magasin, parce qu'ils donnent toujours des résultats satis-

faisants. lls sont le prototype de l’excellence et sont
toujours hautement appréciés. s . .

Si vous voulez attirer et retenir la clientéle, vendez les

PRODUITS DE

' HENRI JONAS & CIE
B

FABRICANTS.

Maison Fondée en 1870.

389 et 391 rue StePaul,

Montréal. ll




