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L’EMPRUNT vs L'ESCOMPTE

On se demande souvent s'il est de bonne politique d’em-
prunter de l'argent pour des fins d'escompte et, presque in-
variablement, la réponse est & Paffirmative. Et celui qui ré-
pond ainsi procéde par démontrer qu'un homme d'affaires ne
peut s'empécher d’emprunter s'il perd de l'escompte en n'em-
pruntant pas, It la démonstration est la simplicité meéme,
Sioun marchand es ompte un billet de 30 jours apres dix
jours et en déduit 1 pour cent, il obtient ce 1 pour cent pour
vingt jours. Et dans une année il ¥ a plus de dix-huit fois
vingt jours. Par conséquent, l'argent constamment en acti-
Vité i escompter des billets & 30 jours & 1 pour cent, 10 jours,
rapporte 18 pour cent annuellement,

Sur cette base, on pourra prendre par exemple $1,000 4
la banque & 6 pour cent et, cette mme en activité, on ga-
gnera encore $120 de plus que l'argent ne colite, c'est-d-dire
que I'on paiera $60 4 la anque pour obtenir $180 en escomp-
te. Cest de Parithmétique pur et simple et indiscutable, Ft
un gain net de $10 par mois n'est pas i dédaigner, sans comp-
ter que c'est autre chose que de maintenir son crédit & la
hauteur.

Mais nous sommes si fonciérement opposés aux dettes
de toutes sortes que nous ne conseillerions jamais a4 un
homme de se lancer dans la voie des emprunts & moins qu'il
n'ait eu le temps d'y réfléchir séricusement; car il est facile
d'y entrer et difficile d’en sortir, et les dangers d'un caractére
grave sont nombreux,

Le premier réside dans les achats plus considérables que
nécessaires, Le marchand qui a déja perdu de Ies compte et
qui, aprés mire réflexion, en est arrivé 4 emprunter pour
sauver ses escomptes, ne manquera pas de constater un sou-
lagement. 11 est méme probable qu'il se permettra d'aug-
menter un peu le chiffre de ses achats, Un vendeur habile
parviendra facilement par la flatterie & lui faire croire qu'il
est plus gros marchand qu'il ne V'est en réalité et il lui vendra
en conséquence. Ainsi, le marchand achétera pour $60 alors
qu'il naurait consenti qu'd $20 en autre temps et, sur un seul
article, il aura ainsi engagé trois fois la somme nécessaire,
Par conséquent, son escompte ne lui servira pas a grand
chose et il se trouvera dans la position d'un homme qui ten-
terait de se soulever lui-méme a bras tendu. Aprés tout, il
découvrira peut-étre qu'il porte pour $1,000 de marchandise
en trop.

11y a ensuite la perte de profit qui se produit lorsque le
stock n'est pas renouvelé assez souvent. Les articles achetés
par lots de $60 quand $20 suffisaient antérieurement, ne §'é-
couleront pas plus rapidement, peut-étre Pas aussi rapide-
ment, et cela & cause de la plus grande variété achetée et du
manque de concentration sur P'assortiment moins considé-
rable,

Il'y a encore la perte par la détérioration, car nous ne
voyons que le vin et le fromage qui se bonifient en vieillis-
sant, et le fromage est généralement mieux gardé par le
marchand de gros que par le détaillant,

On peut encore ajouter les pertes imprévues; mais il y
en a d'autres, La principale est celle occasionnée par le cré-
dit & long terme. ILe marchand qui est pressé de rentrer
dans ses fonds, qui a besoin de capital, et dont les affaires
restent médiocres parce qu'il lui faut payer a date et se faire
une réserve, celui-la doit voir scrupuleusement i Ja percep-
tion de ses comptes. 11 rentre ses crédits aussi promptement
que possible parce qu'il en a besoin et ce besoin lui est rap-
pelé par une demande constante de billets & payer,

Sans aucune autre ressource que ses recettes du maga-
sin, il lui est dit de argent sans cesse. Si quelqu'un lui de-

mande du délai il peut répondre carrément qu'il ne peut 1
en accorder parce qu'il compte sur ses re trées pour fai
honneur & ses affaires,

Si, maintenant, ce marchand peut disposer de $1,000 pour
faire de Vescompte, il est susceptible de se relicher un peu
de préter une oreille plus attentive aux requérants et de céder
plus fréquemment. Dans ces conditions, il s'expose i dissi
per les $1,000 en achats de livres de erédit pour ses clients
retardataires,

Lt ces dangers existent en réalité, c'est indiscutable
Consultez votre banquier et il vous dira que le marchand qui
a emprunté ure fois devient presque anvariablement un em
prunteur chronique, qui ne parvient jamais 4 sortir de la
routine et ne peut pas surnager,

Envisagée a ce point de vue, habitude d'emprunter se
révéle comme la voie la plus dangereuse pour le marchand
qui la contracte

D'un autre coté, si le manque de capital le force a res-
treindre ses achats et l'oblige & acheter en petites quantités
et au fur et & mesure de ses hesoins, cet homme parviendra
bientot & ponvoir escompter modérément, puis sur une plus
grande échelle et ainsi de suite jusqu'a ce qu'il ppuisse tout
escompter et accumuler une réserve qui lui assure l'aisance,

Lorsque viendra cette époque, il n'aura plus & craindre
de reculade au systéme ' mprunt, car V'expérience lui aura
appris la valeur de chaque dollar et il veillera avee soin 4 la
dépense du capital difficilement accumulé,

Voila quelques-uns des dangers anxqguels s'exposent ccux
qui ont contract¢ "habitude d' mprunter

Les plus grands financiers du monde sont aussi de grands
emprunteurs s consomment des transactions ¢normes
grace au cani prante Mais ils savent, & une fraction
Pres, ce g ramst emprunté leur rapportera, et
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cette fagon de faire

On entend sonvent dire “les affaives d'Un Tel ne sont
pas anssi honnes qu'on le er s tont, ear il est trés lent
a faire ses patements” Un Tel est engagé dans
limmeuble et fait 4 cité de tros wrandes affaires qui, & un
moment donné, nenvent lui permettre de réaliser lw:mrnu]v.
It cest précisément parce qu'il passe pour aveir de nom-
breux fers au fen que personne ne le presse et que ses billets
A 30 jours restent en soufirance pendant deux on trois mois,

Aprés tout, est-ce qu'il ne s'en porte pas aussi bien que
ceux qui ne voient le salut que dans I'escompte.




