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LA VENTE
DES RASOIRS DE SURETE

Gillette

— -EN ETE

Lorsqu'un homme entre dans votre magasin et que vous voyez qu’il est en
vacances ou qu’il s’en va pour une excursion ou un voyage, vous avez une
excellente occasion de lui dire: “Ce rasoir de siireté Gillette peut vons
intéresser. Il est susceptible de vous donner la vie durant une réelle satis-
faction lorsque vous vous rasez et vous pouvez tout aussi bien en profiter
lorsque vous étes en route. Vous constaterez qu’il ne prend que trés peu

de place dans votre sac de voyage et qu’il vous permet le plaisir.d’avoir
la lame la plus tranchante pour chaque barbe.

fCeux qui emploient le “Gillette” disent qu’ils
peuvent se raser plus parfaitement et en moins de
temps qu’ils n’ont jamais pu le faire auparavant
et qu’ils paraissent mieux grice a leur coutume de
se raser journellement qu’encourage le Rasoir de
Streté Gillette.”

Q) Montrez-lui alors la garde de sireté, la douzaine
KR caa=a N  de lames 2 double tranchant supérieurement affilé,
: V) v ainsi que les étuis joiis et pratiques et vous ven-

. - drez certainement beaucoup de services de Gillet-
te pendant 1a saison d’été.
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En Ecrivant aux annonceurs, si vous mentionnez le “Prix Courant”,
vous vous assurez un meilleur service.




