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Ca paie de faire de la Coopération

Nous avons déjd, & maintes reprises, commenté les avantages
_qu’offraient les coopératives locales & leurs membres; nous nous som- °

mes efforcés, de difiérentes maniéres, de démontrer la. valeur des
services que l'on peut en attendre. ,

Un exemnple fera peut-étre mieux voir la nature de ces services
tout en faisant ressortir ce qu’une coopérative locale particuliére fait
pour le bien de sa localité. '

La Société Coopérative Agricole de St-Nazaire, comté de Bagot,
est une de celles qui, dans notre Province, donne les meilleurs résul-
tats. Elle se fait remarquer non seulement par le volume des affaires
qu’elle transige chaque année, mais aussi par la bonne entente qui régne
parmi ses membres. : j ‘

Nous avions, ces jours derniers,]’occasion de voir le rapport men-
suel des commissions de cette coopérative pour le mois de novembre.
Nous avons été réellement surpris du montant de ces commissions qui,
pour le seul mois de novembre, s’élevaiert & $50.73.

Cette somme ne représente pas les Téductions qui proviennent de
Vachat en coopération, mais bien un escompte spéeial gue 11 Coopé-
rative Fédérée paie & chaque coopérative locale affiliée, sur towt achat
ou toute vente que font ces sociétés par l'entremise de la Fédérée.

_ En plus des bénéfices que présentent ’achat et 1a vente en enopé-
ration, comme réduction dans les taux de transport, de manipula-
tion, diminution dans les prix d’achats, augmentation dans les prix
de vente, chaque coopérative locale affiliée & la Coopérative Fédérée
profite d’une commission spéciale qui varie selon la nature de I’ar-
ticle vendu ou acheté. Cette commission, la locale en fait ce qu’elle
veut; la plupart la donnent au gérant de la société comme dédom-
magement pour le travail qu’il fait pour grouper les commandes
et les expéditions. C’est un moyen trés efficace pour encourager ces
hommes & faire plus pour promouvoir les intéréts de leur société et de
leurs membres. . .

_ - Cette somme de $50.73, qui a été eavoyée & la Coopérative de St-
Nazaire, se répartit ¢comme suit: pour les achats, $20.68, pour les
consignations, $30.05. Lorsque 1’on sait qué le pourcentage de com-
mission est trés faible, on peut se faire une idée du chiffre d’affaires
que cela représente. - Plusieurs milliers de piastres d’affaires ont été
transigées par cette coopérative lécale au cours de ce mois.

Ce qui se fait’dans une locale, pourquoi ne le ferait-on pas dans
‘les autres? , :

8'il y a profit pour la Coopérative de St-Nazaire a grouper ses
achats et ses consignations, les autres n’y trouveraient-ils pas leur
profit eux—aussi? : : '

La Coopérative de St-Nazaire peut servir de modéle aux autres
de la Province; elle mérite nos félicitations, et son secrétaire, M.J.-N.
Bérard, qui est responsable dans une large mesure des succés rempor-
tés, mérite certainement d’étre-cité comme exemple & tous ceux qui
s’occupent-de epopération. ' :

Une lettre qui en dit long...

' Bt-J...... . . , le 19 janvier 1928.
Coopérative Fédérée, Montréal.. ‘ i
“Vous trouverez ci-inclus votre chéque que j’avais oublié d’en-

dosser. Veuillez s.v.p. m’excuser. €’est bien regrettable pour vons et
pour moi. Je ne peux pas vous envoyer un chéque car je n’ai pas en-
core recu mon argent pour les 500 1bs. de poulets gue j’avais envoyées
AM... Nb. ' rue St-Paul, depuis trois semaines. Je ne sais
pas 81l est en faillite, du moins je ne crois pas.

“A Tavenir j’enverrai a la Coopérative, ¢a prend moins de temps
pour se faire payer.”” —Votre tout dévoué, L........: B

Cette lettre en dit long. Elle laisse voir certaines réflexions qui de-
vraient étre faites chaque fois que 1’on envoie des produits sur le mar-
ché. Le grand mal c’est que généralement ces réflexions ne nous vien-
nent que lorsqu'’il est trop tard. i

Aux cultivateurs qui envoient des produits & une maison qu’ils
ne eonnaissent pas, nous nous permettrons de poser les quelques ques-

tions suivantes:.
1. Serez-vous payé? ’
La Coopérative Fédérée est ¢onnue. Sa situation financiére est
excellente, ce qui vous met & ’abri de toute perte qui pourrait résulter
d’une crise ou d’une faillite. Les expéditeurs n’ont absolument rien
# craindre sous ce rapport. Ils jouissent de toutes les garanties possi-

2. Quand serez-vous payé ? ' .

La Coopérative fait ses remises chaque semaive. Il n’y a pas de .

retards, par de pertes inutiles de temps.

55 522 330 8§18
854 528 48T 198
65 524 530 209
651 528 €615 317 -
649 527 653 432
8648 520 725 549
646 530 75 768

3. Que serez-vous payé?

verrai 4 la Coopérative.”
(Ca prend moins de temps pour
On est siir d’étre payé.

On regoit la pleine valeur de ses produits. ' 2l

La’' Coopérative paie toujours les plus hauts prix du marché. .
“Malgré la concurrence trés serrée qu’elle subit de tous cotés, 1a Coo}é—
rative reste I'organisation qui, en tout temps de I’année, fait les remises
les plus élevées. Nulle maison plus que la Coopérative a fait autent
1r.que le cultivateur obtienne la pleine valeur de ses produits.
Chaque cultivateur a intérét de faire sienne
termine la lettre que nous reproduisons-plus haut: “A Vavenir, j’en- ..

étre payé.

Elevage et vente des agneaux

Transformation opérée par la coopération
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Par ses sols secs et Slevés sur une bonne
moitié de son &tendue défrichée, e comté
de Kamouraska se prite admirablement
bien A 'élevage des agnes \_lxdemwcbé' N
Et de fait les cultivatr s industrienx

ce district donnent une .onne part de lesr m:mmd'mtﬁm

attention i cette industrie secondaire. La
roduction annuelle de ce comté, d'apreés
I;e statistiques fédérales des marchés, se
chifire & 7000 moutons wendus soit &
Montréal ou & Toronto. De ce fait, Ka-
monrasks compte parmi.les comtés de la
}'nov'moe de Qnébt:lc comme I'un des meil-
eurs producteurs d’agneaux. . © ;
Iupmﬂﬁv&wum de ceite région depuis
longtemps ont comptis les raisons qui mili-
tent en faveur de 'mdustrie des moutons
dans 1’économie de la ferme. Le,peude_
main d’ceuvre quelle requiert, l'exploi

"aide rréaulx' ghe les moutons apportent
au défrichement comme destructeurs de
“repousses de taillis”, tueyrs émerites des
mauvaises herbes, voild sutant de rai-
son qui ont donné plaee aux moutons sur
1es fermes des cultivateurs de Kamouras-
ka. Aussi la vente rémunératrice de sa
chair,-1a récolte de. laine donnée p&l;_le
troupeau d’élevage, laine nécessaire 3 Vin-
dustrieuse fermiére pour confevtionner les
vétements et la literie de la e rurale
sont deux raisons majeures favorisant cet
élevage dans ce district. Aussi le mouton
se rencontre-t-il dans s presque totalité
des fermes de Kamourasksa comme auxili-
aire prévieux 3 |'économie agricole.
Pratiqué dans Kamouraske comme dans
la plupart des comtés de Québec et méme
du Dominion awec plus ou moins de mé-
-thode pendant de nombreuses années, cet
fevage a 6té modifié profondément de-
puis 1922 Un certain nombre de cultiva-
teurs 3 l'instigation de M. P. St-Hilaire,
agronome et de M. J.-N. Albert, officier
du Service Fédéral des Moutons, ont ré-
solu de bénéficier des aides prévieux mis &
leur disposition par les Ministéres d’ Agrl
culture d’Ottawa et de Québec. A la suite
de cet essai de 1923 plus de 300 cultiva-
teurs sont devenus membres des cing
Clubs d'Ele'vg\érli d’:Agnf(:iaux de Marcmegi
_etont profité prime ’encoumge :
de $10.00 p&yéie p:;abﬁw&mbgg Fédéral des
Meutons pour U'achat, iers ng,
du Prét généreux sux Clubs ddgrx ters
du cofit S’mhat de ces r%roductms. 8 par le
Service Provincial de 1Elevage ainst _que

des octrois substantiels offerts par les deux gang

Départemerts pourla tenue d” ;

de Ventes en Coopération. I #'en est
suivi de profondes modifications dans le
systéme d’élevage. La sélection des trou-
peaux est faite avec attentiom par les

membres de ces Clubs, I'amélioration des

bergeﬁeaetde:’aﬁmentatbhhmﬂlem‘e bons

répartition et 'amélioration des pAturages,
Ploourtage des agnesux eb la castration
des miles sont, devenus pratiques courantes
ainsi que le, baignage des troupesux &u
printemps. Teut ce travail est fait av
un esprit d’ensemble par les membres
clubs, travail que 'on peut qualifier de pu-
re tion de production. Kt pour
compléter ce mouvement heureux en
faveur de 'am&lioration, les Bervices d'E~
levage de Québec et d'Ottaws ont

t de vente m@mﬁ? dont les résul-
tats mt'z satisfaisan

Aux aides précieux
de S Fédéral de Primes pour béher pur
g puh&nﬁl i

, des plus eat ts. Clest le '
. o omplément direct &lmﬂd’m
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b
tion gui t au ciltivateur de
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ration et se sont mis 3 Yeenvre avee ar-
deur pour améliorer 1a qualité de leurs

agneaux. Ils ont fait leur quote part pour’
détruire, par une ¥ i pﬁm.
r@ntaaan Dauvaise b ¥
du Bas de Qué mrbsMnchésgBu‘
tiaux de Montréal et méme de Tovonto.
Létude de la posr
‘agneaux de V'Est en 1923 & Yeu &

Yavan des cultivateurs puisque
n:sxft;;‘e% des sgnesux vendus étaient

soit 68%, &tait dans la catégorie “‘com-
mun, ou colle”. Alors tous les'cultivaténrs

mre réflexion. En effet, dlen’wp:ﬂi'» ;

depmgxéaeexpigmtﬁl'mmw“‘d" b

truire la mauvaise qualité dans notrestock
d’agnesux. Malgré de nombreuses diffi-

* cultés & surmonter, une forte somme de i
roufine &~ détruire, le-travail fut (ané
=

avec ardeur, si_bien qu'en' 1927, d'&
les chiffres officiels de(L classification
agneaux vendus par nos clubs, nous awd“'
une preuve manifeste que les argents
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pensésparlesSefvieeﬂFédéraletl’N"iﬂ' =

cial ont produit des résuliats encourd~
geants. En effet, nous avens cetie &
71.5% de nos agneaux classés No 1 contre
32% en 1923, et le chifire de 68% de-com-
muns et colles de 1923 a cedé h?‘“ﬁ’“
chiffre de 25% de No 2.t dg 0.7 de No
3, presque un zéro de No 3, n'est-cé pas:
Voilh en sommie les résultats de la coopé-
ration bien comprise en matitre de pro-
duction et réalisés par les membres des
Clubs de Kamo! dans & peine qua-
tre années de travail. o
Tout comme le d’'élevage,
systéme de vente a subi un changement
radical. D'individuel et désastroux. il ost
devenu Coopératif et Lucratif. Au lieu
yendre leg agneaux n juin et juillet,alors
que leur développem
su lien de vendre nun stock non

état, les miembres de-
ubs tifs de- Production et de

Vente, n’offrent aujourd’hui

dise qu est

payer un bon pour une bonne mar«
chandise, puisqu m%;chéte sans frais con<
tingents, un bon stock sur char méme. Ce
systéme de Vente Coopératif est des plus
Eﬂmte que nous ayions; vente faite sur
terrain m&modei:expomthn lorsque le

prix désiré est atteint et qu'il n'y &

eu d’attendre meilleur retour du N

Central. Seulement nous devons dire que
{ notre stock a 66 consigné

(Suite & la page 115)
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