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venden' de §2 4 $250 e régitue

yne Aempande satirfadrante  9&

Lieur ¢t verte gul vienpen?! & peine 4ar

river  Jor wout encore eolég e premnier:
4§ je panier 1 lex seconds 4 Tie O
paie setuelement

Celeri la duz G50 066
Chrux, la duz ’ G 050
Choux 4« Biam. la duz v 035
Olgnone 4'Fyypu R CRUTTR (] "1_4
Tomab-r L 085
Rhubarbhe /% 0.4
Pecher  ofte : 135 225
apaner, au égine Py 2im
Dattux, es, Tuv lbs Git 405
Prunecanx 235 o
Poires e ery 4 50
Bluets, Yol 5 G600 174
Ofgnone Vaience, crate . . i 250
Pommers Duchesse, quart . 3.25 460
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Oranges de Jamalque, qri.

Ralsing verts Je panfer . 060 075
Ralring bleus, e panier RTTR U 1L
Aubergines, ¢ panier LT

Poissons. ! 3 1 ¢noore pen d activivt
dans e commerce, 40 pringipalement an
faft que lex arrivages de polssons. no-
tamiment de morue, sont peu abondants.
Jass preanieres exptditions de harengs du
LabYrador viennent de noug parvenir. Ce
polsson st ¢n vente a $6.50 de quart. On
s attend cependant A e que, souE pey, e
affuires reprennent un nouvel essor Pour

I+ moment on pale

HZm-ngn No ), Labrador Ok 650
Harengs No 1, (Spring) 450 450
Morue Béche (ewt ) 0o 650
Maorue dinossée 1) [TRIDR TR
Morne, No |} 660 600
Morue, No 2 gt 550
SBuun.on No ) O THoo
Suumon, No V.00 1500
Saumon, No 3 Gou 1150
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Cuirs. |4 marché est encore peu actil
et Jes prix des divers culrs sont fermes.
D'une maniere générale, on ne croit pas
qutl y alt de quc
les tanneurs sont obligés de payer trop
cher tant la mala-d'ocuvre que les mat”.
rluux de premiére néeessité. Cependant
nombre d'acheteurs sont dopinjon con-
trafre et ¢'est ce qul explique la langueuar
dont souffre ce commerce. |11

nouvelles halsses, v

nen est
pas de méme pour les peanx vertes, las
derptdres cotations Indiquent une tendan-
ce Ao ln balsse, quolquelles n'aient sabi
encore aucune modification,  La plupart

de nos manufacturlefs anront terming,

cette semalne, lears  6chantillons  d'an-
tomne.  Quelques-uns méme,  ceux qui
vendent aux  détalllenrs sans Vinterme-

dlalre des “Jobbers”, ont actuellement des
voyugeurs de commerce sur la route avee
plusleurs nouveaux moddles de chaussu-
res.
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A ln dernifdre assemblée des Marchands
de Nouveautés, tenue lundl, il @ &6 Q6
cldé de prolonger jusqu'au ler novembre
prochaln, Ia fermeture des magasing A
G lus pam. Blen que rien de définitif
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LE PRIX COUBANT

Lai @6 d&idé. il a @£ grandement
cette réygion que les enga-
vesnents des oommis prennent effet au

gk € Inars

nuestion a
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14+ membres de la Commission du ha-
vie font parait-il des instances, a2 1'heure
artuedle, pour engager le Gouvernement
construire au’ plus 16t un bas-
kin de carénage suffisamnment vaste pour
les  vaisseaux de fort tonnage
qui maintenant font le service du St-Lau-
rent Ceui que nous avons a St-Joseph
de JAvis n'est pas assez grand pour rece-
voir des paguebots comme {es Empress,
le Victorian, le Virginian et quelques au-
Tres

Féejeral a

rerevoir
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LA PROPRETE ET LA CLIENTELE

Certaines ménageres ont une parfaite
reanie pour la propreté; d'autres un pen-
<hant modéré pour elles; d'autres enfin
ront dispeszes A fermer les yeux et A
acs¢pier des marchandises malpropres
saus, sourciller. L’épicier avisé n'a pas
beroin de s'ingénier beaucoup pour rete-
rir la clientéle des personnes de cette
derniére catégorie, une fois qu'elle 'ui
=l acquize: mais la clientele des autres
facile A obtenir et est difficile
a COnserver,

l4 vewleur qui s’annonce comme épi-

cier pour les personnes difficiles, voit
Juste.  Toutes les ménageéres désirent
fuire partie de la  classe particuliere,

quels que soient les faits réels, et celui
qui proclame son adhérence a la loi de
It propreté est sQr dattirer l'attention et
de gagner Ja clientele. Sl désire la
conserver et l'augmenter, il doit observer
constamment et soigneusement les  de-
voirs de sa profession.

I ¢épicier a | habitude d'étaler ses mar-
chandises devant son magasin. La pas-
sant remarquera de grandes différences
dans les méthodes employées par les di-
vers marchands; il ne lui sera pas diffi-
cile d’en tirer des conclusions exactes
concernant la catégorie A laquelle appar-
tient la clientele de chaque épicier ou le
caractére général de la direction de cha-
que Gtablissement.  Les actes d'un épi-
ciers en disent plus que des paroles; 1'ar-
rungement de ses marchandises parle
pour lul.

I+ marchand soigneux prend des pré-
cautions contre les incommodités insépa-
rables des mois d'été.  Autant qu'il le

peut, il empéche la pousiere de s'élever”

sur son trottoir et dans la rue. Il protego
dune maniére convenable les marchandi-
ses en Gtalage A la devanture de son ma

KisIn et dans le magasin méme, afin que

I1 poussiére en soit exclue et que la mou-
che pestilentielle et encombrante ne sa-
lisse pas les marchandises. 11 s'occupe
du bien de ses clientes d'une manidre
pratique.

Un tel marchand augmente constam-

ment sa clientéle. Les pers,

difti-
ciles, dégoutées-des habitud.- .’iz&-ls
ac T'épicier chez qui elles ;- ! ues
achats et 4 la recherche dun &, (.,
qui leur convienne mieux, sou’ tirees
par Y'aspect met du magasin Cantra
marchand, elles aiment les ha w5 4o
propreté que tout indique et di .1 4y

ordre d'essai. C'est généralem. - .
btut d'une clientdle qu'il vaut ja ,. ..,
voir. Tout en ayant gagné la .
de ces personnes, on n'a rien . iy fe
celle de la classe moins exigea: -

Certains épiciers semblent étr.
ment incapables de comprendr: . 1»
ranque de soin, la négligence o' pous
résultat la perte constante de c¢..-nies.
Iis vont de mal en pis. Leurs affalres
diminuent et ils ne savent commi..t ey
pliguer cette situation. Mais henreuss
ment ces gens-la sont rares et en ganéral
I'épicier est parfaitement A 1a hauteur des
exigences de son commerce.
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Chez Granger Fréres
Maison de Gros, 390 rue St-Puul

MM. Granger Fréres viennent de rece-
voir cette semaine méme de nouvelles
marchandises qui-augmenteront l¢ choix
des articles pour les fétes déja si vari:
dans leurs magasins.

A vrai dire, ces nouvelles marchandi
ses se vendent en tout temps puisquil
s'agit d’Albums pour Cartes postai~ it
que les collectionneurs et collectionn-u-
ses de cartes postales illustrées son' par-
tout légion.

C'est précisément a cause du granl
nombre de collectionneurs A satisfair
qu'il faut des Albums A tous les pr.y
dans tous les genres et pour tlous
golts. Aussi, l]a maison Granger Fré
s'est-elle adressée aux cing plus grawls
fabricants européens pour obtenir la v
riété qu'elle recherchait; c'est ainsi quon
trouvera chez elle des Albums franca:-.
anglais, allemands et autrichiens. Tous
les formats s’y trouvent, de méme quon
y voit des dessins de tout genre ct des
1eliures en papier, en toile et en cuir.des
reliures simples et des reliures riches
Quant aux prix, ils varient a l'infini.

On aura une idée de la variété ¢t dn
choix, quand nous aurous dit que le¢ mar-
chand peut acheter un album 2a 2%c. au=
si bien qu'a $6 la piéce. .

Mais pour se rendre compte de lim-
portance de cette vaste collection et pro-

- fiter des avantages qu'elle offre aux

marchands, ceux-ci ne peuvent micuy
faire que de venir I'examiner eux-méucs:
ile y trouveront s@irement ce qui convi-t!
a leur clientele. .
La maison Granger Freres, 390 ruc 5"
Paul, vend au commerce seulement.
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Les bonnes annonces sont comme les
costumes faits sur mesure par le tailleur.
Les annonces faites a-la-diable sont gé
néralement é&crites précipitamment, sans
cunsidération pour la valeur de I'espace
ou les résultats A obtenir. Mesurez I'ob-
jet 2 annoncer sous toutes ses faces, no
tez tous les points de nature 2 faire im-
pression sur telle ou telle personne.
Avec ces mesures en votre possession
vous serez 3 méme de batir I'annonce
qul créera une Imoression.



