
LE PRIX OOURANT

Assurances
POUR OBTENIR DE FORTS CON-

TRATS D'ASbURANCE

Par Edward A. Woods

Tout agent ambitieux devrait chercher
à se faire une meilleure classe de clien-
tèle, non en négligeant les petites poli-
ces, mais en faisant des efforta cons-
tants pour obtenir des contrats d'assu
rance plus importants. Si l'agent dont
les polices sont faites pour une moyenn2
de $2,000 peut. durant l'année, prendr:
assez de contrats d'un montant plus fort
de manière à porter cette moyenne à
$2.500, il augmente son revenu de 25 pour
cent. sans assurer un plus grand nom-
bre de personnes; en outre, il devient
meilleur agent par l'expérience qu'il ac-
quiert en traitant avec une meilleure
classe d'hommes. Il n'y a pas de moyen
plus sûr ou plus facile pour un agent
d'augmenter son revenu qu'en augm:2i-
tant le montant moyen de ses piolics et
le chiffre des primes.

C'est rarement la chance qui permet
de prendre de forts contrats d'assuran-
ce-et par là il ne s'agit pas nécessaire-
ment de polices de $100,000 ou plus.

Ils sont pris par ceux qui les recher.
chent avec énergie, intelligence et tact.
Le chasseur de gros gibier doit non seu-
lement être armé du fusil qui convient

à cette chasse, mais doit aller là où se
trouve le gibier et se mettre à sa de-
cherche.

Un proverbe Chinois dit: "Si vous vou-
lez prendre du poisson, ne grimpez pas
sur un arbre". De fortes policés peuvent
être obtenues par l'agent qui prend cons-
tamment des redseignemeïits sur les con-
ditions dans lesquelles se trouvent les
persopnes ayant-que grande fortune et
qui acquiert d'abord la conviction que ces
personnes ont besoin d'assurance. Ceci
n'exige pas au début des relations inti-
mes avec des hommes riches. Il n'y a
pas de classe de personnes dont les af-
faires soient si bien connues et sur les-
quelles il est aussi facile de se procurer
des renseignements. Leurs entreprises,
leurs possessions, souvent leurs obliga-
tions sont nécessairement bien connues
du public. Il est facile de connaître leurs
habitudes, l'état de leur santé, leur fa-
mille, sans connaltre ces hommes per
sonnellement. Vous serait-il difficile
d'obtenir bien des renseignements sur le
principal banquier, manufacturier ou
médecin de votre ville?

la différence entre les méthodes sui-
vies pour conclure une petite affaire ou
une affaire importante est grandement
une différence de proportionr. Un ivo-
cat plaidant une cause de $5 ne peut pas
donner tous ses soins à la préparation
de sa plaidoire. Un médecin traitant une

maladie ordinaire n'a pas besoin dI- con
sidérer ce cas avec beaucoup d'attedition.
ni même de consulter ses livres tais
l'avocat plaidant une cause imiortante
devant un haut tribunal, le médecin irai
tant une maladie obscure, difficile et mi.

portante, passent beaucoup de temps.,
une préparation parfaite. Les honunes d-
faibles moyenp sont souvent plus ahorda
bles. 4Leur temps n'a pas autant dP %sa.
leur, et le solliciteur. ordinaire peut a'
du tact, faire dire à ces hommes lf- rai
sons pour lesquellee ils devral.t sas
surer; mais même si une entrevue peut
être obtenue d'un homme d'affair's im
portant, il est futile d'attendre de lui
l'information nécessaire pour pernettre
au solliciteur de choisir les arguiim'nt,
à présenter, de même que le plan et l-
montant de l'assurance. Mais Il era

avantageux pour un solliciteur d- >
faire tout d'abord une convictio ,ur 1-
montant et le genre d'assurance nées
saires et sur leur raison, de façon à iOu
voir non seulement obtenir une interview
de ce client, mais à le convaincre irréfu-
tablement qu'if doit s'assurer, et c-13

pour le montant voulu.

(A suivre).

Un marchand n'a abaojument rien A
faire avec un procès, quel qu'il soit. Les
se ,s qui tirent profit des procès sont les
avocats.
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