
4 LE PRIX COURANT

N'est-il pas vrai?
que c'est une affaire b)ienl médiocre que de vendre de la

PAUVRE QUALITE a tout prix?

P>renez par exemle les Conserves. Vous devez

AVOIR !ABSOLUMENT confiance en la REPUTATION dle

L'EMPAQUETEURS Par conséquent, c'est une p)olitique

a courte vueI qute dlacheter (les marques inconnues

(lelnl)a(ueteurs inexplérilnelltés, quand VOUS- POUVEZ
OBTENIR les MEILLEURES MARQUES à u'ne LEGERE
AVANCE.

N'est-il pas très satisf(-isaîit dle SAVOIR que, lorsque

vous achetez les c-onserves (les MARQUES des CANADIAN
CANNERS, vous êtes aranti quant àla qualité?

N'est-il Pas SATISFAISANT DE SAVOIR que VOUS
ACHETEZ LES CONSERVES (les MARQUES des CANADIAN
CANNERS au niême prix qlue votre voisin ?

Si vous achetez des conserves d'autres marques,

comment savez-vous si votre voisin n'est pas en mnesure dle

vendre au phis bas prix quie vous avec les mêmes nmarques?

N'est-il pas Satisfaisant (le savoir que VOUS ACHETEZ
LES CONSERVES dles MARQUES des CANADIAN CANNERS
an MEME PRIX qule les ints grands magasins à départe-
ments du pa~ys.

AVEZ-VOUS JAMAIS REMARQUE (lue les épiciers
vendant au dlétail et qui servent la CLIENTELE de la

MEILLEURE CLASSE TIENNENT toujours les MARQUES'
DES CANADIAN CANNERS ?

RAPPEL EZ-VOUS LES MARQUES: - (Aylmer) "lCanada
First," IlLittle Chief," "Log Cabin," (Bowlby) IlHorseshoe,"l
(Canadjan Cannera) "Auto," "Kent," (Simcoe> ilLynnvafley,*"
(Delhi) ilMaple Leaf," (Bôulter) "Lion," IlThistie," (Lalor)
"'Grand River," (Lakeport) ,white Rose."

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ -LE PRIX COURANT - __


