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d'insister sur le rdle que 1'on reconnait également aux gouvernements en
matiere d'établissement des régles du jeu. En ce qui concerne le réglement
des disputes, ies gouvernements n'ont pas encore mis au point un mécanisme
vraiment institutionnalisé et efficace lorsque la mésentente implique une fir-
me plurinationale et un gouvernement, mais il est probable que les gouverne-
ments s'éfforceroﬁt d'en trouvef un qui soit satisfaisant au cours des pro-
chaines années. Au cours de l'histoire, les gouvernements ont également im-
posé des contrdles aux activités internationales des entreprises (échanges
commerciaux, licences, investissements, etc.). Les préoccupations des gou-
vernements quant & la croissance et la stabilité économiques ont aussi donné
lieu 3 une collaboration plus étroite entre firmes et gouvernements par 1'in-
termédiaire de consultations plus fréquentes ou méme de 1'établissement
d'une pianificatién économidue. Dans plusieurs pays du monde les gouverne-
ments se sont réservés certains secteurs d'activité ou y ont investi en col-
laboration avec des entreprises étfangéres. Enfin, les entreprises ayant
des activités 3 1'étranger bénéficient depuis longtemps de la protection du
gouvernement de leur pays d'origine. On pourrait continuer ainsi pendant
longtemps; 1l'essentiel est dé comprendre que la relation existe et que dans
ces circonstances la "nationalit&" de la firme n'est pas encore une variable
3 laquelle on puisse rester indifférent. On peut s'attendre 3 ce qu'une
firme américaine (par ses actionnaires, ses ''managers', sa philosophie, ou
les pressions auxquelles elle est soumise, etc.) manifeste une certaine allé-
geance au gouvernement de son pays d'origine ne serait-ce que parce que celui—
ci est le plus souvent en mesure d'obtenir 1'adhésion des firmes 3 ses poli-
tiques si la "persuasion morale'" ne suffit pas.

Ceci ne signifie fas cefendant que la présence de firmes américaines,

par exemple, 3 1l'étranger n'est pas de aature 3 causer quelques soucis au gou-



