1= ) acheter des approvisionnements

a2 Machines A& pétrole ou A paraffi-
o U'ne maison de Londres, manufactu-
pant de petites machines a4 pétrole ou A
aaffine, comme celles employvées dans
e~ usines de lumiére électrique et pour
actionner les instruments agricoles, les
pompes portatives, ete., demande les noms
de-mairons de premier ordre de Toronto,
Quehee et Vancouver, disposées A lai-
der & clargir ses affaires au Canada.

o Agence—1Une  goclété de  cour-
bureaux a Hull et A
Grimshy, serait heureuse de représenter
des exportateurs canadiens de gralns,

(4 Séparateurs de créme-— Une com
paznie du centre de I'Angleterre, manu-
facturant des séparateurs de créme, dési
re prendre des arrangements pour la ven
v de ces articles au Canada.

15 —Bois de construction —Une socié-
1o dagents et importateurs de 1'Afrique
du Sud, serait heureuse de correspondre
directement avec des expéditeurs cana-
diens de bois convenant A la construction

«t a4 la fabrication des meubles

ters, avant des

COMPAGNIES INCORPOREES

Des Jettres patentes ont été accordées
parJe Lieutenant-Gouverneur de la Pro-
vilice de Québec, incorporant:

The Danville Asbestos and  Granite
Company, Limited, Danville, Capital-ac-
tons $1,000,000.

The Live Stock Breeder Association of
the District of Beauharnois, Incorpora-
1 Ormstown. Capital-actions $49,000

NOUVELLES CHARTES

Canada”™ du 29 Octo
les nouvelles chartes accor-
dees sous le sceau du Secrétaire d'Etat
4 Canada. Volel cellegs qui concernent
< compagnies ayant leur principal pla-

- d'affaires dans la Province de Quéhoc.

Wavagamack Pulp and Paper Company:
limited. Montreal. Capital-actions $5.-
nan o0

br A. C. Daniels Company of Canada,
limited, drogues et remedes. KnoWwlton.
Capital-actions $10,000.

Scout Shoes, Limited, manufacturiers
~t marchands de chaussures, Montréal.
Capital-actions $100,000.

Thermos Bottle Company, Limited, Ca-
iital-actions $100,000.

Jas. W. Pyke & Co., Limited, importa-
‘vurs et exportateurs, agents a commis-

~lon. ete., Montréal. Capital-actions $300,-
o,

La “Gazette du
v publie

Efforcez-vous de mieux faire aujour-
'hui ce que vous avez bien fait hier.
' =t ainsi, que vous arriverez a attein-
fr« le degré de perfection possible dans
* que vous entreprendrez.

L. PRIX COURANT

Historique de la Compagnie ““Salada”
Tea.

Deés 1892, alors que les Thés de ey
lan ne faisiient que pénétrer sur e mar

ché et étalent relativement peu connus
sur le continent américain. M P O
Larkin, chef bien connu de la Compa

gnie “Salada”™ Tea, se rendit compte de
la valeur intrinseque des Thés de Cey
lan et résolut de consacrer son temps et
son vnergie A I'dtablizsement d'un com
merce qui promettait certainement d'étre
prospeére un jour

(Mest alnsi que débuta la Compagnie
“Salada”™ Tea, qui, aujourd'hui, tient ai
sément la premiere place parmi les mai
sons qui annoncent des Thés spécianx <
'e continent américain

Ce fut un début relativement modeste,
mais qui fut sontenu par ce qui a encore
plus de valeur qu'une aide financidre
I'enthousiasme d'un homme crovant fer
mement au succes final des Thés de Cey
lan, comme breuvage; qui n'admettait
pas que zon entreprise offrit  quelque
danger et qui n'était arrété jar aucune
difficulté. .

Cet homme prit pour régle d'annoncer
la qualité de la marchandise et de déve-
lopper son commerce chaque jour et le
plus possgible. Cette campagne de publi-
cité fut due d la propre initiative de M
Larkin; celui<i 8y est attaché depuis
que l'industrie du thé de Ceylan existe,
et cette campagne a coincidé avece le suc-
cds de la vente de “Salada” dans tout le
(‘anada et tous les Etats-Unis

Toute personne ayant observé le pro-
gros incomparable fait par “Salada™ au
cours des 1N des derniéres années, ne peut
douter que sa foi a 6té amplement récom-
penzée Lo the “Salada” est maintenant
mis en stock et vendu par tous les 6épi
ciers expérimentés du continent améri-
cain. .

Avant débuté A Toronto, “Salada™ ne
mit pas longtemps A pénétrer sur le mar-
ché de Montréal et A s'établir dans la
province de Québec et les provinces ma-
ritimes

Peu de temps aprés son entrée dans la
province de Québec, comme dans celle
d'Ontario, une nouvelle nécessité gurgit,
le besoin d'un Thé Vert, dont la qualité
6galerait celle des Thés Noirs de Ceylan
“Salada”, déja  exploités. Aussi, avee
une ¢énergle caractéristiqgue, M Larkin
traita cette question avec les planteurs:
il en résulta que la Compagnie “Salada”
donna les premidres commandes de ces
Thés Verts de Ceylan, a4 la feuille natu-
relle, pure, non colorée et les mit sur les
marchés du Canada et des Etats-Unis, en
concurrence aux Thés Verts de (‘hine et
du Japon.

Leur succds pst indiscutable, et M. Lar-
kin est encore fermement convaincu que
ce sont les meilleurs thés qui puissent
étre employés par les personnes habituées
aux Thés verts de Chine et du Japon,
car ils représentent la plus haute qualité
de Thés Verts que les jarding & thé de
I'univers puissent produire. D'aprés l'o-
pinion de M. Larkin (et son autorité en
la matiére doit étre reconnue), la vente
de ces thés augmentera encore énormé-
ment, 4 mesure qu'ils seront mieux con-
nus.

I.es dépenses occasfonnées par la gran-
de campagne de publicité entreprise
par M. Larkin, furent énormes, et beau-
coup de planteurs anglais de Ceylan doi-
vent aujourd'hul remercier cet homme
entreprenant de la demande fortement
accrue qui existe pour le produit de leurs
plantations au Canada et aux Etats-U'nis.
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La campagne de publicité comprend
toutes les méthodes légitimes que l'on
peut employer pour attirer 'attention du
public sur les Thés de Cevlan.  Les jour
nany sont mis en réquisttion d'upe extré
mite & Pautre du continent pour vanter
les mérites de ces Thés 11 en est vendn
facilement aux épiciers de chaque ville,
chaque villnge, chaque hameau. A ceux
dont les préjugeés étaient profondément
ancres, des  approvistonnements  furent
suroconsignation,  avee  toutes
sortes de garanties de suceds, sinon rlen
A paver

CcHVONes

Liexploftation des districts au moyen
de centaines de milliers de paquets-dchan
tillons scellés sous papler de plomb, avee
instructions sur la manidre d'emplover
les Thés de Ceylan et d'en faire des in-
fusions, fut entreprise gratultement par
la Compagnie, “Salada”, pour le bénéfice
des clients: de plus des garanties do sa-
tisfaction furent offertes au public, faute
de quoi 'argent était remis, et les affalres
se développdrent, d'abord peu A peu, can-
sant pendant de nombreux jours de l'an-
NIftE au personnel de travatlleurs achar
nés dont M Larkin s'était entouré.

Toutefois nous ne pensons pas que M
Larkin ait jimais douté du suceds et ait
jamais &prouvés lanxiéte qui oppressait
son personnel de vendeurs au début 1]
avait une fol trop sublime en les mérites
des Thés de Cevlan pour douter un seul
instant du résultat final, sa conviction
inéhranlable et =on énergie infatigible
A pousser “Salada” sur la route du pro
grés furent une aide matérielle A la réus-
site de la Compagnie

Bientot la demande devint de plus en
plus torte et “Salada” s'¢st plicé par
sauts et par bonds A la position qu'il o
cupe maintenant

Nous crovons étre dans le vrai en di-
sant quanjourdhui “Salada™ est Ja gpé
clalité la plus connue et la plus large
ment annoncées sur le continent améri-
cain, et sa production est prodigicuse:
tandis que la vente des Thés Cultivés en
territoire anglais doit généralement bheau-
coup de son activité aux efforts infati-
wables et persistants de M. Larkin.

liv eréation de nouvelles affaires 12 on

Salada™ a maintenant yne bonne vente
ne fut pas une sinécure pour ceux qul en
furent chargés; {1 fallut des mois et des
années pour persuader & un public pré-
venu et indifférent de changer ses mé-
thodes et ses godts classiques. Mals cela
montre hien ce que peut accomplir le mé-
rite, aidé d'une foi Indomptable et sou-
tenu d'un enthousiasme ne connaigsant
pas d'obstacles

Aujeurd’huf la vente dépasse 22,000,
000 de paquets par an, ce qui équivaut a
12 paquets par chaque minute de la vie
d'un homme.

Des succursales et des dépots de gros
ont 6té installés A& New-York, Boston,
Chicago, Buffalo, Pittsburg, Cleveland,
ete, ete, on la distribution et I'instruc-
tion du public quant au goqt, gont pour-
suivies Journellement, et 1l n'est pas ex-
travagant de croire qu'avant longtemps,
la demande sera trols fols plus forte
qu'actuellement, car le public est trés
“bien servi” avec du thé “Salada”, vendu
uniquement en paquets scellés herméti-
quement, et garantis, thé dont la fral-
cheur et I'arome ne varient pas.

M. Gerald Larkin, qui est assoclé avec
son pére depuis quelques années, est
maintenant en route pour Bombay; aprés
avoir visité plusieurs points importants
de I'Inde, i1 fra & Ceylan pour se rensel-
gner pratiquement sur tout ce quf con-
cerne I'industrie de ]a production du thé
dans ces pays,



