renseignements sur les fournisseurs canadiens afin d’étudier la possibilité de s’approvisiooner R
aupres d’eux pour remplacer leurs importations actuelles plus coliteuses. \ :

Outre 1’ana1yse des débouches pour certams prodmts le present rapport contlent 1es coordonnees '
d’entreprises américaines qui 1 recherchent de nouveaux fournisseurs d’appareﬂs medlcaux et
dentaires en general ainsi que celles des importateurs qm recherchent activement certains types :
d’appareils. Ces importateurs souhaltent que les fabncants canadlens les rense1gnent sur leurs
produits au moyen d’envois postaux, de pubhcatlons spec1ahsees ou de klosques a des foires
commerciales. Les titres des pubhcatlons américaines que | l’mdustrle consulte. beaucoup sont
indiqués dans le present rapport, ainsi que les noms des pnnmpales foires commercmles. _

r mdustne, beaucoup de fabncants canadlens ont une capacue de productlon trop restremtepour
fabriquer la vaste gamme d’ apparells médicaux et dentanres requis, bien qu ’ils aient une avance
sur leurs concurrents étrangers pour certains produits. Un faible pourcentage des rmportateurs .
américains interrogés se sont déja approvisionnés aupres de fournisseurs. canadlens etla vaste
majorite d’entre eux sont satisfaits des produits achetés.

Les firmes canadiennes sont bien placées semble-t-ll pour tlrer proﬁt des eventuels debouches
américains en mati¢re d’instruments médicaux et dentalres Etant donné leur pI'OXlUJltC de ce.
marché et leur connaissance approfondie des reglements régissant la vente de tels produits aux
Etats-Unis, les fabricants canadiens devront tenter un double pari pour accrou:re leurs
exportations aux Etats-Ums atteindre la fine pointe de ’innovation technologique du marche en
question, et reahser des économies d’échelle pour rehausser le caractére competmf de leurs
produits.




