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UN ARTICLE de CONFIANCE

Il n’est aucun article, dans un magasin, dans l'achat duquel une
cliente mette plus de confiance que dans celui des fruits et légumes
de conserves. ‘

La Boite ost scelle
L'tiquette ost plus on moins atteayante

Les marehandisos peuvent tea fraiehes ou vieilles de plosieups annes
Le contenu des hoites peat 6tre délicieux ou insipide.

La cliente met sa confiance, non dans la boite, mais en vous, son épicier.
Si la boite n’est pas satisfaisante, vous étes blamé.

~ Vous pouvez avoir une occasion de réparer l'erreur ; vous pouvez perdre
la cliente, sans jamais savoir pourquoi.

N’EST-IL PAS PLUS SAGE de vendre une marque en laquelle vous avez
une conflance absolue, une marque de produits récoltés dans le meilleur
district du Canada, misen boites dans la manufacture ayant I'outillage le plus
moderne, dans des condltlons de fraicheur et de propreté parfaites. ’

- LES CONSERYES
marawe J)ld Homestead

remplissent toutes ces condiﬁions. "Elles se sont fait des amié partout ou .
“elles ont été employées. Les conserves OLD HOMESTEAD sont les mar-
_chandises les plus fines sur le marché canadien.

Dema,ndez OLD HOMESTEAD a, votre Marchand de/Gros. Vous en
serez enchantés.

THE OLD HUMESTEAD CANNING GO., LIMITED

~ PICTON, ONTARIO
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