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Neus mettons 'uumnd hui sous les yeux’. de nos pla,thucs ct du publu, en géné-
ral, une iiste de quelques articles que P'on peut convenablement offrir & la famille ot
aux amis.

Mais auparavant, on voudra bicn nous permettre de faire quelques observations sur
les BONS de I’ASSURANCE FINANCIERE.

Il parait qne certains Epiciers, Bouchers, Boulangers, Pharmaciens, Bijoutiers ct au-
tres ne veulent pas se procurcr les Bons de I'Assurance Plnancu,lo et voici co qu’ils
alléguent :

Les uns disent @ “ Nous n'avons pas confiance dans cettc société.” Dautres di-
sent : ¢ Nous vendons nos marchandises & si bon marché qu’il est impossible d'en en-
lever cing pour cent pour acheter des Bons de U'Assurance Financiere ” ¢t ceux-ld ajou-
tent :  “Que nos pratiques aillent ellessmémes acheter des Bons et clles scront aussi
avancées que si clles avaient été acheter cher nos voising, parceque nous vendons &
mcilleur marché qu'eux. A ces derniers nous répondons: Qu’est-ce qui vend A
meilleur marché que nous ? Iit pourtant nous donnons des Bons de I'Assurance. | Ces
marchands oublient que cette proposition est incontenable, parceque, comme ils le sa-
vent trés-bien, 101115pmmuuos ne prendront jamais une plastle pour aller chercher des
Bons, tandis qu’elles ne négligeront pas d'aller au Bureau de '’Assurance échanger leurs
Bons pour unc police quzmd clles les auront. N'est-il pas vrai que quiconque 1)011;(,1&11: &
la Banque d’Epargne lc montant de toutes ses folles dépenses sassurerait un revenu
pour sa vieillesse, ¢t pourtant quile fait ? Non! le marchand devrait comprendre qu’il
s'agit plutot ici de faire du bien au public qu'd lui-méme et c'est 34 ce point de vue que
nous nous sommes mis dés le début. Les épiciers peuvent peut-étre plete\tm que
vue la grande compétition dans leur branche leurs prix sont trés-bas.

Mais o donc la compétition cst-elle plus forte que dans les Marchandises Seches ?
Les pharmaciens, les bijoutiers, boulangers, bouchers et autres ne sauraient se prévaloir
des mémes raisons, car ils peuvent toujou1s ‘controler les prix, et tous ou presque tous,
s'enrichissent. Nous ne leuren voulons pas pour cela assurément, ct nous sommes pwts
a leur payer ce qu'ils nous demandcrons pour leurs marchandises, mais nous voudrions voir
tous les marchands donner au public des avantages quil ne ploﬁtem pas sans leur cone
cours, Quant i ceux qui disent qu'ils n’ont pas confiance dans I’Assurance Financiére, il
faut qu’ils ne la connaissent pas ou qu'ils soient de mauvaise foi,

D’ici au temps de Pinventaire, SACRIFICES ENORMES sur toutes
nos Marchandises et en particulier :
SETS a4 RIDEAUX [Petits ct Grands] -
SETS de RIDEAUX, DAMAS i RIDEAUX, TAPIS CIRES pour TABLES,
GANTS et \IITAI\TES.de KID, Do de TABLDS en DRAP et en DA\IAS,
NUAGES, CHALES, TRI(,OTS "LAINAGES de toute sorte,
FOULARDS et CRAV ATES en SOIE, Dtc Ete, convenables pour Présents des Fotes.

"Tout ACHAT CﬂMPTAl\T rembourso par les BONS de¢ PASSU-
RARNCE FINANCIERE.
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