o --locales telles les blbhotheques pubhques
" ou ‘celles des écoles postsecondaires, les -
'.orgamsmes d’ exportatlon les Immsteres
“ainsi que- d’autres exportateurs Avec
- _\leur aide, vous aurez une meilleure 1dee N
|.. - des possibilités dexportatlon de votre .
f-'entrepnse o o

:‘_AQU‘quue‘-’pért ‘bodr‘lé véndre -

- Apres avoir choisi le prodult ou le serv1ce_ :

! exporter, il vous restera a réfléchir aux
- marchés d’ exportatlon eventuels et a les

+ .1dent1ﬁer S

Vous amverez certamement a dresser

. vrapldement une liste de destinations pos51-. ek
- . bles. Vous ch0151rez probablement un'.
- mélange de pays :"ceux qui. importent deJa =
- .des produl_tsncanadlens Ceux que vous con- -

- nalssez le mieux parce qu 1ls ressemblent _
~au Canada aux pomts de vie hngulshque- ,
et culturel ou parce que vous y avez deja .

- ' voyage

. Lorsque vous commencez a exporter 11

Al “est préférable de ne pas trop vous'disper- -
-|: ser. Sur votre hste choisissez les pays les -
|~ plus prometteurs les marchés’ qui offrent

les merlleures perspectlves d exportatlon, .

: qui sont les moins- susceptlbles de vous . -

causer des probléemes et ot les frais ini- =

0 tlaux seront les moins élevés.

Ayant terrmne Votre recherche aupres

. des sources Jocales, vous serez en mesure . o

de determmer le marché le plus promet-

_ teur celui ¢ qui suit et-ainsi de suite, et falre o
- une hste en ordre decrmssant de pnorlte, .



