. merciaux

‘leur nom soit introduit dans la banque de don-
nées de WIN EXPORTS, a laquelle ont accés,
. sur ordinateur personnel, les bureaux canadiens
- de représentation commerciale a travers le V50
‘monde. Ces données sont regullerement mises
a jour et permettent de tenir les délégués com-
‘courant des capacntes de produc- ; T
, { mteréls des. compagmes qui, grice a
ce system R ccronssent leurs chances d’obtenir”
des rensen 'nements precleux sur des aﬂalres a

;Les centres des serwces aux

 entreprises_ (CSE)

Les centres des’ semces aux entrepnses admn
»mstres par les bureaux régionaux d’ISTC,: -
_ offrent; pour le compte des CCl, un vaste choix
_de publications de nature commerciale, tels des
_ profils de marche\de pIusneurs pays} des guides,
des ﬁslahsthues~commerc|ales et des catalo-
m mtematlonales.

 LesccCl permettent enfin Paccés aux semces

i vzmatenel de defense avec les Etats Ums)

foumls par la SEE (financement a I’exponahon, ; _
_assurances de type divers), par FACDI (contrats\ ‘
- d’aide aux pays en developpement) etpar L
d’autres organismes comme la Corporatlon com- .
mercuale canadienne (contrats de gouvemement

& gouvernement, y compris les, contrats de .

| { Programmes federaux d’alde a
la promotion du commerce

! Programme de' developpement des
marches d’ expodaﬂon (PDME)

o Le PDME a pour. pnncnpal objet d’accroitre les L
 ventes a I exponat:on de produits et services

 canadiens, grace au partage des coiits de certai-
~nes activités que la compagnie ne pourrait ou
| neé’voudrait normalement entreprendre seule.

ennet de réduire les rlsques auxquels :
aire face la compagme lorsqu elle penetre



