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La défense

Dans la région de la cote atlantique moyenhe des E. U. ‘
Des débouchés pour les fournisseurs canadiens de matériel de défense

Les principaux détenteurs de con-
trats de défense de la région de la cote
atlantique moyenne des Etats-Unis
offrent d'intéressants débouchés aux
entreprises canadiennes. Pour les
fournisseurs canadiens de matériel de
défense, cette région représente en
effet un marché estimé a 250 millions
de $ par an. Ce montant n’inclut pas
les services (de protection de Yenvi-
ronnement et de construction) ni I'in-
dustrie spatiale.

Les détenteurs américains de con-
trats de défense ocuvrent a la concep-
tion de nouveaux programmes et a
Yamélioration des programmes exis-
tants. Par le passé, la grande majorité
des fournisseurs canadiens se recru-
taient parmi les mouleries, les fabri-
cants de piéces usinées de haute pré-
cision et les fournisseurs de produits
non critiques. Méme si ces derniers
secteurs offrent encore des possibilités
d’affaires, les relations entre les four-
nisseurs et les maitres d'oeuvre ont,
au cours des cing derniéres années,
suivi Pévolution des priorités du

ministére de la Défense, a “savoir
simulation, numérisation, perfection-
nement en matiére d’avionique et
d’électronique, systémes de détection
et de protection liés a la guerre chim-
ique et biologique.

Les autres tendances au plan des
relations entre fournisseurs et mai-
tres d’'oeuvre obéissent également a la
nouvelle réalité du marché de la dé-

fense : adaptation des pratiques com-

merciales au marché de la défense par
Pacquisition de matériel de série ne
répondant pas aux normes militaires
et achat de systémes a valeur ajoutée
au lieu de simples composants.

Le bureau commercial du Canada a
Philadelphie a mis en place trois pro-
grammes permettant de cerner les
débouchés aupres des maitres d’oeu-
vre américains dans la région de la
cote atlantique moyenne. Le premier
consiste en lorganisation d’'une mis-
sion annuelle des fournisseurs canadi-
ens aupres des détenteurs de contrats
de défense. La 4* édition de cet événe-
ment qui se tiendra ce mois-ci, vise les

débouchés dans les domaines de I'élec-
tronique, de Favionique, des commu-
nications et de I’élaboration de logi-
ciels. Le deuxiéme est un programme
de liaison avec les détenteurs de con-
trats de défense qui vise a informer
les maitres d'oeuvre américains des
possibilités d’approvisionnement au
Canada, a recueillir les demandes de
prix afin de les transmettre aux four-
nisseurs canadiens et a présenter les
fournisseurs canadiens aux maitres
d’'oeuvre. Le troisiéme porte sur la
maintenance d’'une base de données a
Philadelphie (accessible en direct)
offrant des renseignements sur les
maitres d’'oeuvre de la région de la
cite atlantique moyenne (et de cer-
taines autres régions des E.-U.) ainsi
que sur leurs préférences et leurs
besoins. Cette base de données con-
tient des renseignements sur 319
détenteurs américains de contrats de
défense.

Communiquer avec Georges Lemieux
au bureau commercial du Canada, a.
Philadelphie, au 610-667-8210.
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