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gnement secondaire spécial: Les candi- -

dats non munis de ces diplomes ont &
sublr un examen écrxt et un examen
oral.

L’examen écrit. se cmupose de T

do. Une narration (1 heure 1-2);

0. Un sujet de mathématiques (2
heures) ;

30. La traduction, avec l'aide d’un
dictionnaire, d’un texte frangais en an-
glais ou allemand, au choix du candi-
dat (1 heure).

L’examen oral comprend:

lo. L’arithmétique, lalgeébre, la géo-
métrie;

20. La physique, la chimie, Ihistoire
naturelle;

30. La geographl(. générale ;

40. L’histoire de France;

50. L’explication d’un texte anglais
ou. allemand. .

. Toutes les matiéres comprises dans
le- programme détaillé de I'examen

sont également obligatoires. Les candi-~

dats dont les connaissances sur Pune
des matiéres sont reconnues insuffisan-
tes, ne peuvent étre admis. Les compo-
blthﬂS écrites peuvent &appliquer a
toutes les matiéres du.programme. Une
rédaction correcte, une écriture régu-
liére et trés lisible en sont les condi-
tions essentielles.

Les éléves étrangers sont admis a la
suite d’un examen particulicr, destiné
a constater qu’ils pcéuvent =uivre les
cours de I'Ecole.

Cest, en effet, tout ce qu'on doit de-
mander & un éléve, ¢’est qu'il ait suffi-
samment d’instruction ct d’intelligence

pour proflmr des legons qu’il vient
chercher & I’'Kcole.
Nous sommes absolument  certains

que tous les bons éléves de nos colleges
qui ont suivi avec fruit un cours com-
mercial pourraient subir heureusement
Pexamen d’admission que nous avons
indiqué plus haut et suivre avec succes
les-Cours de ’Ecole des Hautes Etudes
Commerciales.

Qu’on ouvre done toutes grandes les
portes de cette école aux ]ounm gens
qui (par lqurb études premicres se sont
préparés a profiter des legons que don-
neront les professcurs de I'Ecole des
Hautes Etudes Commerciales.

LES MAGASINS A DEPARTEMENTS
4 EN ANGLETERRE

M Samuel Carsley, qui est arrivé
d’Europe par le steamer Kmpress of

Britain, pense que les marchands de
nouveautés du Canada et des Ktats-
Unis peuvent apprendre quelque chose
en-visitant les plus grands magasins de
Loxndres-et: des autreq grandec vx]los du
Rovaume-Um Ak b

“Les magasins a4 départements. dit-il,
étajent en vogue de Pautre coté de I’A-
' tlanthue bien avant qu'on en ait éta-
bli “de ce-.coté-ci...

-gasins de Londres

, bibliothéques et les devoirs

En. général, les ma-:

LE PRIX COURANT,

aussi bien, et méme mieux que les éta-
blissements similaires deg Etats-Unis.”
“Les magasins de Londres fohnt-ils -

des affaires plus profitables que cenx.

des grandes villes du continent améri-
cain f b lui fut-il demandé.
“Au point de vue des dividendes

. qu’ils rapportent, je considére que les

plus grands magasins anglais, ‘dont
beaucoup sont entre les mains de com-
pagnies limitées, rapportent plus  de
profits que ceux de ce pays-ci. Ce que
ces magasins rapportent est connu de
tout le mon(le car un rapport annuel
est toujours publxc dans un journal
commercial.”

 “Qu’entendez-vous par un bon divi-
dende ?”

“Le*magasin Harrord, a Londres, un
des plus grands établissements, bien
connu de tout le commerce et ay ant un
fort capital, rapporte un dividende de

20 pour cent par an. D’aufres maga-

sins paient de 10 a 20 pour cent. Le
magasin Harrord est un édifice trés
imposant. Les deux premiers étages
sont occupés exclusivement par le come
merce et, dans les étages supérieurs,
sont des appartements pour messieurs.
Ces appartements sont connus a Lon-
dres comme résidences et vous pouvez
vous faire une idée de la classe de gens
qui les occupent quand je vous dirai
que leur loyer annuel varic de $1,375
a $3,000. On a accés a ces apparté-
ments par cinq ascenseurs qui fonction-
nent jour et nuit.”

“Les commis «le magasins  sont-ils
aussi- bien traités en Angleterre qu’a
Montréal ou New-York?”

“Je crois que les employés de mai-
sons de premier ordre-sont dans d’aussi
bonnes conditions qu’ici. Beaucoup
d’entre cux s'établissent & leur compte
ot réussissent généralement. Les demoi-

selles de magasing dans los grands éta-

blissements de Londres sont aussi bien
traitées et, dans la plupart des cas, el-
les ont leur logement et prennent leurs
repas, soit dans D’établissement méme,
ou dans des maizons situées non loin.
Elles ont a leur disposition de bonnes
qui leur
sont imposés sont loin d’étre désagréa-
bles. Tl faut aussi remarquer que ces
employés  demeurent  généralement
longtemps dans les mémes établisse:
ments.”

“Pourquoi un si grand nombre de
ces employés de magasins viennent-ils
iei 2

“Je ne sache pas, répondit M. Car-

slev, qu'il y en ait un si grand nombre.,
dans nos lignes qui vienment au Cana- .

da. Toutefois, vous devez vous rappeler
que Londres est une_trés grande ville
et que toutes les lignes sont encom-
brées, de la, 1mpo<51b111te pour tout le

~monde 4’y trouver de LPemploi. Il est -

sont dirigés~tout:

péu-deinployés en“Angleterre’ qui al... .-
donnent de bonnes situations pour . -

:fl'lll‘ dciiCe sont. ceux . qui-ne trouv. .

“pas*d’emploi qui viennent ici. Je cr -
que. toufes les-personnes ayant un -
‘ploi régulier, de Vautre-coté de I'ocoin
sont dans une situation pécuniaire i
‘aussi- l)onne que les employés de notre
pays.”

M. Carsley continua en disant ..,
bien_que le systéme des ventes au Con-
tant et celui des ventes a erédit <oin
en vogue a Londres, la plus grand.
partie des affaires se traite au comyp-
tant. [l fait aussi remarquer que I
commerce est dans une excellente oy
dition et que les faillites y sont tri:
rares.

Comme on lui demandait si lex ma-
gasins de nouveautés de Londres en-
ploient des étrangers, il répondit ne-
gativement. Tandis que les étrangers
sont trés nombreux—ehez les coiffeurs,
dans les restaurants et les hotels, au de-
triment «des Anglais, ils réussissent tres
mal dans le commerce des nouveautcs,
I1 y a beaucoup de richesse, déclara-t-il.
de 13 I'extension prise par le commerce,
mais il ne faut pas oublier qu’il v a
aussi des quantités de pauvres gens.

“La classe pauvre peut-elle se procu-
rer des aliments a meilleur marche a
Londres?

“Elle le peut certainement. Par cex-
cemple, on peut acheter de la viande de
mouton, dan\ les morceaux inféricurs,
bien qu'il n’y ait pas de viande meédio-
cre & Londres, au prix de 2 ou 3 cents
la livre, tandis que la viande dans les
meilleurs morceaux cofite 15 cents. i
vu des personnes acheter cette vianle
de mouton & bas prix, dans une bou-
cherie qui métait pas distante de troi:
minutes de. marche du burcau du Con-
missaire canadien.”

.DEBARRASSEZ-VOUS DES VIEUX
STOCKS

Une des plus grandes sources de po!
tes dans les magasins de détail est ] e
cumulation de vieux stock devenu inve:r
dable, parce qu’il est suranné ou qu’il a
perdu une partie de sa valeur comin: i
ciale. Si vous examinez votre stock .7
cette saison et que vous vous apercevic?
que vous avez enicore en magasin un o
.de marchandises regues en janvier. il ot
temps alors de faire des efforts extrav®
dinaires pour vous en débarrasser. g
est nécessaire, faites-en un lot d‘m'ti(-j 5
d'occasion et offrez-les & un prix qui les
‘fasse disparaitre. Il vaut mieux sui:
ter. une -perte parnene qu'une perte 1
tale. Si vous adoptez comme régl
garﬂer des marchandises aussi peu Tones
temps que possible, vous aurez tou' '
un stock propre et frais, et vous Pt
rez un profit maximum dun ¢
d()n:ﬂé‘!- -3 .:‘.'.__ - ¢



