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UN EXAMEN DE LA POSITION DES .
DETAILLANTS

Commentant les conditions présentes du commerce
de détail, le ‘Bache Review a de temps en temps exprimé
Popinion que si les détaillants voulaient réduire les prix
plus nettement, pour répondre aux réductions qui ont déja
été faites dans les prix de gros, la situation des prix ee
stabiliserait beaucoup plus rapidement et les affaires se
feraient plus facilement sur un niveau -plus bas.

Le point de vue d’un détaillant.

~Le point de vue du gérant d’'un grand magasin i
départements relativement. & cette question ne saurait
manquer d’intérét pour le commerce de détail et voici ce
quil dit en écrivant 4 1a Bache Review: “Il a tellement été
dit et éerit de choses contre le détaillant qu’il serait peut-
Sire juste de faire un examen impartial de son cas dans un

nant semblent oublier que ce fut le détaillant qui le pre-
mier réduisit les prix, il y a de cela presque six mois, alors
que les manufacturiers ee refusaient & admettre le.chan-
gement d’opinion du public acheteur que le détaillant
avait rapidement saisi par son contact régulier et étroit
avec.lui.

A ce moment-l& le marchand de gros et le manufac-
tuner étaient les premlers A critiquer le détalllant parce
qu’il réduisait leg prix, lui dlsant qu’il ne pourralt pas
remp]aoer ses stocks, sauf & des prix plus élevés! Si le dé- -
taillant aveit écouté cet avis, il aurait prolongé la pénode
des prix ‘élevés, car 'nul de nous n’a entendu parler d’u

est encore forte

espnt de loyauté. Ceux 'de vous qui nous crlthuent mainte- -

marchand de gros réduisant ses prix alors que; la demandev

Le détaillant n’est pas un profiteur

En dépit de votréassertion du contraire, j'affirme,
sans crainte de contradiction sérieuse que les détaillants,
dans D’ensemble, ne se sont pas rendus coupables de préle-
vements de profits exagérés ni pendant la guerre, ni main-
tenant.  Tous, nous étiquetons nos marchandises aujour-
d’hui, plus justes que depuis bien des années; nous avons
réduit nos stocks et nous n’achetons qu u fur et & mesure
des' besoins ce qui nous permet de suivre le marché. en

- baisse ‘et de donner & nos chents le bénéfice des nouveauy

prix réduits.

J’ai été en relations étroites avec nn grand nombre
de détaillants de,cette région et nous avons, librement et
. franchement échangé des informations confidentielles rela-
tivement & notre ‘commerce et je sais qu’au point de vue
~orporat1f leg détaillants font tout leur possible pour
emgner les prix aux plug bas niveau qui se puisse obtenir.

- Peu de réserve,
Iécrivain de cette lettre, ensuite, assure que le d4-
taillant pendant les cinq dernidres années a fait peu ou
ras d’angmentation:dans le pourcentage des profits nets;
il edmet que ce . pourcentage exprimé en dollars est
plus fort que .celui. fait jusqu¥d présent, mais- il
ajoute que les profits. ainsi accumulés sur eon bilan ne le .
furent que sur le papier ot non en argent dans sa poche..
- I’augmentation des prix rendit-les inventaires plus forts,
la réduction de yaleur du dollar augmenta les dépenses, et
si les:livres montraient. Paccumulation d’une réserve,-le .
gouvernement en prenait la part du lion. C’est 14 ce qui
s'est produit dans presque tous les commerces sous Paction

- de 1a"taxe sur les profits. Le petit montant laissé pour
dividendes et réserves contre les j jours difficiles inévitableg . -

a, dans bien des cas, ét si peu approprié que, de l‘ vis de
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