
LE PRIX COURANT

L'épicier Hashisownbrand achetait de la
farine dans une, bonne meunerie, et la ven-
dait sous la marque "Peerless". Il faisait un
commerce étendu et profitable, quand une
sirène, dans la personne d'un voyageur
loquace, travaillant pour une autre meune-
rie, survint et lui offrit ce qu'il prétendait
être une farine aussi bonne ou meilleure, à
50 cents de moins par baril. L'appât réussit
et, au bout de trois mois, Hashisownbrand
avait perdu sa clientèle pour la farine
" Peerless " et s'en excusait en disant " Ce
n'est pas de ma faute."

VOYEZ=VOUS LA CHOSE?

Les Marques Aylmer, Little Chief, Log
Cabin, Horseshoe, Auto, Kent, Lynvalley,
Maple Leaf, Lion, Thistle, Grand River
et White Rose sont sur le marché depuis plus
d'un quart de siècle.

Vous avez vendu quelques-unes de ces Marques, ou

de toutes depuis que vous êtes en affaires. Vous
savez que vos clients en ont été bien satisfaits. Vous
savez que la garantie des Canners est derrière chaque
botte et que vous ne courez aucun risque.

N'ECOUTEZ pas la sirène. TENEZ-BON pour ces
marques qui ont satisfait vos Clients dans le passé.

Pour courir la chance de gagner quelques cents, vous

ne pouvez pas vous exposer à perdre votre clientèle.

Vos dévoués,

CANADIAN CANNERS, Limited.


