SUPPLEMENT

Le Service des délégués commerciaux du Canada et la performance des exportateurs | SPECIAL
'ABLEAU 6 :
)écomposition de la croissance par marché (en pourcentage)
22 -1,4 9,4 5,8 3,6
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28,7 14,7 30,6 -16,7 13,9
33 21,9 24,4 -12,9 115
e latine 23,2 54 33,1 -15,2 47,9
urces : Registre des exportateurs et Registre des entreprises de Statistique Canada et calculs des auteurs.
utres que les Etats-Unis a été principalement | de 3,5 p. 100 entre 2000 et 2006. Cela traduit le
ée par les changements survenus a lamarge ~ fait que la contribution positive des nouveaux
ive du commerce. Tandis que les expor- = entrants, soit 7,6 points de pourcentage, a été
eurs continus expliquent une grande partie = plus qu’annulée par la contribution négative
la valeur totale des exportations, les nou- = des exportateurs continus (-5,6 points de pour-
X entrants sont a l'origine de la plus = centage) et la contribution négative des entre-
grande partie de la croissance. prises sortantes (-5,5 points de pourcentage). Le
Le tableau 6 montre la contribution nota- = recul des ventes des exportateurs continus met
e des entrées nettes a la croissance des expor- = en relief la détérioration des conditions com-
tions. Les exportations totales ont progressé = merciales pour les entreprises canadiennes sur
2,2 p. 100" entre 2000 et 2006. Les expor- = le marché américain, ce qui a incité plusieurs
fateurs continus (les entreprises qui exportaient | entreprises a quitter ce marché, notamment
a la fois en 2000 et en 2006) ont abaissé la crois- = celles qui étaient moins concurrentielles. Cela
ance globale des exportations de 1,4 pointde = dit, en I'absence de la contribution substan-
| pourcentage. Par contre, les nouveaux entrants  tielle des nouveaux entrants — qui a annulé les
_ ont fait une contribution positive a la crois- = effets négatifs des départs et de la contreper-
| sance de 9,4 points de pourcentage. Paralléle- = formance des exportateurs continus -, le recul
ment, les entreprises sortantes ont retranché = des ventes a I'exportation sur ce marché aurait
5,8 points de pourcentage de la croissance des | été beaucoup plus marqué. Cela souligne I'im-
exportations. Ainsi, la contribution nette des | portance vitale de poursuivre les efforts de pro-
nouveaux entrants a la croissance des exporta- =~ motion des exportations afin d’encourager la
tions totales sur la période a atteint prés de = venue de nouveaux entrants: les pays qui
4 points de pourcentage. ’analyse de la dyna- = dépendent de leur base d’exportation actuelle
mique de 'entrée et de la sortie durant la = verront se dégrader progressivement leur per-
période étudiée confirme que la marge exten- = formance a I'exportation.
sive a joué un réle beaucoup plus grand dans En Asie, la croissance des exportations
exphcatlon de la croissance globale des expor-  totales du Canada a été robuste, avec un gain
tations que la marge intensive. de 28,7 p. 100 entre 2000 et 2006. De ce nom-
Le tableau 6 fait voir également ladécom- = bre, 14,7 points de pourcentage peuvent étre
~ position de la croissance des exportations cana- = attribués a I’expansion des liens commerciaux
diennes par région. Les exportations totalesdu  existants (croissance a la marge intensive). La
Canada sur le marché américain ont diminué = contribution des nouveaux entrants a été
encore plus grande, soit 30,6 points de pour-
0 La publication de Statistique Canada intitulée « Profil des exportateurs canadiens », http://www.statcan.gc. ca/pub/65-506-
X/65-506-x2008001-fra.pdf, englobe les exportations de tous les exportateurs, y compris ceux qui n’ont pas été appariés
avec le Registre des entreprises, alors que les données présentées dans 1'étude correspondent aux seules entreprises appar-
i€es avec le Registre des entreprises. Par conséquent, les taux de croissance présentés ici peuvent étre différents de ceux
calculés & partir des données publiées.
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